Sumario

CONTABILIDAD

CRITICA A LAS CONSTRUCCIONES CONCEPTUALES
PROPUESTAS POR EL IASB PARA LOS PASIVOS DE
NATURALEZA CONTINGENTE

Santiago Iglesias Escudero

Técnico de Auditoria e Inspeccion Externa.

Direccién General de Supervision del Banco de Espaiia
Doctor en Economia Financiera y Contabilidad y
Doctor en Derecho Procesal Concursal

Este trabajo ha obtenido un Accésit del Premio Estudios Financieros 2016 en la modalidad de Contabilidad
y Administracién de Empresas.

El jurado ha estado compuesto por: don German pe LA FuenTe Escamirra, don Eric Damotrte, dofia Clara L
MuRoz CorLomina, don Alfonso Osorio ITURMENDI y don Alberto PLacENcIA PORRERO.

Los trabajos se presentan con seudénimo y la seleccion se efectiia garantizando el anonimato de los autores.

ExTRACTO

Este trabajo representa una reflexion critica de caracter conceptual sobre los desarrollos norma-
tivos elaborados por el IASB en torno a los pasivos de naturaleza incierta. En efecto, el presente
estudio identifica las deficiencias e inconsistencias del proyecto de investigacion que se esta
llevando a cabo para la reforma de la NIC 37, centrandose en el analisis de los documentos de
trabajo publicados y de los debates celebrados en el seno del Consejo, asi como de las criticas y
comentarios suscitados a raiz de los procesos de consulta promovidos por el érgano regulador.

Del analisis critico realizado, especialmente interesado en el modelo propuesto por el IASB, se
derivan los siguientes resultados principales: a) un ambito de aplicacion contradictorio con el
espiritu de lanorma; b) una grave confusion terminologica y conceptual que lleva a la eliminacion
defectuosamente justificada del término «pasivo contingente»; c) la omisién de informacién finan-
ciera relevante asociada a las obligaciones posibles; d) una perfectible definicién de obligacién
presente que trae como consecuencia un incremento en el nimero de partidas no reconocidas
contablemente; e) la introduccion de una artificiosa construccion, las llamadas stand-ready obli-
gations, para justificar el reconocimiento excepcional de algunas de las obligaciones posibles; y
f) una seria incoherencia entre el concepto de obligacién implicita y la definicién de obligacién.
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ABSTRACT

This paper represents a critical conceptual reflection on the regulatory researches coming from the
IASB on uncertain liabilities. Thus, the present study identifies weaknesses and inconsistencies
of the research project to amend IAS 37, focusing on the analysis of the provided staff papers
and meeting debates at the Board, as well as of the received comments during the invitation to
comment periods.

From the critical analysis presented, the following main results have been achieved: a) the scope
of the model proposed by the IASB denies the spirit of the standard; b) there is a serious confu-
sion in terminology and concepts, which results in an unjustified removal of the term «contin-
gent liability»; c) relevant financial information related to possible obligations is omitted; d) the
current definition of present obligation increases the number of unrecognized events; e) the IASB
introduces the complex concept of «stand ready» obligations in order to justify the recognition
of some of the possible obligations (product warranties); and f) there is a serious inconsistency
between the concept of constructive obligation and the definition of an obligation.

Keywords: IAS 37, obligations, constructive obligations, contingent liabilities, provisions and «stand
ready» obligations.
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I. PARTICULARIDADES DE LA CONTABILIDAD DE LOS PASIVOS
DE NATURALEZA CONTINGENTE: JUSTIFICACION DE LA INVES-
TIGACION Y REVISION DE LA LITERATURA

1. OBJETIVOS DE LA INFORMACION FINANCIERA

Conforme al pensamiento normativista, basado en una metodologia deductiva y en el que
cobra un fuerte sentido el «deber ser» (CUADRADO EBRERO y VALMAYOR LOPEZ, 1998), partien-
do de unos postulados generales relacionados con unos objetivos como las necesidades de infor-
macion de los usuarios, se deducen unos principios fundamentales, o principios contables, que
se concretaran en unas aplicaciones practicas. Uno de los posibles enfoques de la contabilidad
normativa orienta la informacion financiera a servir a los usuarios externos para la toma de deci-
siones. En esta linea, la American Accounting Association (AAA), a la hora de definir la conta-
bilidad, manifiesta que su finalidad es «permitir la formacién de juicios y la toma de decisiones
fundamentadas a los usuarios de la informacion contable». Y este es el enfoque que mayor in-
fluencia ha tenido durante las ultimas décadas en los organismos nacionales e internacionales
emisores de normas contables, tales como el International Accounting Standards Board (IASB)
y el Financial Accounting Standards Board (FASB).

Aceptando una vision comunicacional de la contabilidad (QUESADA SANCHEZ, 2004) pode-
mos entender esta, por tanto, como un sistema de representacion de la informacion econémica que
hace posible la mejora de la comunicacion de esa informacion a terceras personas, transmitiéndola
de una manera estructurada y relevante, de modo que su analisis permita, por una parte, la evalua-
cion de la situacion financiera y de los resultados de la empresa (funcion interpretativa) y, por otra,
la constitucion de estimaciones utiles para sus destinatarios (funcion predictiva) (BELKAouL, 1992;
MuRNo0z MERCHANTE, 2009). En este sentido, el IASB ha entendido que ¢l objetivo de los estados
financieros es suministrar informacion 1til a una amplia gama de usuarios, para la toma de sus de-
cisiones econdmicas, que se refiere a la situacion financiera, a los resultados y a los cambios en la
posicion financiera.

No obstante, en los ultimos afios se esta produciendo una tendencia a favorecer a ciertos
grupos de usuarios respecto de los demas. Como resultado, el objetivo principal de los estados
contables se ha concretado en suministrar informacién de caracter financiero sobre la empresa
de modo que resulte 1til particularmente para la toma de decisiones por parte de los inversores
(RoDpRIGUEZ DOMINGUEZ y NOGUERA GAMEZ, 2014), tanto actuales como potenciales, asi como
para los prestamistas y otros acreedores, quienes prestaran una especial atencion a la evaluacion
de la rentabilidad y del riesgo asociados a sus inversiones (JIMENEZ CARDOSO, GARCIA-AYUSO
COVARSI y SIERRA MOLINA, 2002).
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En el marco de los mas recientes trabajos de corte conceptual, el IASB ha prestado una es-
pecial atencidn a las expectativas que se forman los inversores y acreedores con base en los flujos
futuros de caja y la gestion de los recursos de la entidad por parte de los administradores’. Para
llevar a cabo sus evaluaciones, los inversores y acreedores necesitan informacion relativa a los
recursos econdmicos de la entidad, a las posiciones acreedoras contra esta, incluyendo el patri-
monio neto, y a los cambios en ambos, asi como al grado de eficiencia y eficacia alcanzado por
la direccidn de la empresa en el ejercicio de sus responsabilidades de gestion. En relacion con los
flujos de caja, la estimacion de su importe, fecha e incertidumbre cobra una especial importancia
en tanto que los flujos de efectivo de los inversores y acreedores estan intimamente vinculados
con los de la empresa (Urias VALIENTE, 1995). Dado que son los inversores y los acreedores los
que suministran financiacion a la empresa, entiende el IASB que son ellos los usuarios prima-
rios a los que debe ir dirigida la informacion financiera, y no a los gestores de la empresa, que
ya pueden obtener internamente la informacion necesaria para sus propositos, ni a otros terceros,
aunque estos por lo general veran satisfechas sus necesidades con la informacion proporcionada
para inversores y acreedores (MUNOZ MERCHANTE, 2003).

Finalmente, en este proceso de definicion de los objetivos de la informacion financiera re-
sulta fundamental establecer un vinculo con el problema de la valoracion. Buena parte de la in-
formacioén financiera se basa en estimaciones, juicios de valor y modelos, mas que en mediciones
exactas, por lo que se hace indispensable que los sistemas contables diseflados permitan afron-
tar el tratamiento de esos juicios, estimaciones y modelos fundamentandose en unos conceptos
coherentes y bien definidos (TUA PEREDA, 2002), de tal modo que la informacion suministrada
resulte util para sus usuarios, lo que ocurrira solamente si es relevante y representa fielmente la
situacion de la empresa, sin descuidar la comparabilidad y la comprensibilidad.

2. LASSITUACIONES DE NATURALEZA INCIERTA Y LA MANIPULACION
CONTABLE

Para que los inversores puedan evaluar adecuadamente sus intereses deben disponer de una
informacion completa sobre la rentabilidad y el perfil de riesgo de la empresa (Fama, 1965; BE-
RETTA y BozzoLaN, 2004), que les permita construir una imagen fiel de la misma lo mas objetiva
posible y que, aunque se sirva de estimaciones razonables, esté libre de sesgos intencionados, dis-
torsiones, manipulaciones y ocultacion de hechos importantes (LEE, 1973).

Asi, con el objeto de que la informacion financiera suministrada por los estados financieros
sea tributaria de la caracteristica cualitativa de fiabilidad, el Marco Conceptual para la Preparacion
y Presentacion de los Estados Financieros (MC), emitido por el IASB, establece que esta debe
ofrecer una representacion fiel de los hechos contabilizados, dar prioridad al fondo econdmico

1 IASB, Conceptual Framework for Financial Reporting. Exposure Drafi ED/2015/3, IFRS Foundation, London, May 2015.
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sobre la forma legal y ser neutral, prudente y completa (MC.33-38). Pero la fiabilidad constituye
una caracteristica especialmente vulnerable cuando la direccion de la empresa dispone de mar-
gen de maniobra en el reconocimiento y valoracion de esos hechos. Y esta «maniobrabilidad» se
presenta en razon de la asimetria de la informacion financiera a favor de los gestores de la em-
presa y en detrimento de los terceros ajenos a la misma (ScotT, 2003). Asimetria que, por otra
parte, ha sido empiricamente probado que es inversamente proporcional a la calidad de las cuen-
tas anuales (BROWN y HILLEGEIST, 2007). A todo ello se afade la subjetividad que en la practica
afecta al reconocimiento y a la valoracion de los hechos inciertos, donde el juicio y las estima-
ciones internas desarrolladas en el proceso de elaboracion contable de la empresa son elementos
decisivos en la determinacion de si se deben contabilizar esos hechos o no, cuando contabilizar-
los y por qué importe (BERNSTEIN, 1995), pudiendo la soluciéon elegida condicionar los juicios
y las decisiones de los usuarios de aquella informacion (KENNEDY, MITCHELL y SEFCIK, 1998).

Poder desplazar, haciendo uso de ese margen de maniobra, los beneficios o las pérdidas de
un ejercicio contable a otro bajo una cobertura legal representa un enorme atractivo para buena
parte de los administradores de las empresas (BURGSTAHLER y DICHEV, 1997; GALLEN ORTIZ y
GINER INCHAUSTI, 2005; GORE, POPE y SINGH, 2007), especialmente en épocas de crisis (SMITH,
KESTEL y ROBINSON, 2001; ROSNER, 2003; CALLAO GASTON y JARNE JARNE, 2011). Esta posibi-
lidad facilita aflorar los beneficios o distribuir pérdidas a lo largo de distintos periodos, con las
consecuentes ventajas fiscales o de cumplimiento de presupuestos, entre otras, pudiendo dar lugar
por tanto a la puesta en practica de ese conjunto de artificios, manipulaciones o incluso fraudes
contables (Brasco, 1998; Jones, 2011) que ha dado en llamarse manipulacion contable o ear-
nings management y que tiene que ver con el grado de discrecionalidad que permiten las normas
contables aplicables en cada momento, permitiendo la transformacion de la informacion contable
desde lo que es hasta lo que se desea que sea (NASER, 1993).

Dentro de los hechos contables susceptibles de un tratamiento més o menos discrecional,
destacan las provisiones por contingencias. Las contingencias se han definido como situaciones
que conllevan incertidumbre en cuanto a una posible ganancia o pérdida, que sera resuelta cuan-
do uno o mas sucesos ocurran, por lo que se trata de acontecimientos de futuro incierto (KIEso,
WEYGANDT y WARFIELD, 2012). Y el reconocimiento de provisiones para la cobertura de esas
contingencias implica juicios de valor que vienen acompaiiados de altos niveles de ambigiiedad
(NELsON y KINNEY, 1997), lo que facilita que puedan dotarse ficticiamente (o evitarse su dota-
cion) y liberarse con cierta libertad, constituyendo un instrumento altamente eficaz para la eje-
cucion de aquellas practicas.

Historicamente, al menos en nuestro entorno, se han tratado las situaciones inciertas desde un
punto de vista previsor. Una adecuada gestion empresarial aconsejaba, y sigue aconsejando, que
las empresas se prepararan para cualquier posible contingencia que pudiera aparecer tan pronto
como se identificara esa posibilidad. Y esta actitud prudente debia dejar reflejo en la contabili-
dad de la empresa, de modo que cualquier posible pasivo se reconocia como una provision en el
balance de las empresas. En efecto, imperaban los sistemas contables en los que la informacién
financiera iba orientada principalmente al control de las empresas, de tal forma que los propieta-
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rios, los acreedores ¢ incluso, en cierta medida y momentos, las autoridades fiscales vieran satis-
fechas sus necesidades informativas en un entorno marcadamente prudente, en el que resultaba
fundamental la proteccion del patrimonio frente a beneficios no realizados como son, por ejemplo,
las revalorizaciones de activos (TUA PEREDA, 2006). Con la misma filosofia, ante la presencia de
riesgos futuros y pérdidas previsibles, era comiin que los sistemas de contabilidad de corte latino
ordenaran el reconocimiento de provisiones siguiendo patrones de limitada racionalidad econé-
mica, lo que permitia cuestionar la representatividad o imagen fiel de la informacién financiera
(Cea Garcia y VDAL Lopo, 2008).

Por su parte, la contabilidad internacional, de corte anglosajon y con fuerte influencia ac-
tualmente en los sistemas nacionales, se orienta mas, como ya he anunciado, a servir de instru-
mento de los inversores, actuales y potenciales, facilitandoles la informacién mas conveniente
para su analisis y toma de decisiones, lo que en ultimo término afecta positivamente tanto a los
mercados de capitales como a las magnitudes macroeconémicas (ZEFF, 1978; HOLTHAUSEN y
LerTwicH, 1983; BRUGGEMANN, HiTz y SELLHORN, 2013; CHRISTENSEN, LEE, WALKER y ZENG,
2015). Adopta la contabilidad internacional, con este fin, un enfoque basado en el devengo de la
obligacion con estimacion o vencimiento inciertos (MARTINEZ CHURIAQUE, 2007). Con esta nueva
aproximacion, el requisito de prudencia pierde fuerza e incluso tiende a desaparecer, al menos
como declaracion explicita en el ambito conceptual.

3. LOS DISTINTOS ENFOQUES EN LA CONTABILIDAD DE PASIVOS DE
NATURALEZA CONTINGENTE

La contabilidad de los pasivos contingentes es una de las dreas mas criticas de la contabili-
dad financiera, principalmente por el alto grado de subjetividad que implica el reconocimiento y
la valoracion de situaciones de naturaleza incierta (BoTosaN, KOONCE, RYAN, STONE y WAHLEN,
2005), incluyendo las propias expresiones utilizadas por las normas contables (DAVIDSON y CHRIS-
MAN, 1994; AHARONY y DOTAN, 2004; CAPRIOTTI Y WALDRUP, 2005; TEIXEIRA y SILVA, 2009;
Du y STEVENS, 2011), pero también a veces por las soluciones ofrecidas por los distintos siste-
mas contables (LEv, 1978).

En sintesis, podemos destacar tres aspectos problematicos de las partidas de naturaleza in-
cierta desde el punto de vista conceptual (MARTINEZ CHURIAQUE, 1985): a) La determinacion del
nacimiento del pasivo, es decir, en qué momento ha incurrido la empresa en un pasivo de caracter
contingente; b) La estimacion de gastos imputables al ejercicio, esto es, el criterio de imputacion
de los gastos; y ¢) El modo de reconocer contablemente la incertidumbre. Y podemos identificar
tres posibles enfoques que se han seguido para aproximarse al problema de la contabilidad de
provisiones por contingencias: a) en primer lugar, aquel que, basado en la primacia del princi-
pio de prudencia, prescribe la contabilizacion de provisiones ante la identificacion de cualquier
eventual pérdida o riesgo previsible, reduciendo el resultado de la empresa con el espiritu de dar
proteccion a los acreedores y de limitar la distribucion de beneficios; b) en segundo lugar, el que
entiende las normas contables como unas normas de valoracion y presentacion de la informacion
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financiera cuyo objetivo principal es el de servir de instrumento en la toma de decisiones de los
inversores, entendiendo que toda partida de balance debe reflejar, en la medida de lo posible, el
valor que un inversor pagaria para adquirir el activo o para desprenderse del pasivo en ella re-
gistrado; c) y en tercer lugar, otros enfoques intermedios que establecen determinados limites en
términos de probabilidad que una vez sobrepasados exigen el reconocimiento de las provisiones.

Curiosamente, en aquellos entornos contables basados en el principio de prudencia la infor-
macion contable es menos 1til y creible que en contextos mas orientados al inversor, dado que
el riesgo de manipulacion contable es mayor (L1 y DING, 2008). Con el objeto de cuantificar ese
efecto, se han llevado a cabo trabajos que estudian en qué medida en los paises orientados al pri-
mero de los enfoques la informacion contable es menos relevante en funcion del menor impacto
que su publicacion provoca en los precios de cotizacion (ALl y HWANG, 2000; BARTOV, GOLDBERG
y K, 2001). Como resultado, estamos viviendo en los ultimos afios un movimiento en el trata-
miento de los pasivos de cardcter contingente que, en sintesis, evoluciona desde una definicion de
pasivo-provision orientada al reparto de beneficios (primero de los enfoques) hacia una definicion
utilitarista (segundo de los enfoques). Pero la normativa internacional vigente ha dado una solu-
cion intermedia cuyo modelo no acaba de encajar con los conceptos en los que se fundamenta.

4. JUSTIFICACION DEL TRABAJO DE INVESTIGACION

La Norma Internacional de Contabilidad n.° 37, «Provisiones, activos contingentes y pasi-
vos contingentes» (NIC 37), identificada con el tercero de los enfoques descritos en el epigrafe
anterior, recurre a aquel tipo de limites tanto para determinar la existencia de una provision como
para decidir su registro en balance. Conforme a ella, nacera una provision si existe una obliga-
cion presente, lo que traduce la norma en que se pueda cuantificar la probabilidad de existencia
de esta obligacion en mas de un 50%. Y en segundo lugar, no se reconocera en balance si no es
mayor del 50 % la probabilidad de salida de recursos para cancelar la obligacion. Esta norma, en
efecto, ha recurrido a la definicion de umbrales numéricos en lugar de instrucciones verbales, con
el objetivo de mitigar la subjetividad en su aplicacion, pero algunos estudios empiricos sugie-
ren que no existen diferencias practicas de resultado apreciables entre ambos tipos de redaccion
(Cuccia, HACKENBRACK y NELSON, 1995).

En definitiva, nos encontramos todavia ante valoraciones altamente subjetivas que permi-
ten llevar a cabo manipulaciones contables, por lo que la NIC 37 esta actualmente siendo obje-
to de un proceso de reforma que la orientard mas hacia el segundo de los enfoques, en el que se
propone que una vez identificada la existencia de una obligacion presente, aunque incierta en
su cuantia o vencimiento, se registre un pasivo cuyo valor se estimara mediante la aplicacion de
métodos de tipo probabilistico, como puede ser el del valor esperado o esperanza matematica.
En efecto, las soluciones ofrecidas para la contabilizacion de pasivos de naturaleza incierta por
parte de la norma vigente en materia de provisiones y pasivos contingentes no representan una
respuesta coherente con los objetivos, los principios y el entramado conceptual del IASB. Pero,
como veremos, el conjunto de remedios propuestos por este érgano en el curso del proyecto de
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investigacion llevado a cabo para la reforma de la norma internacional no acaba de armonizar
tampoco las reglas emitidas con los principios rectores de los que se deducen, por lo que el IASB
parece haber entrado en un «callejon sin salida» del que intenta salir con construcciones concep-
tuales a veces un tanto forzadas.

El presente trabajo afronta el problema de los pasivos de cardcter contingente retrocediendo
al ambito de los conceptos. Aceptando el objetivo utilitarista de la informacion financiera, como
instrumento que ha de servir especialmente a los inversores para la toma de decisiones, se presen-
tan y analizan con un fuerte caracter critico los entramados conceptuales elaboradas por el IASB
durante dicha investigacion, poniendo énfasis en las inconsistencias y disfunciones que dificul-
tan el logro de un modelo contable coherente y satisfactorio en el ambito de los pasivos inciertos.

II. OBJETIVOS DEL PROYECTO DEL IASB Y AMBITO DE APLICACION

Con el objeto de reformar la NIC 37, el IASB publicé en 2005 un borrador de modificacion
que marco el inicio de un largo debate que atin no ha concluido, centrado principalmente en la
definicidn, reconocimiento y valoracion de los pasivos de caracter incierto.

1. OBJETIVOS DEL PROYECTO

Los objetivos principales del proyecto de modificacion de la NIC 37 consisten en mejo-
rar las definiciones, el reconocimiento y la valoracion relativos a los pasivos bajo su ambito de
aplicacion, haciendo un esfuerzo para adaptarlos a las tendencias de otras normas emitidas por
el IASB, asi como procurando reducir las divergencias existentes con las normas emitidas por
el FASB. En primer lugar, ¢l IASB se ha propuesto tratar ciertas inconsistencias presentes en la
NIC 37 con el tratamiento dado a los mismos asuntos en otras de sus normas. La cuestion mas
destacable viene dada por el criterio de reconocimiento previsto en la norma, conforme al cual
para poder registrar un pasivo debe existir una probabilidad superior al 50 % de que se produzca
una salida de recursos, requisito que no es exigido por la Norma Internacional de Informacioén
Financiera n.° 3, «Combinaciones de negocios» (NIIF 3), ni por la NIC 39, «Instrumentos finan-
cieros: reconocimiento y valoracion». En segundo lugar, se ha planteado el Consejo el objetivo
de contribuir con este proyecto al proceso de convergencia iniciado conjuntamente con el FASB
para eliminar las diferencias existentes, esencialmente conceptuales, entre las NIC-NIIF y los US
GAAP. Y en tercer lugar, se pretende con este proyecto poner fin a las actuales dudas interpreta-
tivas en materia de valoracion de pasivos, que llevan a las empresas a utilizar distintos criterios,
dificultando el trabajo de analistas e inversores.

Pero lo que mas nos interesa en este trabajo es que el IASB se ha planteado abordar esta
reforma fundandose en la falta de coherencia constatada entre los principales conceptos tratados
en la NIC 37 y algunas de las definiciones recogidas en el MC. Con tales propositos, publico en
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2005 el Borrador de Modificacion? (BM), atin en discusion, que representa un innegable avance
en torno a las condiciones de identificacion y reconocimiento de los pasivos incluidos en su am-
bito de aplicacion. El texto analiza los pasivos contingentes de una manera mas coherente con las
definiciones y condiciones de reconocimiento que el MC establece para los pasivos. Como resul-
tado mas sobresaliente, la nueva norma obligara a las entidades a reconocer en sus estados finan-
cieros las obligaciones que satisfagan la definicion de pasivo recogida en el MC del IASB, salvo
que no puedan ser valoradas con fiabilidad, mientras que la incertidumbre acerca de la cuantia o
vencimiento de los beneficios econdmicos necesarios para cancelar esas obligaciones sera objeto
de reflejo en la valoracion de las mismas, en lugar de influir en la decision de si se reconocen o no.

2. EL PROBLEMA DE UN AMBITO DE APLICACION DESBORDANTE

La actual NIC 37 limita su ambito de aplicacion al tratamiento contable de las provisiones,
de los pasivos contingentes y de los activos contingentes, apartandolos ademas de su alcance
cuando estén tratados en otra norma, asi como cuando encuentren su origen en un contrato pen-
diente de ejecucion, salvo que dicho contrato resulte oneroso. Como aclara la norma, los contra-
tos pendientes de ejecucion son aquellos en los que las partes no han cumplido ninguna de las
obligaciones a las que se comprometieron o bien que ambas partes han ejecutado parcialmente,
y en igual medida, sus compromisos (NIC 37.1). Por tanto, la NIC 37, al igual que hara el BM,
se declara no aplicable a los contratos pendientes de ejecucion, salvo que los costes inevitables
para la entidad de cumplir con las obligaciones que conllevan esos contratos excedan los benefi-
cios econdmicos que se esperan recibir de los mismos.

Al contrario, el BM adopta una postura amplia en virtud de la cual extiende su ambito de apli-
cacion mas alld de los elementos de naturaleza contingente, abarcando con caracter general todos
los pasivos, con las unicas condiciones de que no vengan cubiertos por otra norma internacional
y que no se deriven de contratos pendientes de ejecucion no onerosos. Por consiguiente, mientras
que la NIC 37 se aplica solamente a figuras de naturaleza contingente, el proyecto se encamina
a recoger en su ambito de aplicacion ratione materiae también aquellos pasivos que no cuentan
con tal particularidad. Dicha extension del alcance objetivo de la norma en elaboracion no se ha
justificado debidamente por el IASB y llama la atencién el giro propuesto, que significaria la in-
tegracion bajo un mismo concepto, el de pasivo, de partidas sustancialmente diferentes. Por una
parte, esta circunstancia podria llegar a perjudicar la fiabilidad de la informacién contable, dado
que deja abierta la posibilidad de aglutinar dos categorias muy heterogéneas de acontecimientos,
aquellos que para su contabilizacion requieren de la realizacion de estimaciones bajo condiciones

2 IASB, Exposure Draft of Proposed Amendments to IAS 37 Provisions, Contingent Liabilities and Contingent Assets
and IAS 19 Employee Benefits. IASCF, London, June 2005. El texto completo del BM de la NIC 37 puede consultar-
se en el sitio web http://www.ifrs.org/Current-Projects/IASB-Projects/Liabilities/Pages/Liabilities.aspx, donde tam-
bién estan disponibles los comentarios sobre ¢l realizados y las discusiones celebradas en el seno del IASB desde su
publicacion.
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de incertidumbre y los que no presentan esa necesidad. Y por otra parte, lo que no es menos im-
portante, la expansion del campo regulatorio de la norma a los pasivos no contingentes, supone
una contradiccion con su espiritu, dado que el texto aparece desde sus origenes manifiestamente
orientado a la normalizacion de transacciones u otros sucesos inciertos en su cuantia o en su ven-
cimiento, algo que podria redundar en inesperadas fricciones interpretativas.

Como ha tenido oportunidad de expresar en distintas ocasiones el Grupo Consultivo Europeo
en materia de Informacion Financiera o European Financial Reporting Advisory Group (EFRAG),
es verdad que existen ciertos tipos de pasivos que no encuentran cabida en el ambito de aplicacion
objetivo de ninguna de las NIC/NIIF emitidas’. Y quizds por esa razon, la propuesta del IASB de
convertir la NIC 37 en una norma refugio para todos esos pasivos no regulados en otra norma haya
encontrado cierta aceptacion, sobre todo en el &mbito profesional. Pero como aclara el EFRAG en
su carta comentario al BM (CL 108), si efectivamente se opta por dar entrada a una norma de ca-
racter subsidiario se hace necesario analizar con suma atencion las consecuencias que eso conlleva-
ria para el tratamiento contable de dichos pasivos. En consonancia con lo anterior, apunta que seria
muy util que el TASB identificara, en primer lugar, qué pasivos pasarian a quedar abarcados por la
norma reformada tras la ampliacion de su alcance objetivo y que justificara, en segundo lugar, por
qué les resultaria adecuada su aplicacion. Asi, cita dos ejemplos que ilustran estas afirmaciones: 1)
Anticipos recibidos. En opinion del EFRAG, conforme a la letra del BM no parece claro si los an-
ticipos recibidos por la entidad quedarian incluidos dentro de su ambito de aplicacion o si, por el
contrario, quedarian cubiertos por la NIC 18, «Ingresos ordinarios». 2) Obligaciones de resultado.
Considera el grupo consultivo que dado que las obligaciones de resultado representan una catego-
ria muy amplia, se hace aconsejable no incluirlas en el campo del BM, a la espera de otros trabajos
conceptuales. En consecuencia, concluye el EFRAG que el IASB no deberia adoptar una norma de
caracter subsidiario de este tipo hasta que no se hayan realizado estudios de analisis mas profundos.

En este sentido se han pronunciado distintas instituciones, que ademas de aconsejar la rea-
lizacion de mas estudios, tanto para identificar y aclarar qué pasivos quedarian bajo el nuevo am-
bito de aplicacion de la norma reformada como para convencer con argumentos adecuadamente
fundamentados por qué la norma seria apta para estos tipos de pasivos, solicitan que ¢l IASB se
pronuncie sobre la inclusion o no de otras partidas concretas, como los ingresos diferidos o los
compromisos de préstamo que quedan fuera del ambito de aplicacion de la NIC 39, «Instrumen-

tos financieros: reconocimiento y valoracion»*,

En relacion con los anticipos recibidos de clientes y con los ingresos diferidos, el Conseil
National de la Comptabilité francés (CL 16) ha planteado una cuestion que considero fundamental
en materia de valoracion y que pone en entredicho la validez del modelo propuesto’: en el caso

3 http://www.efrag.org/Front/pl0-272/all.aspx

4 Conforme establece la NIC 39 a la hora de delimitar su dmbito de aplicacion, el emisor de un compromiso de préstamo
aplicara la NIC 37 a aquellos compromisos de préstamo que no estén dentro del alcance de esta Norma (NIC 39.2 h).

5 En el mismo sentido, Deutsches Rechnungslegungs Standards Committee e.V. (CL 27).
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de que el BM sea de aplicacion a estos pasivos, eso llevaria a tener que valorarlos por la cuantia
que la empresa razonablemente pagaria para satisfacer la deuda o para transferirla a una tercera
persona, lo que resulta inconsistente con el pronunciamiento del IASB de que este método de va-

loracion no resulta apropiado para el reconocimiento de ingresos®.

Recordemos, por otra parte, que la NIC 37 distingue abiertamente las provisiones (pasivos
sobre los que existe incertidumbre acerca de su cuantia o vencimiento) de otros pasivos que pue-
dan incluso requerir una estimacion, insistiendo en la nota de incertidumbre que se manifiesta
en las primeras en cuanto al momento de vencimiento o a la cuantia de los desembolsos futuros
necesarios para su cancelacion (NIC 37.11). En este sentido y a modo de ejemplo la norma cita
que los acreedores comerciales se corresponden con «cuentas a pagar» por bienes o servicios que
han sido recibidos por la empresa y que ademas han sido objeto de facturacion o acuerdo formal
con el proveedor. De ningtin modo pareceria ldgico que se aplicara a estas partidas el método de
valoracion basado en el desembolso necesario para cancelar la obligacion en la fecha de balance
o para transferirla a un tercero en esa fecha, por mucho que fuera necesario realizar algin tipo de
estimacion sobre ellas. Del mismo modo, otras obligaciones que pueden precisar una estimacion
del importe o vencimiento son las derivadas de los servicios prestados por los empleados, como
las partes proporcionales de las vacaciones retribuidas devengadas hasta la fecha del balance.
Pero la incertidumbre asociada a estas obligaciones es, por lo general, mucho menor que en el
caso de las provisiones, por lo que no podemos calificarlas como provisiones sino como «cuentas
a pagar», ni aplicarles en consecuencia los mismos métodos de valoracion.

Parece por tanto poco aconsejable que se extienda el ambito de aplicacion objetivo de la
norma a pasivos para los que no existe un minimo grado de incertidumbre en cuantia o en ven-
cimiento dado que la distinta naturaleza de unos y otros aconsejara clasificarlos en distintos gru-
pos y definir un modelo de reconocimiento y valoracion diferente para cada uno de esos grupos.

III. CUESTIONES TERMINOLOGICAS Y CONFUSION CONCEPTUAL:
ABANDONO DE LOS TERMINOS «PROVISION» Y «PASIVO CON-
TINGENTE»

La NIC 37 se refiere a las provisiones como aquellos pasivos que presentan una determinada
incertidumbre en su cuantia o en su vencimiento y describe los pasivos contingentes bien como
obligaciones posibles, surgidas a raiz de sucesos pasados, cuya existencia ha de ser confirmada
solo por la ocurrencia, o en su caso por la no ocurrencia, de uno o mas eventos inciertos en el fu-
turo, que no estan enteramente bajo el control de la empresa, bien como obligaciones presentes,
surgidas a raiz de sucesos pasados, que no se han reconocido contablemente porque no es proba-
ble que la empresa tenga que satisfacerlas, desprendiéndose de recursos que incorporen beneficios

6 http.://www.ifrs.org/Current-Projects/IASB-Projects/Revenue-Recognition/Pages/Revenue-Recognition.aspx.
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econdmicos, o porque los importes de esas obligaciones no pueden ser valorados con la suficiente
fiabilidad. Tanto las provisiones como los pasivos contingentes se caracterizan por su cualidad
contingente, puesto que ambos se derivan de realidades, surgidas como consecuencia de sucesos
pasados, que conllevan un grado de incertidumbre que potencialmente tendrd impacto en la si-
tuacion patrimonial y en el beneficio de la entidad. Quizas esa sea una de las razones por las que
el BM de la NIC 37 se ha planteado simplificar la terminologia utilizando una tnica expresion
que englobe todas las obligaciones encuadradas en el ambito de aplicacion de la nueva norma.

Aunque veremos con detenimiento en un proximo epigrafe como el proyecto dispone que
las entidades deberan reconocer en sus estados financieros toda obligacion incierta que satisfaga
la definicion de pasivo, salvo que no pueda ser valorada con fiabilidad, nos interesa adelantar en
este momento que, como resultado, se incluiran en el balance, aparte de las provisiones, aque-
llos pasivos contingentes actualmente no reconocidos contablemente por no ser probable que la
empresa tenga que satisfacerlos. Asi, entre las modificaciones de la NIC 37 propuestas en 2005,
el borrador sugiri6é abandonar los términos de «provision» y de «pasivo contingente» para incor-
porar, unidas al resto de pasivos de naturaleza cierta, todas las provisiones y parte de los pasivos
contingentes en el concepto tinico de «pasivo no financiero». En efecto, con el fin de clarificar
que la norma modificada habria de aplicarse a todos los pasivos, a excepcion de los casos espe-
cificos que citaba a la hora de referirme al &mbito de aplicacidn (esto es, cuando estén tratados
en otra norma y cuando encuentren su origen en un contrato pendiente de ejecucion, salvo que
dicho contrato resulte oneroso), el IASB propuso inicialmente la sustitucion del término «provi-
siony por el de «pasivo no financiero», nuevo concepto que integraria, junto a los pasivos ciertos,
tanto las partidas previamente calificadas como provisiones como algunos de los pasivos contin-
gentes, los no reconocidos a pesar de concurrir una obligacion presente. No obstante esta elusion
del término «provisiony, el BM no proscribe su uso, de modo que admite la posibilidad de que
las entidades contintien calificando como provisiones, dentro de sus estados financieros, a algu-
nos de sus pasivos no financieros.

1. PROVISIONES VERSUS PASIVOS NO FINANCIEROS

El recurso a la expresion «pasivo no financiero» en sustitucion de «provision» suscitd nu-
merosas criticas, reveladas reiteradamente en las cartas comentario emitidas por distintas socie-
dades de auditoria y de otros ambitos empresariales, asociaciones profesionales de contabilidad,
responsables de elaborar los estados financieros y reguladores contables y financieros, con ocasion
de la consulta publica realizada en 2005 por el IASB sobre las modificaciones propuestas en el
BM. Por una parte, porque en su opinidn el concepto de provision esta hoy en dia profundamente
arraigado y aceptado por los usuarios de la informacion contable; y por otra parte, porque puede
entenderse que en un sentido amplio todo pasivo tiene un matiz financiero, por lo que el término
propuesto podria suscitar dudas sobre la inclusion o no de determinadas transacciones, segln la
lectura que se le dé, pudiendo incluso inducir a interpretar que quedarian solamente comprendi-
dos aquellos pasivos que no estuvieran respaldados por un contrato o que fueran a liquidarse en
especie o mediante la prestacion de un servicio, pero nunca en efectivo.
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En cuanto a la argiiida consolidacion del término «provisiony, existe un extendido consen-
so en que se trata de un concepto bien conocido y comprendido por los usuarios de la informa-
cion contable. No obstante, desde el momento en que este término se ha definido con un alcance
distinto en diversas jurisdicciones y en distintos momentos, no podemos admitir que goce de una
homogeneidad libre de dificultades. Y por esa misma razon nos podemos encontrar con que, sin
una definicion clara, se llegue a utilizar en la elaboracion de los estados financieros con distintos
significados. Siendo esto asi, su supresion como término definido por la norma, unido al hecho
previsible de que los encargados de elaborar los estados financieros sigan recurriendo él, dado
que es admitido por el BM (aunque sin darle una definicion), podria provocar dificultades para los
usuarios de la informacion financiera, sobre todo en términos de comparabilidad y comprensibi-
lidad. Y en cuanto al calificativo de «no financiero» que se propuso inicialmente para los pasivos
que habrian de quedar bajo el ambito de la norma, adelantaba que el término propuesto podria
suscitar dudas sobre la inclusion o no de determinadas transacciones, pudiendo llevar a interpre-
tar que solamente quedarian cubiertos por la norma los pasivos no derivados de un contrato (aun-
que fueran a liquidarse en efectivo) y los no liquidables en efectivo (existiera o no un contrato
detras)’. A este respecto, se ha llegado a decir incluso que todo pasivo que aparezca reconocido
en unos estados financieros cuenta con este caracter. Por otra parte, el recurso a la técnica de de-
finir un conjunto de partidas por exclusion, es decir, en términos negativos, como aquellas que no
cuentan con un caracter financiero, requiere como condicidn sine qua non contar con una delimi-
tacion previa muy clara de las que si cuentan con el atributo de financieras. Y ese no es el caso,
dada la amplia y compleja definicion de pasivo financiero que nos ofrece la NIC 32 (NIC 32.11).

Como resultado de las criticas recibidas por el IASB en torno a la inconsistencia y falta de
oportunidad del término «pasivo no financiero», el Consejo decidié en marzo de 2006, tras algu-
nas discusiones internas, sustituir ese término por el de «pasivoy.

2. DESACERTADA IDENTIFICACION ENTRE LOS CONCEPTOS «CONTIN-
GENTE» Y « CONDICIONAL» COMO BASE PARA LA ELIMINACION DEL
TERMINO «PASIVO CONTINGENTE»

En cuanto a la eliminacion de la expresion «pasivo contingente», dado que el proyecto aboga
por el reconocimiento en los estados contables de toda partida que observe la definicion de pasi-
vo, salvo que no pueda ser valorada con fiabilidad, aun cuando exista algun tipo de incertidum-
bre en cuanto a la salida de recursos, encuentra incoherente hablar de pasivos contingentes. En
su opinion, un pasivo no puede ser definido como contingente puesto que todo pasivo consiste
en una obligacion incondicional, mientras que una obligacion condicional no puede dar lugar en
si misma al nacimiento de un pasivo.

7 Interpretacion dada por la International Actuarial Association (CL 89), que considera ademas que esta claro que en
muchos de estos supuestos concurren elementos de tipo financiero.
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Observemos que en el curso de estas justificaciones el IASB toma como sinénimos los ad-
jetivos «contingente» y «condicional», creando en mi opinion una palpable confusion de con-
ceptos que no hace sino acusar la falta de precision terminoldgica heredada de la NIC 37. El
vocablo «contingente» significa que puede suceder o no suceder, mientras que la voz «condi-
cional» se refiere a aquello que incluye y lleva consigo una condicion o requisito. Y es verdad
que la NIC 37 engloba en el concepto de pasivo contingente tanto obligaciones posibles, cuya
existencia esta condicionada, segun define la norma, a la ocurrencia o no ocurrencia de sucesos
inciertos futuros, como obligaciones presentes no reconocidas contablemente por no ser proba-
ble una salida de recursos o por no poder ser estimadas de manera fiable. Pero el BM preceptua
que, de entre todos esos pasivos contingentes, se contabilicen solamente los que se identifiquen
con obligaciones presentes con salida no probable de recursos, que son auténticos pasivos. Por
lo tanto, estariamos hablando de unos pasivos que llevarian asociada algun tipo de contingencia,
que podria suceder o no suceder, no de un pasivo que en si mismo podria existir o no existir. En
otras palabras, el adjetivo contingente no se refiere al pasivo en si, condicionando su existencia,
sino que hace referencia a una caracteristica asociada que de ocurrir, afectaria a su importe. Y
otro concepto distinto seria el de obligacion condicional, la cual en interpretacion del IASB no
existe, pero que podria llegar a existir si se cumpliera una determinada condicion. Esta tltima no
es objeto de reconocimiento ni con la NIC 37 ni con el BM y se corresponderia con aquel tipo
de pasivo contingente que en el ambito de la NIC 37 se define como una obligacion posible cuya
existencia queda condicionada a la ocurrencia o no ocurrencia de sucesos inciertos en el futuro.

IV. PROBLEMATICA RELATIVA AL CONCEPTO DE OBLIGACION
PRESENTE

En el ambito de los trabajos del IASB, la definicion de pasivo siempre ha requerido la exis-
tencia de una obligacion presente, resultante de sucesos pasados. Por lo tanto, para una adecuada
comprension de este concepto resulta fundamental contar con una imagen nitida de la nocion de
obligacion presente y ser capaz de reconocer esos sucesos pasados que dan lugar a las obligaciones.
No obstante, a la luz de las publicaciones emitidas por el Consejo, no parece que estas nociones tan
necesarias para interpretar de una manera apropiada el concepto de «pasivoy» hayan sido desarro-
lladas de una manera homogénea y libre de discusiones. En los préximos epigrafes me centraré en
el estudio de las distintas respuestas que ha ofrecido el IASB a las cuestiones planteadas de cuando
se presenta una obligacion presente y como se identifica el suceso pasado que da origen a la obli-
gacion, y pondré de manifiesto algunas debilidades y conflictos que se derivan de esas soluciones.

1. SENTIDO DEL TERMINO «ESPERA» EN LA ACTUAL DEFINICION DE
PASIVO

Antes de entrar en el estudio de las dificultades relacionadas con el concepto de obligacion,
me gustaria dedicar unas palabras a una cuestion relacionada con la idea de «probabilidad» de
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salida de recursos. Me refiero al controvertido término «espera» contenido en la definicion de
pasivo. El BM establece que un pasivo debera reconocerse siempre que satisfaga la definicion y
que pueda valorarse con fiabilidad. Y nos lo define como una obligacion presente de la empresa,
surgida a raiz de sucesos pasados, al vencimiento de la cual, y para cancelarla, la empresa espera
desprenderse de recursos que incorporan beneficios econémicos.

Centrémonos por consiguiente en el término «esperay» contenido en esa definicion. La ex-
presion «espera desprenderse de recursos que incorporan beneficios econémicos» puede susci-
tar, y de hecho ha suscitado, problemas interpretativos que nos llevan a cuestionar en ocasiones
la existencia misma de ciertos pasivos de caracter contingente. En efecto, surge la duda de si el
vocablo estudiado tiene la intencion de sugerir que para satisfacerse la definicion de pasivo debe
existir un determinado grado de certidumbre acerca de la salida futura de recursos que incorporen
beneficios economicos. Si fuera asi, deberiamos entender que las obligaciones con una probabi-
lidad baja o remota de pago no cumplirian la definicion de pasivo. Supongamos que fuera nece-
sario un cierto grado de certidumbre de salida de recursos para poder hablar de pasivo. ;Como
tratariamos un aval técnico a favor de alguien cuya capacidad de cumplimiento del hecho avalado
fuera calificada de muy alta? Efectivamente, existe una obligacion presente que tiene su origen
en el contrato de aval, pero la probabilidad de salida de recursos podria resultar muy baja. Con
la actual norma se informaria en las notas de la existencia de un pasivo contingente, pero confor-
me al BM parece que la filosofia es el reconocimiento de un pasivo, teniendo esa probabilidad
un reflejo en su valor. No obstante, si exigiéramos un cierto grado de certidumbre en la salida de
recursos, ;ya no podriamos hablar en el supuesto planteado de la existencia de un pasivo por no
alcanzarse ese umbral exigido? Y en ese caso, ;donde se situaria el umbral? Otro ejemplo po-
driamos encontrarlo en la emision de una opcion. ;No se reconoceria ningin pasivo por parte del
emisor mientras este no esperase que el comprador la fuera a ejercitar?

En el marco de los trabajos de reforma de la NIC 37, el IASB dio por zanjado® este tema
confirmando que, como ya se habia discutido en el seno del Consejo?, la palabra «espera» utili-
zada en la definiciéon de pasivo no tiene la intencion de sugerir que deba existir un determinado
grado de certidumbre acerca de la salida futura de recursos que incorporen beneficios econdmi-
cos para satisfacer la definicion de pasivo. Considera que cualquier obligacion presente capaz
de originar una salida de recursos cumple la definicién de pasivo, incluso si la probabilidad de
esa salida es baja. Y para ilustrarlo cito un ejemplo que surgio6 en el curso de las discusiones ce-
lebradas: se trata del supuesto de un conductor que conscientemente supera el limite de veloci-
dad permitido sin ser detectado y, por lo tanto, no espera recibir ninguna multa. Con base en ese
ejemplo se defendid que el conocimiento de un incumplimiento de contrato o la violacion de una
norma legal puede dar lugar a una obligacion presente, pero eso no significa que la definicion de
pasivo se satisfaga. Se sostuvo que la vinculacion entre la existencia de una obligacion presente
y la salida de recursos es fundamental. Es decir, puede que exista una obligacion presente, pero

8 Reunién del IASB de 23 de enero de 2007 (Agenda Paper 4B).
9 Reunién del IASB de 26 de mayo de 2006 (Agenda Paper 10B).
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sin deteccion (y una salida esperada de recursos que incorporan beneficios econdomicos) no se
cumple la definicion de pasivo.

Compliquemos un poco mas las cosas. La definicién de pasivo a la que nos hemos referi-
do, ofrecida por el BM, esta tomada del MC. Pero este esta siendo a su vez objeto de reforma, de
modo que su borrador de modificacion publicado en mayo de 2015 incluye, entre otros aspectos,
una nueva definicion de pasivo, seglin la cual un pasivo seria una «obligacion presente de la em-
presa de transferir recursos econémicos como consecuencia de sucesos pasados». Con esta nueva
definicion encontrariamos una respuesta coherente para las cuestiones planteadas mas arriba, dado
que al no ser necesario un cierto grado de certidumbre en la salida de recursos para poder hablar
de pasivo, el aval a favor de la persona con capacidad y voluntad de cumplimiento o la opcion que
se esperaba que no fuera ejercitada ya podrian reconocerse en balance, aunque posiblemente por
un importe casi nulo, al determinarse su valor en funcion de la probabilidad de salida de recursos
y ser esta muy baja. Otros ejemplos que apoyarian la no necesidad de un cierto grado de certi-
dumbre en la salida de recursos para poder hablar de pasivo podemos encontrarlos en la NIC 39,
en los contratos a plazo de divisas y en otros instrumentos financieros derivados. En el momento
inicial y durante la vida del contrato a plazo de divisas podria no existir para el obligado ese grado
determinado de certidumbre acerca de la salida futura de recursos para liquidar el contrato, pero
la norma exige reconocer el instrumento financiero por su valor razonable, por lo que se podria
estar reconociendo un pasivo aunque el instrumento estuviera fuera de dinero (out of the money).

Sin embargo, con la supresion en la definicion propuesta de la expresion «espera desprender-
se de recursos» el razonamiento dado por el IASB parece desmoronarse. Retomemos el ejemplo
de la infraccion de trafico. Segun ha interpretado el Consejo existe una obligacion, puesto que se
ha quebrantado la ley. Pero si aceptamos que el quebranto de la ley da origen a una obligacion,
con base en la nueva definicidn existiria ademas un pasivo, puesto que esta ya no exige una salida
esperada de recursos, aunque sea minima. {;Como conjugamos esto con el hecho de que el pasivo
no sea capaz de originar una salida de recursos (al no haberse detectado la infraccion), que es en
lo que se basaba el IASB para justificar la vigente definicion de pasivo?

2. DIFICULTADES EN LA DETERMINACION DE LA EXISTENCIA DE UNA
OBLIGACION PRESENTE

A pesar de los argumentos en contra y de las dificultades encontradas a lo largo de estos
aflos, el Consejo se ha obstinado en afirmar que solamente en raras ocasiones se presentaran
dudas sobre si existe o no una obligacion presente. Y la NIC 37 resuelve esas «excepcionales»
situaciones aplicando la regla de que se ha originado una obligacion si, teniendo en cuenta toda
la evidencia disponible, existe una probabilidad mayor de que se haya incurrido en ella que de
lo contrario. Asi, la norma establece que si la probabilidad de que haya nacido la obligacion es
mayor que de lo contrario, la entidad debera reconocer una provision (satisfechas las otras dos
condiciones de reconocimiento), y si se da menos probabilidad de que la obligacion exista que
de lo contrario, se revelara en las notas un pasivo contingente (salvo salida de recursos remota).
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Por otra parte, la NIC 37 ofrece ciertas orientaciones adicionales sobre el significado de
«obligaciony, aclarando que esta existe independientemente de las acciones futuras de la empre-
sa, esto es, de la gestion de la entidad en el futuro. En otras palabras, los desembolsos futuros
que pueda evitar mediante actuaciones futuras no representan una obligacion para la empresa.
La norma cita como ejemplos de obligaciones presentes las multas medioambientales o los cos-
tes de reparacion de los dafios medioambientales causados en contra de la ley, puesto que en
ambos casos se derivaran para la empresa salidas de recursos que incorporan beneficios econé-
micos, con independencia de las actuaciones futuras que esta lleve a cabo. También representan
obligaciones presentes los costes por el abandono de una instalacién de extraccion de petroleo
o de una central nuclear, siempre que esté obligada a restaurar los dafios ya ocasionados por su
funcionamiento. Sin embargo, un ejemplo de no obligacion presente citado por la norma podria
ser la necesidad de colocar filtros de humos en una fabrica para poder operar en el futuro, pues-
to que la empresa puede evitar tales desembolsos mediante actuaciones futuras cambiando la
forma de llevar a cabo la fabricacion.

A primera vista, parece que estas aclaraciones no deberian presentar dudas. No obstante,
si las analizamos con atencién vemos como podrian llegar a cuestionarse o al menos podrian
perder su fuerza al tener en cuenta la definicion que la propia norma da de «suceso que da ori-
gen a la obligacién». En efecto, este se describe como «todo aquel suceso del que nace una
obligacion de pago, de tipo legal o implicita para la entidad, de forma que a la empresa no le
queda otra alternativa mas realista que satisfacer el importe correspondiente» a la obligacion.
Pero, (como se entiende la premisa de que la obligacion debe existir independientemente de
las acciones futuras de la empresa si después la norma se refiere a alternativas de gestion? La
expresion «otra alternativa mas realista» no la encontramos, por lo demas, de una forma expli-
cita en el MC. Este simplemente afirma que una caracteristica esencial de todo pasivo es que
la entidad tiene contraida una obligacion en el momento presente y define esta como el «com-
promiso o responsabilidad» de actuar frente a otra parte de una determinada manera. Pero para
mas confusion, el MC aclara no obstante, quizas de una manera no muy coherente con la ante-
rior afirmacion, que las obligaciones también pueden aparecer por la actividad normal de la em-
presa, por las costumbres y por el deseo de mantener buenas relaciones comerciales o de actuar
de forma equitativa. Pone como ejemplo el caso de una empresa que siga la politica de reparar
los productos vendidos fuera del periodo de garantia. En este supuesto, el importe que se estime
desembolsar respecto a los bienes ya vendidos representaria también un pasivo para la empresa.
En realidad, lo que hace el MC con estas explicaciones es reconocer, sin nombrarlas, las obliga-
ciones implicitas. Pero, ;nos encontramos ciertamente en estas situaciones ante un compromiso
o responsabilidad de actuar?

Defiendo que a menudo, y no solo en raras ocasiones, es dificil juzgar si una entidad no
tiene «otra alternativa mas realista» que satisfacer el importe correspondiente a una obligacion.
Por ejemplo, cuando las entidades puedan evitar desembolsos futuros mediante actuaciones que
pudieran dafiar sus intereses econdmicos. ;Serian esas actuaciones alternativas realistas? Imagi-
nemos unos grandes almacenes que tienen la costumbre de admitir la devolucion de los produc-
tos vendidos cuando el cliente no se sienta satisfecho, incluso en el caso de que estos productos
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presenten un cierto grado de deterioro por su uso. Evidentemente, esto acarrea unos costes. Pero
la cuestion es si este comercio puede considerar realista evitar los desembolsos futuros asociados
a esa practica mediante su supresion, lo que previsiblemente dafiaria la cifra de ventas. En caso
negativo, es decir, si esa alternativa no se considerase realista por el dafio que causaria, se am-
pliaria el concepto de obligacion, haciéndose necesario reconocer obligaciones en situaciones en
las que, siendo estrictos con la definicion del MC, podria resultar embarazoso intentar justificar
la presencia de un compromiso o responsabilidad de actuar a cargo de la empresa.

El Comité de Interpretaciones de las Normas Internacionales de Informacion Financiera
(CINIIF) trato esta cuestion en la Interpretacion CINIIF 6, «Obligaciones surgidas de la partici-
pacién en mercados especificos — Residuos de aparatos eléctricos y electronicosy, y valoro la po-
sibilidad de que una entidad que operara en ese mercado soportara una obligacion implicita por
los costes que inevitablemente incurriria si continuara operando en él, puesto que no seria una
alternativa realista retirarse del mercado. Sin embargo, finalmente rechaz6 esta aproximacion,
centrandose en el mandato de la NIC 37, que establece que una obligacion debe existir indepen-
dientemente de las acciones futuras de la empresa. Mas categorica se presenta la Interpretacion
CINIIF 21, «Gravamenesy. Esta interpretacion fue emitida con el objeto de clarificar la contabi-
lizacion de los gravamenes o impuestos en los estados financieros de las entidades obligadas a
pagarlos, es decir, con la intencion de determinar cuando debe reconocerse un pasivo por el pago
de un gravamen comprendido dentro del alcance de la NIC 37. De los acuerdos expresados en el
documento emitido se desprende que el Comité de Interpretaciones entiende que para que exista
una obligacion presente la entidad no debe tener ninguna capacidad para evitar el pago futuro, ni
siquiera en teoria. Conforme a este documento, por otra parte, el suceso que da origen a la obli-
gacion, generando en consecuencia un pasivo, es la actividad que da lugar al pago del gravamen
de acuerdo a la legislacion vigente.

3. TENDENCIAS DEL IASB PUESTAS DE MANIFIESTO EN LOS PROYEC-
TOS DE MODIFICACION DE LA NIC 37 Y DEL MARCO CONCEPTUAL

El BM de la NIC 37 mantiene el argumento de que una caracteristica fundamental de todo
pasivo es la existencia de una obligacion presente resultante de sucesos pasados. Y conforme de-
clara en su version inicial de 2005, para que un suceso pasado dé¢ lugar a una obligacion presen-
te, la empresa debe contar con poca o ninguna capacidad para evitar el pago. La expresion «poca
o ninguna capacidad para evitar el pago» resulta realmente ambigua, y presenta dificultades en
su aplicacion. Parece que fue extraida del MC, aunque alli se encuadra en un contexto diferente,
intentando facilitar la distincidon entre una obligacion presente y un encargo para el futuro, ma-
tizando que la decision de adquirir activos en el futuro no da lugar, por si misma, al nacimiento
de un pasivo, ya que el pasivo surgira solamente cuando se haya recibido el activo o la entidad
haya suscrito un acuerdo irrevocable para la adquisicion, resultando irrevocable cuando las con-
secuencias economicas del incumplimiento de la obligacion (p. ej. por aplicacion de una san-
cioén importante) dejen a la entidad con poca o ninguna discrecionalidad para evitar la salida de
recursos (MC.61). En nuestro contexto, el hecho de que la entidad contara con cierta capacidad
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para evitar el pago, aunque fuera «pocay, significaria que el pago quedaria condicionado a sus
propias acciones en el futuro.

En mi opinioén, a los efectos de evitar las dificultades interpretativas planteadas mas arriba,
resultaria mas apropiada la solucion propuesta por la Interpretacion CINIIF 21, que condiciona
la existencia de las obligaciones a que la entidad no tenga absolutamente «ninguna» capacidad
para evitar el pago, en lugar de hablar de «poca o ninguna» capacidad para evitar el pago, que
deja las puertas abiertas a las mas variadas interpretaciones. No obstante, el IASB optd por una
solucion distinta y decidio sencillamente eliminar la locucion «poca o ninguna capacidad para
evitar el pago» y sustituirla por la de «compromiso o responsabilidad de actuary, ya utilizada en
el MC (MC.60). En efecto, el Consejo se planteo si aquella condicion debia mantenerse y en caso
positivo qué rol debia jugar en la identificacion de una obligacion presente!?. Como es natural,
reflexion6 sobre el significado y el posible alcance del adjetivo «pocay, y estimoé que en el peor
de los casos las entidades podrian apoyarse en esta ambigiiedad para justificar a su conveniencia
el reconocimiento de pasivos. Asi, con el afan de encontrar una expresion adecuada valoro distin-
tas alternativas que fueran mas comprensibles y que permitieran determinar con mayor precision
cuando y por qué una empresa se encontraba ante una obligacion presente. Entre ellas figuraban
algunas como «compromiso irrevocable», «sin discrecion» o «que la entidad no puede evitar.
Pero entendi6 que todas estas opciones podian llegar a colisionar con el MC, por lo que finalmen-
te propuso sustituir la expresion «poca o ninguna capacidad para evitar el pago» por la de «com-
promiso o responsabilidad de actuar» que, como sabemos, esta presente en el MC.

El proyecto de modificacion del MC, en su borrador de 2015, si se aproxima a la condicion
sostenida en la Interpretacion CINIIF 21, a la que me referia anteriormente, cuando propone que
una de las dos condiciones exigidas a una obligacion presente consiste en que la entidad «no tenga
capacidad practica para evitar el pago». La otra condicion exigida a las obligaciones, prevista en
los trabajos preparatorios para la modificacion del MC, reside en que la obligacion debe haber
surgido a raiz de sucesos pasados, es decir, que la entidad haya recibido los beneficios economi-
cos o llevado a cabo las actividades que determinan el alcance de su obligacion.

4. INCERTIDUMBRES ASOCIADAS AL NACIMIENTO DE LAS OBLIGA-
CIONES

La NIC 37 define de una manera perfectible el suceso que da origen a la obligacion, al in-
cluir los términos explicados en la definicidén, como aquel suceso del que nace una obligacion de
pago, de forma que a la empresa no le queda otra alternativa mas realista que satisfacer el importe
correspondiente. El suceso que da lugar a la obligacion es en muchas ocasiones facilmente iden-
tificable, no dejando lugar a dudas sobre la aparicion de una obligacion. Pero en otras circunstan-
cias el nacimiento de una obligacion se muestra incierto. En esas situaciones, la norma resuelve

10° Reunién del IASB de 20 de julio de 2007 (Agenda Paper 10A).
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que se ha originado dicha obligacion si, teniendo en cuenta toda la evidencia disponible, existe
una probabilidad mayor de que se haya incurrido en ella que de lo contrario, esto es, si se puede
cuantificar la probabilidad de su existencia en mas de un 50 %.

No obstante, la determinacion de la existencia de una obligacion presente cuando su naci-
miento tiene asociado algun tipo de incertidumbre conlleva especiales dificultades que no pueden
resolverse, en mi opinidn, con una regla como la descrita en el parrafo anterior. Para ser cohe-
rentes con los aspectos conceptuales discutidos en los epigrafes que preceden, en estas posibles
situaciones inciertas la entidad debe averiguar caso a caso si la obligacion existe o no, mas que
despachar la cuestion intentando evaluar si la probabilidad de que se haya originado es mayor que
de lo contrario para reconocer, en su ¢aso, una provision o informar, en caso contrario, de un pa-
sivo contingente. Y en esa direccion se orientd el IASB durante los primeros afios del proyecto,
que se planted abandonar el criterio e incluir en su lugar en el BM una serie de indicaciones que
permitieran a las entidades identificar la existencia de sus obligaciones en escenarios inciertos!!,
por lo que de haberse confirmado esta opcion habria dejado de apoyarse en la regla de la proba-
bilidad, para basarse unicamente en el analisis de otras informaciones de caracter cualitativo. No
obstante, la presion de la profesion contable y algin organo regulador provocd que el Consejo
retornara al criterio de mayor probabilidad de que exista la obligacién que de lo contrario!?, aun-
que mantiene el recurso a las informaciones cualitativas.

La incertidumbre que atafie al nacimiento de las obligaciones puede localizarse, basicamen-
te, bien en el acaecimiento del suceso pasado, bien en la relacion causa-efecto entre el suceso
ocurrido y el origen de la obligacion. Aunque también podria derivarse de la inseguridad ligada
a la discrecionalidad conferida a los tribunales de justicia y otras autoridades competentes en la
interpretacion del derecho. En el primero de los casos, se trata de determinar si el suceso pasado
ha ocurrido realmente. No resulta obvio que haya acontecido ese suceso, pero si se ha producido,
entonces podria haber nacido una obligacion. Un ejemplo de este tipo de incertidumbre podria ser
la denuncia de un cliente por una supuesta venta engafiosa que todavia no se ha verificado. En la
segunda situacion, se presentarian dudas en cuanto a la relacion causa-efecto entre el suceso ocu-
rrido y el origen de la obligacion. Existe certeza en cuanto a que el suceso pasado ha ocurrido, pero
no de que como consecuencia haya nacido una obligacion. Imaginemos que en el ejemplo ante-
rior se ha comprobado que la venta se ha producido en los términos que ha descrito el cliente en
su denuncia, pero que no esta claro si esas practicas son disconformes a derecho. Y en el tercero
de los escenarios, la incertidumbre tendria que ver con la desigual aplicacion del derecho por las
distintas autoridades competentes para resolver sobre un mismo asunto, puesta de manifiesto por
la jurisprudencia u otros precedentes disponibles. Siguiendo con el mismo ejemplo, una vez que
se ha confirmado que los hechos denunciados son contrarios a la ley, podrian subsistir aun dudas
sobre la orientacion del pronunciamiento del tribunal, que podria fallar a favor de la empresa. No
obstante, se hace necesario matizar en este momento que, en el caso de los procedimientos judi-

11" Reunién del IASB de 26 de mayo de 2006 (Agenda Paper 10C).
12 Reunion del IASB de 16 de noviembre de 2010.
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ciales y similares, se pueden presentar dos incertidumbres distintas: la que se refiere a la existencia
de una obligacion presente (que es la que nos interesa aqui) y la relativa al importe que la senten-
cia o resolucion acuerde imponer, en su caso, a la empresa para el cumplimiento de la obligacion.

El TASB ha reconocido y estudiado en el curso de sus discusiones estas incertidumbres aso-
ciadas al nacimiento de las obligaciones y ha identificado otras adicionales, relacionadas princi-
palmente con el concepto de «obligacion implicitay, a las que me referiré en el epigrafe dedicado
a este tipo de obligaciones. Pero destaco sobre todo el especial interés que ha puesto el Consejo
durante este tiempo en el analisis conceptual de la segunda de ellas, es decir, aquella en la que se
plantea la cuestion de si un determinado suceso conocido ha dado lugar a una obligacion presente.
Para ilustrar la incertidumbre sobre la existencia de una obligacion presente nacida a partir de un
suceso conocido, el Consejo planteo el caso'? de una empresa que vendié una tinica hamburgue-
sa durante un ejercicio contable y sabe que existe una posibilidad entre un millon de que la ham-
burguesa estuviera contaminada. En el caso de que fuera asi, el vendedor tendria que satisfacer al
cliente una indemnizacion por importe de 100.000 libras esterlinas. El Consejo considerd provi-
sionalmente que a la fecha de cierre del ejercicio el vendedor tendria una obligacion presente sola-
mente si la hamburguesa vendida hubiera estado contaminada, pero no alcanzoé ninguna conclusion
definitiva sobre como tratar la incertidumbre asociada, por lo que propuso dos alternativas de inter-
pretacion con la intencion de discutir cudl de ellas reflejaria mejor la naturaleza de la obligacion:

* Interpretacion 1. Conforme a esta perspectiva, el suceso que da origen a la obliga-
cion es la venta de la hamburguesa contaminada, por lo que como existe incertidum-
bre acerca del acaecimiento del suceso, se presenta en consecuencia incertidumbre
sobre el nacimiento de la obligacion. Entiende el IASB, insistiendo en la distincién
entre lo que seria la existencia de una obligacion presente y la concurrencia de un
riesgo empresarial, que la empresa estaria solamente asumiendo el riesgo de ser
demandada por la venta de una hamburguesa contaminada. Por lo tanto, tan solo
naceria la obligacion si se hubiera vendido la hamburguesa en esas condiciones.

» Interpretacion 2. Desde esta perspectiva, el suceso que da origen a la obligacion es
la venta de la hamburguesa. En el momento en el que la empresa vende la hambur-
guesa nace una obligacion bien de vender el producto en buenas condiciones, bien
de compensar al cliente con una indemnizacion. No existiria por tanto incertidum-
bre sobre el nacimiento de una obligacion y, en consecuencia, la empresa deberia
valorar a la fecha de cierre del ejercicio contable la obligacion remanente de indem-
nizar. Como argumentos a favor de esta perspectiva se expone que el precio de la
hamburguesa incorporaria la posibilidad de que por imposicion legal la empresa tu-
viera que realizar un desembolso en caso de contaminacion, y que la empresa podria
estar dispuesta a pagar a un tercero una prima por la transferencia de este riesgo.

13 Reunién del IASB de 17 de mayo de 2007 (Agenda Paper 7).
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5. ORIENTACIONES OFRECIDAS POR EL IASB PARA LA IDENTIFICACION
DEL NACIMIENTO DE OBLIGACIONES EN ESCENARIOS INCIERTOS

De entre las alternativas valoradas por el IASB para afrontar la cuestion relativa a la identifi-
cacion del nacimiento de obligaciones presentes en el marco de alguno de los escenarios inciertos
descritos en el epigrafe anterior, el Consejo pronto se inclind por la enumeracion y explicacion
de indicadores como la opcion mas adecuada. De este modo, mediante el analisis de ciertas in-
formaciones de caracter cualitativo, las entidades identificarian la existencia de obligaciones sin
necesidad de recurrir al criterio de probabilidad.

El criterio de probabilidad previsto en la NIC 37 para determinar la existencia de una obli-
gacion presente fue descartado por el IASB tras un intenso debate vivido durante los trabajos de
reforma de la norma', debido a que dicho criterio llevaria a las empresas a excluir del balance al-
gunas obligaciones presentes que satisfacen la definicion de pasivo, como podria ser el caso de las
garantias. Aproximadamente la mitad de los participantes en la reunion se mostré a favor de man-
tener el criterio de probabilidad bajo el pretexto de que este fomenta la comparabilidad al ofrecer
una referencia clara a la hora de evaluar cada hecho contable, y que es ademas neutral por sectores
y paises, lo que facilitaria su uso a nivel internacional. La otra mitad de los participantes, sin em-
bargo, se manifesto en contra del criterio discutido, ya que representa una regla artificial que po-
dria llevar a las empresas a desestimar la contabilizacion de hechos que son, en realidad, pasivos.

Los indicadores incorporados en el BM ayudarian a la entidad a resolver sobre la existencia
de una obligacion, basdndose en la experiencia acumulada por la entidad en situaciones similares,
en la experiencia de otras empresas, en la opinion de profesionales independientes, en informes
realizados sobre el caso, en la informacion aportada por la parte demandante, en su caso, etc. Asi,
las entidades deberian llevar a cabo un juicio de valoracion basado en las guias ofrecidas por el
IASB, referidas a una relacion de elementos de naturaleza, por otra parte, no exhaustiva, por lo
que podria la entidad considerar cualquier otra informacidn probatoria disponible, como la basada
en el conocimiento de los supuestos de hecho y de derecho aplicables al caso o el tipo de contexto
de la empresa, por ejemplo. Incluso podria hacer uso de informaciones conocidas en fecha poste-
rior a la de balance, derivadas de hechos que se hubieran producido entre la fecha de balance y la
de formulacién o autorizacion de los estados financieros para su divulgacion, siempre referidos
a condiciones que ya existieran en la fecha de cierre del ejercicio contable, de conformidad con
lo establecido en la NIC 10, «Hechos posteriores a la fecha del balance».

A pesar de todos estos avances, en noviembre de 2010 el Consejo readmitio el criterio de
probabilidad, aunque decidid conservar la esencia de esas orientaciones cualitativas para facilitar
la identificacion del nacimiento de obligaciones en escenarios inciertos, de una manera particular,
las relacionadas con procedimientos judiciales o similares.

14 1asB Meeting Audio Playback de 20 de julio de 2007 (resumido en Agenda Paper 10B de la misma fecha).
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V. OBLIGACIONES DE ESTAR PREPARADO (STAND-READY OBLIGA-
TIONS)

1. EL CONTRASENTIDO DE LAS OBLIGACIONES POSIBLES

Cuando la NIC 37 trata los pasivos contingentes, incorpora dentro de este término dos de-
finiciones muy distintas, con sendas descripciones de las caracteristicas correspondientes a cada
una de ellas. Por una parte, se refiere a las obligaciones presentes, surgidas a raiz de sucesos pa-
sados, que no se han reconocido contablemente bien porque no es probable que la empresa tenga
que satisfacerlas, desprendiéndose de recursos que incorporen beneficios econdmicos, bien por-
que el importe de las obligaciones no puede ser valorado con la suficiente fiabilidad. Y por otra
parte, se refiere a las obligaciones posibles, surgidas a raiz de sucesos pasados, cuya existencia ha
de ser confirmada solo por la ocurrencia, o en su caso por la no ocurrencia, de uno o mas eventos
inciertos en el futuro, que no estan enteramente bajo el control de la empresa. Me refiero ahora
a la segunda de las definiciones, a la relativa a las obligaciones posibles, aquellas en las que la
cuestion sobre si se ha originado una obligacion presente se muestra como incierta, dado que no
se ha verificado una probabilidad mayor de que se haya incurrido en ella que de lo contrario. Se
trata de pasivos contingentes que conforme a la NIC 37 no se reconocen contablemente puesto que
hasta que no ocurran determinados hechos futuros no se confirmara si la empresa tiene una obli-
gacion presente que pueda suponer una salida de recursos que incorporen beneficios economicos.

Las obligaciones posibles han sido consideradas también en la NIIF 3, «Combinaciones
de negocios». En el parrafo 37 de la version de 2004 de esta norma se establecia que la entidad
adquirente reconoceria por separado los pasivos contingentes identificables de la adquirida, en
la fecha de la adquisicion, si sus valores razonables podian ser medidos con fiabilidad. De este
modo, se valord que en la fecha de adquisicion la entidad adquirente reconociera todos los pasi-
vos contingentes asumidos en una combinacion de negocios, incluso las obligaciones posibles!>.
El Consejo razond en aquel momento que las obligaciones posibles en una combinacion de ne-
gocios debian reconocerse como pasivos dentro del proceso de distribucion del coste. Y eso se
justificaba con base en que estos elementos reducian de hecho el precio que la adquirente estaba
dispuesta a pagar por la adquirida, ya que estaba asumiendo una obligacion.

En mi opiniodn, este punto de vista desde el que el IASB observo las llamadas obligaciones
posibles induce a pensar que estas figuras son en realidad auténticas obligaciones presentes. De
hecho, si durante el proceso de valoracion de la participacion adquirida la empresa adquirente
exige un descuento en el precio por la existencia de estas partidas es probablemente porque la em-
presa espera tener que desprenderse de recursos econdmicos para su cancelacion, es decir, porque

15 g parrafo 23 de la actual version de la NIIF 3 establece que «[...] la adquirente reconocera en la fecha de adquisicion
un pasivo contingente asumido en una combinacion de negocios si es una obligacion presente que surja de sucesos
pasados y su valor razonable puede medirse con fiabilidad. [...]».
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ha identificado la existencia de un pasivo. Mencionaba en el epigrafe dedicado a la propuesta de
eliminacion del término «pasivo contingente» por parte del IASB en el marco de la reforma de
la NIC 37, que las obligaciones presentes no reconocidas contablemente por no ser probable una
salida de recursos pasarian con la norma modificada, en tanto que pasivos, a reflejarse en el ba-
lance. Y en ese momento afirmé que aunque esas partidas llevan asociada una contingencia, no
existe ninguna duda sobre su caracter de pasivos. Resuelvo ahora intentar demostrar que también
las denominadas obligaciones posibles constituyen auténticos pasivos, y el adjetivo contingen-
te se refiere igualmente en este caso, no al pasivo en si, condicionando su existencia, sino a una
caracteristica asociada que de ocurrir, afectard a su importe. Dado que en el caso de una transac-
cion se valorarian como un pasivo mas, no pueden ser definidas como una obligacion condicio-
nal, que no existe, y que solo llegaria a nacer si ocurriera o dejara de ocurrir un suceso futuro.

2. SUCESOS PASADOS INCIERTOS VERSUS SUCESOS FUTUROS

Veamos ahora con un poco mas de detalle la definicion de obligacion presente que propone
el BM de la NIC 37, con el objeto de reflexionar sobre el alcance que tiene la nocion de sucesos
futuros y ponerla en relacion con la de sucesos pasados inciertos. Para ello nos apoyaremos en el
ya presentado ejemplo de la hamburguesa contaminada y tocaremos el concepto de riesgos em-
presariales. En el curso de los trabajos de reforma de la norma sobre provisiones el IASB alcan-
76 la conclusion de que la definicion de obligacion presente debia dejar claros tres aspectos: 1)
Que una obligacion existe cuando una entidad tiene un compromiso o responsabilidad de actuar
de una manera determinada. 2) Que el compromiso o responsabilidad de actuar es frente a otra
parte. 3) Que la obligacion presente existe independientemente de sucesos futuros.

Nos interesa en este momento centrarnos en el tercero de los aspectos, el relativo a los su-
cesos futuros, para lo que comenzamos recordando el sentido de la incertidumbre asociada al
nacimiento de las obligaciones, es decir, de la incertidumbre ligada a sucesos pretéritos. En el
ejemplo de la hamburguesa, en el que nos planteabamos la existencia de una obligacion presen-
te con base en el acaecimiento de un suceso pasado, el Consejo se inclinaba por razonar que a la
fecha de cierre del ejercicio el vendedor tendria una obligacion presente solamente si la hambur-
guesa vendida hubiera estado contaminada, entendiendo que, en general, si existe incertidumbre
acerca del acaecimiento del suceso pasado, se presenta en consecuencia incertidumbre sobre el
nacimiento de la obligacion, por lo que concluia que la empresa no estaria ante una obligacion
presente, sino ante un riesgo empresarial, el riesgo de ser demandada por haber vendido una ham-
burguesa contaminada, en su caso. Esto es, el origen de la obligacion solo se desencadenaria si
ocurriera un suceso futuro, si en el futuro se interpusiera una demanda contra la empresa, algo
que, a la fecha de cierre del ejercicio, la empresa en principio no podia conocer. Una interpreta-
cion alternativa para este supuesto consistia en entender que el suceso que daba origen a la obli-
gacion habia ocurrido ya, era un suceso pasado, la venta de la hamburguesa, habiendo nacido
por tanto una obligacion en ese momento de la transaccion, puesto que la empresa debia vender
el producto en buenas condiciones o, en caso contrario, compensar al cliente con una indemniza-
cion. Conforme a esta interpretacion, no existirian dudas sobre el nacimiento de la obligacion y,
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en consecuencia, la empresa deberia tedricamente reflejar a la fecha de cierre del ejercicio con-
table la obligacion de indemnizar, dado que siempre habria alguna probabilidad de que llegara a
materializarse dicha indemnizacion.

Resulta, por tanto, que un elemento fundamental que marca la diferencia entre el nacimiento
o no de una obligacion es el momento de acaecimiento del suceso fuente de su origen. Si el su-
ceso es pasado y ha ocurrido, podemos hablar de la presencia de una obligacion, pero si se trata
de un suceso futuro estariamos, en cambio, ante lo que el [ASB Ilama una obligacion posible y,
en consecuencia, solamente ante un riesgo empresarial. En este sentido, el Consejo concluyo en
marzo de 2007 que la existencia de una obligacion presente es lo que marca la diferencia entre
un pasivo y un riesgo empresarial, y por lo tanto el acontecimiento de sucesos pasados distingue
los pasivos de los riesgos empresariales!®. Asi, una obligacion presente surge tras haber ocurrido
algo, mientras que un riesgo empresarial es algo que podria ocurrir en el futuro. Asimismo, una
salida potencial de recursos econémicos no permite diferenciar los pasivos de los riesgos empre-
sariales, dado que ambas figuras pueden dar lugar a salidas de recursos.

A pesar de estas construcciones, no encuentro totalmente congruente desde un punto de vista
conceptual el modelo presentado por el IASB. En efecto, hemos dicho que en el ambito de las
combinaciones de negocios se habia llegado a entender, de una manera en mi opinién muy cohe-
rente con la realidad empresarial, que las llamadas obligaciones posibles representaban a menudo
auténticos pasivos dado que tenian un valor, un efecto negativo sobre el precio que la empresa
adquirente estaba dispuesta a pagar por la adquirida. Y con base en eso planteaba la hipotesis de
que las obligaciones posibles serian en realidad, en esos casos, auténticas obligaciones presentes.
En este mismo sentido, no me parece aceptable que se niegue su cualidad de pasivo a pesar de
que en el proceso de valoracion de la adquirida la adquirente descuente en el precio un importe
por la presencia de estas partidas. No resulta, por tanto, coherente hablar de obligaciones posibles,
pues eso implicaria admitir que se trata de obligaciones condicionales, o lo que es lo mismo, de
no pasivos, algo que resulta contradictorio con todo lo dicho més arriba.

Podemos ver estas afirmaciones con mayor claridad si retomamos el caso de la hamburguesa
tan estudiado y discutido por el IASB. Este ha tendido a afirmar que en el supuesto planteado no
se puede confirmar el evento pasado que daria lugar a una obligacion presente, ya que no se habia
confirmado a la fecha de balance que la hamburguesa vendida estuviera contaminada. Pero seria
un hecho facilmente aceptable que en el marco de la politica de costes adoptada por la entidad se
incluyera dentro del precio de la hamburguesa un componente para reflejar la posibilidad de que
esta tuviera que realizar un desembolso en caso de contaminacion, asi como que la empresa estu-
viera dispuesta a pagar a un tercero una prima por la transferencia de los efectos asociados a esa
posibilidad. Estariamos, por lo tanto, ante un pasivo, con origen en la presencia de una obligacion
presente, la de indemnizar si fuera necesario, que es consecuencia de un suceso pasado, la venta del
producto bajo una jurisdiccidon con unas normas legales determinadas en caso de contaminacion.

16 Reunién del IASB de 20 de marzo de 2007 (Agenda Paper 3B).
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3. ESCISION DE LAS OBLIGACIONES CON CONTINGENCIAS FUTURAS
ASOCIADAS

Tras la eliminacion del término «pasivo contingente», el BM de la NIC 37 utiliza el adjetivo
«contingente» no para referirse a la incertidumbre asociada a la existencia de un pasivo, sino a
los sucesos futuros inciertos que, en caso de ocurrir, determinaran el importe necesario para can-
celar una obligacion. Asi, propone que un pasivo cuyo importe de cancelacion sea contingente,
dependiendo de la realizacidn, o no, de uno o mas sucesos futuros inciertos, debe ser reconocido
como tal, al considerarse que satisface la definicion de pasivo recogida en el MC, independien-
temente de la probabilidad de producirse o no esos sucesos futuros.

Pero, ;como se engrana esto con los conceptos vistos anteriormente? Entiende el IASB que
la contingencia no se refiere a la existencia o no de una obligacion incondicional, sino a uno o
mas sucesos futuros que afectan al importe necesario para cancelar la obligacion. Y asi, se in-
troduce una nueva forma de analizar algunas de las partidas anteriormente consideradas como
pasivos contingentes, entendiendo que pueden ser descompuestas en dos obligaciones: una obli-
gacion que denomina incondicional y que da lugar a un pasivo, y una obligacidon que caracteriza
de condicional y que determinara el importe necesario para la cancelacion si se produce un cierto
desenlace. Los pasivos para los que el importe de cancelacion resulta contingente, dependiendo
de uno o mas sucesos futuros inciertos, se denominan en los documentos originales del IASB,
en inglés, stand-ready obligations, que podriamos traducir como «obligaciones de estar prepara-
do», puesto que la empresa soporta la obligacion incondicional de estar preparada para cumplir
con la obligacion condicional si acontecen (o no acontecen) ciertos sucesos futuros inciertos. Asi,
el BM crea una construccion conceptual, quizas influenciada por las soluciones previstas por el
FASB para el tratamiento de las garantias!’, en virtud de la cual se puede explicar que en algunos
casos existan pasivos en las empresas en los que el importe necesario para cancelarlos puede ser
contingente o condicional dependiendo de la ocurrencia o no ocurrencia de uno o mas eventos
inciertos en el futuro. Y en estos casos interpreta el IASB, en definitiva, que las empresas cuen-
tan con dos obligaciones, una obligacidon incondicional y otra condicional. En realidad, el BM
de la NIC 37 no define el término «obligacion de estar preparado», pero a la hora de describirlo
subraya que se trata de una obligacion presente que, en términos del MC, debe ser incondicional
y en consecuencia su existencia no puede depender de la ocurrencia de acontecimientos futuros.

Podemos concluir que la existencia de una obligacion presente permite distinguir una obliga-
cién de estar preparado de un riesgo empresarial, por las mismas razones por las que la existencia
de una obligacion presente diferencia un pasivo de un riesgo empresarial. Por lo tanto, se presen-
ta como condicion sine gua non que exista una obligacion presente también para que una partida
pueda ser descrita como una obligacion de estar preparado, concepto que describe situaciones en

17 Financial Accounting Standards Board (FASB), FASB Interpretation No. 45 Guarantor’s Accounting and Disclosure
Requirements for Guarantees, Including Indirect Guarantees of Indebtedness of Others (FIN 45), Financial Accounting
Standards Board, Norwalk (Connecticut), November 2002.
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las que tan solo existe incertidumbre acerca del importe necesario para cancelar una obligacion pre-
sente, pero en las que no se da incertidumbre sobre la propia existencia de la obligacion presente.

VI. OBLIGACIONES IMPLICITAS

1. LADEBILIDAD DE LAS OBLIGACIONES NO FUNDAMENTADAS EN UN
MANDATO LEGAL

Conforme establece la NIC 37, las obligaciones pueden tener su origen tanto en una disposi-
cion expresa, ya sea de tipo legal o contractual, como en un reconocimiento implicito por parte de
la empresa. Entiende la norma que la propia empresa, con determinadas actuaciones no vinculantes
desde un punto de vista estrictamente legal, puede originar una obligacion si con ellas ha creado
una expectativa valida frente a terceros de que la ha asumido, lo que ocurre si expresa explicita o
implicitamente que cumplira frente a ellos ciertos compromisos o responsabilidades. Estas prome-
sas pueden manifestarse bien mediante un patréon de comportamiento de la empresa, bien mediante
politicas empresariales que son de dominio publico o bien mediante declaraciones concretas que
confirmen su aceptacion. La expectativa valida, creada por la empresa ante los terceros con los
que debe cumplir sus compromisos o responsabilidades, constituye el suceso pasado del que con-
forme a la norma se deriva la obligacion, el que se ha denominado suceso que da origen a la obli-
gacion. Segun la NIC 37, este suceso implica que a la empresa no le queda, como consecuencia
del mismo, otra alternativa mas realista que atender al pago de la obligacion creada por tal suceso.

Pero recordamos por otra parte que la NIC 37, cuando desarrolla el significado de la nocion
de obligacion, pone como condicion que esta exista independientemente de las acciones futuras
de la empresa, de modo que los desembolsos que pueda evitar mediante actuaciones futuras no
representan una obligacion para ella. Parece incongruente, por una parte, subordinar la existen-
cia de las obligaciones a su independencia respecto de todo tipo de actuacion futura por parte de
la empresa y, por otra parte, admitir que esta cuenta con otras alternativas distintas a la de hacer
el pago, aunque no sean las mas realistas, que permitieran evitar que se presentara el suceso que
habria de dar origen a la obligacion. Asimismo, tampoco parece muy solida la afirmacion de que
una vez creada una expectativa ante terceros, a la empresa no le queda otra alternativa mas realis-
ta que cumplir con sus promesas.

Por su parte, el MC define las obligaciones presentes como el compromiso o la responsa-
bilidad de actuar frente a otra parte de una determinada manera, pero afirma que las obligacio-
nes también pueden aparecer por la actividad normal de la empresa, por las costumbres y por el
deseo de mantener buenas relaciones comerciales o de actuar de forma equitativa, admitiendo
las obligaciones implicitas.

En mi opinidn, la condicion de que la obligacion deba existir independientemente de las ac-
ciones futuras de la empresa es categorica, y no deja mucho margen de interpretacion al nacimiento

190 www.ceflegal.com

Esta obra esta bajo una Licencia Creative Commons BY-NC-ND 4.0



E S. Iglesias Escudero Critica de caracter conceptual en torno a los pasivos contingentes

de obligaciones mas alla de las que puedan ser exigibles conforme a derecho. En el supuesto que
he planteado més arriba de unos grandes almacenes que siguen la politica comercial de admitir
la devolucion de los productos vendidos cuando el cliente no se sienta satisfecho, incluso si esos
productos presentan un cierto grado de deterioro por su uso, el comercio ha creado una expecta-
tiva valida frente a sus clientes, que es consecuencia de su patréon de comportamiento pasado o de
una politica comercial bien conocida por esa clientela y como resultado entiende la NIC 37 que
ha nacido una obligacion. Pero al mismo tiempo, es obvio que a la empresa si le queda otra alter-
nativa que podria ser realista, la de suspender en el futuro la practica de admitir esos productos
a devolucion, y si le queda otra alternativa realista (todo dependera del coste de cada una de las
alternativas), no se verifica la presencia del suceso que da origen a la obligacion y, por lo tanto,
no se ha originado una obligacion, lo que niega el razonamiento anterior. En conclusion, a pesar
de haber creado la empresa una expectativa valida ante terceros no ha nacido una obligacion que
pueda existir independientemente de las acciones futuras de la empresa.

Si la obligacion debe existir independientemente de las acciones futuras de la empresa, es
decir, de la gestion de la entidad, y si los desembolsos que pueda evitar mediante actuaciones
futuras no representan una obligacion para la empresa, nos encontramos también con una con-
tradiccion en relacion con los costes de reestructuracion. En efecto, dice la norma que una vez
que una entidad haya anunciado o comenzado a ejecutar un plan de reestructuracion, soporta una
obligacion implicita por los gastos futuros esperados para completar esa reestructuracion. El fun-
damento de esta conclusion es que el anuncio o comienzo de la ejecucion de un plan crea expec-
tativas validas ante terceros de que la entidad va a llevarla a cabo, por lo que esta no tiene otra
alternativa mas realista que incurrir en los gastos necesarios para completar el plan. No obstante,
tampoco en estos casos existe ningun inconveniente que impida a la empresa decidir evitar los
costes retirando o modificando sus planes, si lo considera econdmicamente oportuno.

En este mismo sentido se pronuncid la CINIIF 6, «Obligaciones surgidas de la participacion
en mercados especificos — Residuos de aparatos eléctricos y electronicos», que tras contemplar la
posibilidad de que una entidad que operara en ese mercado podria estar soportando una obliga-
cion implicita por los costes que inevitablemente incurriria si continuara operando en ¢l, puesto
que no seria una alternativa realista retirarse del mercado, rechazo esta aproximacion, apoyando-
se en el mandato de la NIC 37 que establece que una obligacion debe existir independientemente
de las acciones futuras de la empresa.

2. INSATISFACTORIA ELABORACION CONCEPTUAL EN EL PROYECTO
DE MODIFICACION

Ante las dificultades descritas en el apartado anterior y con la aspiracion de solventarlas, el BM
de la NIC 37 crey6 que podia evitar las inconsistencias presentadas mejorando la definicion de obli-
gacion implicita. Con ese objetivo afiadid que para que se produzca el nacimiento de una obligacion
implicita ademas de ser necesaria la creacion de una expectativa valida ante terceros, debe ocurrir
que esos terceros puedan contar razonablemente con el cumplimiento por parte de la entidad de sus
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responsabilidades. Por otra parte, el BM entendio que también resultarian beneficiosas para clarifi-
car la figura de las obligaciones implicitas las propuestas presentadas en el ambito de la definicion
de pasivo. Y de una manera muy particular, la sugerencia de sustituir la condicion de que «a la em-
presa no le queda otra alternativa mas realista que satisfacer el importe correspondiente», para que
se verifique el nacimiento de una obligacion a partir de un suceso pasado, por la de que «la empre-
sa debe contar con poca o ninguna capacidad para evitar el pago», expresion a cuya ambigiiedad ya
hice referencia en el epigrafe dedicado a la problematica relativa al concepto de obligacion presente.

En relacion con las provisiones por reestructuracion, el BM tuvo el acierto de abandonar
el detallado tratamiento que ofrece la NIC 37, orientado a determinar cuando aparece una obli-
gacion implicita por motivo de reestructuracion y, simplificandolo notoriamente, afirmo que un
pasivo por costes de reestructuracion se reconoce Unica y exclusivamente cuando satisfaga la de-
finicion de pasivo, con independencia de que esos costes se deriven de una reestructuracion o no.

Posteriormente, como consecuencia de las criticas recibidas, sobre todo a raiz de la consulta
publica del BM de 2005, el IASB propuso un par de mejoras que supuestamente aclararian y faci-
litarian el tratamiento de las obligaciones implicitas, integrandolas mejor en el seno del concepto
de pasivo. En primer lugar, el Consejo plante6 la sustitucion de la condicion de «poca o ninguna
capacidad para evitar el pago», incorporada en la definicion de obligacion, por la tomada del MC
de «compromiso o responsabilidad de actuar». Y en segundo lugar, sugiri6 el Consejo aclarar
que las meras decisiones de la direccion de la empresa o sus intenciones de incurrir en salidas de
recursos que lleven incorporados beneficios econdmicos no son, por si mismas, suficientes para
justificar el origen de una obligacién'®, afirmando incluso que la presion econdmica no constituye
razén suficiente para justificar el nacimiento de una obligacion, de modo que aunque una empre-
sa se sienta forzada a actuar de una determinada manera, en defensa de sus intereses economi-
cos, eso no significa que soporte un «compromiso o responsabilidad de actuar» frente a terceros.

A pesar de estos intentos de mejora, podemos identificar todavia algunas debilidades o dis-
cordancias:

Primero, en relacion con la nocion de expectativa valida creada ante terceros, la agregacion
de que para que se produzca el nacimiento de una obligacion implicita es necesario que los ter-
ceros puedan contar razonablemente con el cumplimiento de las responsabilidades por parte de
la entidad, no aporta mucho. En efecto, por una parte, el hecho de que los terceros perciban que
pueden contar con el cumplimiento por la empresa no implica que esta tenga el compromiso o
responsabilidad de actuar y, por otra parte, el adverbio «razonablemente» no consigue reducir la
ambigiiedad que en si ya incorpora la expectativa creada frente a terceros.

Segundo, se sigue presentando una seria incoherencia entre las definiciones de obligacion
presente y de obligacion implicita. Esta Giltima se define como aquella que, sin dimanar de una

18 Reunién del IASB de 20 de julio de 2007 (Agenda Paper 10A).
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imposicion legal, se presenta si la entidad ha revelado o mostrado que acepta unas responsabi-
lidades especificas, lo ha manifestado a los terceros beneficiarios y como consecuencia de ello
ha creado una expectativa valida de que cumplird con sus compromisos. Pero la obligacion pre-
sente se define como aquella que existe independientemente de todo suceso futuro, de modo que
si la entidad puede evitarla mediante sus acciones en el futuro, entonces no tiene una obligacion
presente. El problema radica en que en principio, en ausencia de imposicion legal, la empresa
podria, mediante sus propias acciones en el futuro, rehuir sus compromisos. A mayor abunda-
miento, el borrador de trabajo de la nueva norma publicado en 2010' establece que las decisio-
nes o intenciones de la direccion de la empresa de actuar en un determinado sentido no son, por
si mismas, suficientes para crear una obligacion, ni siquiera en el caso en el que la empresa se
vea forzada econdmicamente a actuar en ese sentido debido a presiones de tipo comercial o para
poder continuar sus actividades.

Y tercero, a pesar de la anterior afirmacion del IASB de que ni siquiera en el caso de que la
empresa se vea forzada econdmicamente a actuar en un determinado sentido se origina una obli-
gacion, entiendo que si el quebranto econdmico derivado de no actuar en ese sentido es signifi-
cativo frente a la alternativa de actuar, se origina una obligacion implicita. Y con mayor razon,
en el caso concreto de que se pusiera en una situacion comprometida la continuidad de sus acti-
vidades y, por consiguiente, la propia existencia de la entidad.

VII. CONCLUSIONES FINALES

1. EITASB se encuentra actualmente inmerso en un proyecto de investigacion, de mar-
cado caracter conceptual, destinado a la elaboracion y emision de una nueva NIIF
que sustituira la NIC 37, «Provisiones, activos contingentes y pasivos contingentes»,
a cuyo efecto publico en 2005 un BM que marc6 el inicio de un proceso de discu-
siones y elaboracion de conclusiones provisionales que ain no ha finalizado. Las
dificultades encontradas, sobre todo a la hora de delimitar los conceptos fundamen-
tales, hacen complicado el logro de un modelo contable coherente y satisfactorio.

2. El ambito de aplicacion ratione materiae del modelo propuesto por el IASB se ex-
tiende mas alla de los elementos de naturaleza contingente, abarcando con caracter
general todos los pasivos, con las Gnicas condiciones de que no vengan cubiertos
por otra norma internacional y que no se deriven de contratos pendientes de ejecu-
cioén no onerosos, lo que contradice el espiritu de la norma y perjudica la fiabilidad
de la informacién contable.

3. En el curso de los trabajos de investigacion desarrollados por el IASB, se produ-
ce una grave confusion terminologica y conceptual, equiparando las nociones de

19 Working Draft (Liabilities) de 19 de febrero de 2010.
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«contingente» y «condicional», lo que desemboca en la eliminacion defectuosa-
mente justificada del término «pasivo contingente».

4. Uno de los resultados principales del proyecto de investigacion promovido por el
IASB consiste en la no incorporacion de las obligaciones posibles en los estados
financieros, por entender que no observan la definicion de pasivo, lo que lleva a
omitir informacion financiera que puede tener impacto en patrimonio y en resulta-
dos y, por tanto, ejercer influencia en las decisiones de los inversores.

5. El Consejo ha definido obligacion como el compromiso o responsabilidad de ac-
tuar en un determinado sentido y, tras serias vacilaciones, ha optado por mantener
la regla de que en situaciones inciertas se origina una obligacion si existe una pro-
babilidad mayor de que se haya incurrido en ella que de lo contrario, lo que incre-
menta el nimero de partidas no reconocidas contablemente. El IASB introduce,
no obstante, una artificiosa construccion, las llamadas obligaciones de estar pre-
parado, para justificar el reconocimiento de algunas de las obligaciones posibles
(garantias). En su virtud, ciertas obligaciones con contingencias futuras asociadas
se escinden en dos: una obligacion incondicional que da lugar a un pasivo y una
obligacion condicional que determinard el importe necesario para la cancelacion
si se produce un cierto desenlace.

6. Tras la revision de las soluciones propuestas por el BM de la NIC 37 en materia de
obligaciones implicitas, se constata una seria incongruencia entre el concepto re-
lativo a estas y la definicion de obligacion. La creacion de una expectativa valida
ante terceros de que la empresa cumplird con sus compromisos, origen de la obli-
gacion implicita, no garantiza que no pueda evitar dicho cumplimiento mediante
sus acciones en el futuro, lo que contradice la definicion de obligacion presente.
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