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Despe la década de los noventa del siglo XX estamos asistiendo a un potente movi-
miento a nivel internacional (FRS 3 del ASB, SFAS 130 del FASB y NIC 1 del IASB,
entre otros) consistente en exigir a las empresas la revelacion del resultado global o total,
conocido en terminologia anglosajona como comprehensive income, que se determina
agregando al resultado neto —net income— los gastos e ingresos que de acuerdo con las
normas correspondientes deban reconocerse directamente en el patrimonio neto.

En el marco de estas tendencias en la informacion financiera internacional, sin olvidar
el especial interés que despierta la revelacion del resultado global en la Circular 4/2004
del Banco de Espaiia, y muy recientemente en el Plan General de Contabilidad 2007, nos
planteamos como objetivo esencial de nuestro trabajo estudiar el impacto del compre-
hensive income frente al net income tomando como referencia una muestra de 92 grupos
empresariales espafoles cotizados en la Bolsa de Madrid a 1 de septiembre de 2007 y
los correspondientes datos del periodo 2004-2007 capturados de sus Informes Anuales
Consolidados de los afios 2005, 2006 y 2007.

En concreto, con el contraste de las hipdtesis que formulamos, por una parte pretendemos
evidenciar si el comprehensive income presenta un impacto material o significativo frente
al net income para el conjunto de las cotizadas de la muestra en los afios estudiados vy,
de otra, constatar si se presentan diferencias significativas entre los distintos sectores
a los que quedan adscritos las cotizadas con respecto a la discrepancia relativa entre
ambos tipos de resultado.

Para contextualizar nuestro trabajo, en principio se hace necesario revisar los fundamentos
teoricos esenciales sobre los que descansa el comprehensive income, asi como aquellos
aspectos que inciden en su determinacion y presentacion en el cuerpo normativo del
IASB, para después, previa revision de la literatura empirica sobre el resultado global
en el panorama internacional de los Gltimos afios, proceder a formular y contrastar las
correspondientes hipotesis nulas con herramientas no paramétricas al estar los datos
claramente alejados de la normalidad.

.
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e

Podemos anticipar que se rechazan las hipétesis nulas planteadas, con lo que eviden-
ciamos que el comprehensive income presenta un impacto material frente al net income
para el conjunto de los grupos empresariales espaioles cotizados en la Bolsa de Madrid
en cada uno de los afos del periodo 2004-2007; pero la incidencia del primero frente
al segundo tiene un reducido poder de diferenciacion por sectores en el contexto que la
hemos estudiado, lo que nos permite afirmar que el impacto del mercado que captura el
resultado global, en lineas generales afecta de forma similar a todas las cotizadas, con
independencia de la naturaleza de las actividades que desarrollan.

Palabras clave: resultado global, resultado neto, NIC 1 del IASB e impacto en grupos

espafioles cotizados en la Bolsa de Madrid (2004-2007).
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1. INTRODUCCION

Los organismos emisores de normas contables mas relevantes a nivel internacional, entre los
que destacamos el ASB (FRS 3, 1992, revisado en 1993, 1999 y 2007), el FASB (SFAS 130, 1997)
y el IASB (NIC 1, 1997, revisada en 2003 y 2007) !, vienen exigiendo a las empresas la revelacion
del resultado global o total, conocido en terminologia anglosajona como comprehensive income, que
se determina agregando al resultado neto —net income— los gastos e ingresos que de acuerdo con las
normas correspondientes deban reconocerse directamente en el patrimonio neto, como pueden ser
los cambios en el valor razonable de los instrumentos financieros clasificados como disponibles para
la venta, los resultados asociados a las coberturas de flujos de efectivo, o determinadas diferencias
de conversion en moneda extranjera, con lo que estamos ante un resultado contable mas conectado
con la realidad de los mercados que el resultado tradicional.

Asimismo, como resulta conocido, la Unién Europea adopté las NIIF del IASB para la formu-
lacion de los estados financieros consolidados de las cotizadas a partir del primero de enero de 2005 2,
por lo que las cotizadas espafiolas, asi como las del resto de paises de dicho ambito, han venido reve-
lando el comprehensive income en sus cuentas consolidadas desde dicha fecha, pudiendo hacerlo en
el Estado de Ingresos y Gastos Reconocidos o alternativamente en el Estado de Cambios en el Patri-
monio Neto, segtin las opciones que se contemplan en la NIC 1 (2003).

En el marco de estas tendencias en la informacion financiera internacional, sin olvidar el espe-
cial interés que despierta la revelacion del resultado global en la Circular 4/2004 del Banco de Espafia,
y muy recientemente en el Plan General de Contabilidad 2007, nos planteamos como objetivo esencial
de nuestro trabajo estudiar el impacto del comprehensive income frente al net income tomando como
referencia los grupos empresariales espafioles cotizados en la Bolsa de Madrid a 1 de septiembre de
2007 y los correspondientes datos del periodo 2004-2007 capturados de sus Informes Anuales Con-
solidados de los afios 2005, 2006 y 2007 3, disponibles en la web de la Comisioén Nacional del Mer-
cado de Valores (CNMV).

En concreto, con el contraste de las hipotesis que formulamos, por una parte pretendemos evi-
denciar si el comprehensive income presenta un impacto material o significativo frente al net income
para el conjunto de las cotizadas de la muestra en los afios estudiados y, de otra, constatar si se pre-
sentan diferencias significativas entre los distintos sectores a los que quedan adscritos las cotizadas
con respecto a la discrepancia relativa entre ambos tipos de resultado.

' La versién revisada en 2007 entrard en vigor el 1 de enero de 2009, pudiendo aplicarse de forma anticipada.

2 Pueden consultarse en la web del ICAC los Reglamentos de adopcion de las NIIF del IASB por la Unién Europea.

3 También hemos podido considerar el afio 2004 por contar con la correspondiente informacion comparativa en los Infor-

mes Anuales Consolidados del 2005. Por otra parte, queremos anticipar que en el proceso de captura de los datos del
comprehensive income en los Informes Anuales Consolidados nos hemos encontrado con bastantes dificultades, derivadas
tanto del hecho de los formatos alternativos y flexibles para su presentacion en la NIC 1 (2003) asi como de la circuns-
tancia del incumplimiento en su revelacion por bastantes grupos empresariales, lo que no impidié formar una muestra
con la suficiente representatividad segun veremos en el curso de nuestra investigacion.
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Todo ello nos permitird incorporarnos al debate del contenido informativo del resultado global
frente al resultado neto que se ha venido suscitando en los tltimos afios, lo que por otra parte presen-
ta un interés particular al no contar con trabajos que hayan investigado una problematica con un
objetivo y una metodologia similares tanto a nivel nacional como internacional.

Para contextualizar nuestro trabajo, en principio se hace necesario revisar los fundamentos
teoricos esenciales sobre los que descansa el comprehensive income, asi como aquellos aspectos que
inciden en su determinacion y presentacion en el cuerpo normativo del IASB, para después, previa
revision de la literatura empirica sobre el resultado global en el panorama internacional de los ulti-
mos afios, proceder a formular y contrastar las correspondientes hipdtesis nulas con herramientas no
paramétricas al estar los datos claramente alejados de la normalidad.

Podemos anticipar que se rechazan las hip6tesis nulas planteadas, con lo que evidenciamos
que el comprehensive income presenta un impacto material frente al net income para el conjunto de
los grupos empresariales espafioles cotizados en la Bolsa de Madrid en los afios estudiados; pero la
incidencia del primero frente al segundo tiene un reducido poder de diferenciacion por sectores en
el contexto que la hemos estudiado, lo que nos permite afirmar que el impacto del mercado que cap-
tura el resultado global, en lineas generales afecta de forma similar a todas las cotizadas, con inde-
pendencia de la naturaleza de las actividades que desarrollan.

2. SOPORTE CONCEPTUAL DEL COMPREHENSIVE INCOME

El FASB fue el organismo pionero en incorporar el concepto de resultado global en el SFAC 3
(1980), reemplazado por el SFAC 6 (1985), donde en su parrafo 70 define el mismo como *:

«Los cambios en el patrimonio neto de una empresa de negocios durante un periodo, que tie-
nen su origen en transacciones y otros sucesos y circunstancias no relacionados con operaciones con
la propiedad. Incluye todos los cambios en el neto durante un periodo, excepto aquellos resultantes
de las inversiones de los propietarios y de las distribuciones de fondos a los mismos».

Como se podra comprobar, estamos proximos al concepto de renta del Premio Nobel britanico
Hicks (1939, pag. 172), cuando en su obra Value and Capital establece que el proposito del calculo

4 No contamos con una definicién explicita del resultado global en el Marco Conceptual del IASB (1989), disponible tam-
bién en TUA (1996), ni tampoco en el Marco Conceptual de la Contabilidad del Plan General de Contabilidad 2007, aun-
que si atendemos a las definiciones de los elementos de los estados financieros contenidas en los mismos, en particular,
a las de ingresos y gastos, nos encontramos ante una conceptuacion del resultado global analoga a la planteada por el
FASB hace ya mas de dos décadas.

Del mismo modo, AECA (1999) en su Marco Conceptual para la Informacion Financiera adopta unas definiciones simi-
lares, asi como un concepto de resultado globalizado: «el resultado es equivalente al incremento o disminucion de los
fondos propios por todos los conceptos, excepto por aquellos que impliquen relaciones con los propietarios o cargos o
abonos directos a reservas» (pfo. 230).

Por otra parte, en CEA (2005, pags. 154-155) contamos con una revision critica de la conceptuacion del resultado en el
Marco Conceptual del IASB.
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del beneficio es revelar cuanto puede consumir un individuo sin llegar a empobrecerse, para lo que
formuld el siguiente concepto central de renta 3:

«La renta de un hombre (sic) es el maximo valor que puede consumir este (sic) durante una
semana, y aiin esperar estar igual de bien al final que al principio de la misma.

Si trasladamos este concepto al ambito contable, de acuerdo con ALEXANDER (1950, pag. 15),
podemos precisar el beneficio de la empresa de negocios como la cifra de dividendos que esta puede
repartir a sus propietarios sin menoscabar el capital invertido, esto es, manteniéndose en la misma
situacion de riqueza al final que al principio de un determinado ejercicio econdémico.

Esta conceptuacion, evidentemente nos lleva a posicionarnos en la teoria del excedente limpio
—clean surplus— (BRIEF y PEASNELL, 1996; BEALE y DAVEY 2000; y MATTESSICH, 2002; entre otros),
conforme a la cual el resultado contable se determina comparando el valor en libros del neto patri-
monial al final de un ejercicio econdomico con el registrado al inicio del mismo, una vez eliminadas
las operaciones con los propietarios. Pero para que este calculo del resultado sea consistente, como
seflala MATTESSICH (2002, pag. 50), no hemos de estar ante reclamaciones contingentes sobre los
fondos propios de la compaiiia, tales como la existencia de obligaciones convertibles en acciones u
opciones sobre acciones —stock options— de los ejecutivos.

Asimismo, este autor nos indica que «El estado de resultados "completo" —global o total segiin
nuestra denominacion— o un enfoque equivalente que provee el "excedente limpio", en la medida en
que la suma total de las ganancias anuales, desde el inicio de una compaiiia (que se inicia con caja)
hasta su finalizacion (terminando también con caja), es igual a, precisamente, la suma total de las
ganancias anuales de toda la vida de la compaiiiay.

FELTHAM y OHLSON (1995, pag. 694), formalizan el excedente limpio a través de la expresion:
N,=N, ;+RG,~d,®

En la que N, denota el valor en libros del neto —book value— al final del periodo ¢, N,_; es el
valor en libros del neto al inicio del periodo 7, RG, constituye el resultado global del periodo ¢,y d,”
los dividendos repartidos en el citado periodo, netos del resto de operaciones con los propietarios.

De este modo, tal como sefialan GARCIA-AYUSO y MONTERREY (1998, pag. 755), «el manteni-
miento en el futuro de la condicién de excedente limpio asegura que todos los acontecimientos rele-
vantes desde el punto de vista del valor seran absorbidos por los resultados contablesy.

Con todo ello, suponiendo que no existen reclamos contingentes sobre neto, podemos deducir
de la anterior relacion de excedente limpio el resultado global:

RG,=(N,—N,_,)+d,

Para profundizar en el soporte conceptual sobre el que descansa el comprehensive income, pueden consultarse, entre otros,
LINSMEIER et al., AAA, 1997; BEALE y DAVEY, 2000 y MATTESSICH, 2002.

Hemos adaptado un simbolismo més acorde con la terminologia contable espaiiola.

d,= dividendos repartidos, + retiro de fondos propietarios,— aportacion de fondos propietarios,.
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Tal como esquematizamos en el cuadro 1, estamos ante un concepto de beneficio resultante
de comparar dos situaciones netas consecutivas, que en su concepcion mas pura capta todos los cam-
bios en el valor de los activos y pasivos que afectan a neto, no relacionados con la propiedad.

En contraposicion a estas concepciones, tenemos el resultado realizado tradicional (RT) o net
income, también denominado excedente sucio —dirty surplus—, que podemos formalizar como:

RT,=1-G,

Donde 7, representa los ingresos realizados en el periodo ¢ y G, los gastos necesarios para la
consecucion de los ingresos en el citado periodo, que como resulta obvio no captura todos los cam-
bios en el valor de activos y pasivos distintos de las operaciones con los propietarios que afectan al
neto en un determinado ejercicio, dado que unos se imputan a resultados, mientras que otros se difie-
ren sin previo reflejo en la cuenta de pérdidas y ganancias o se revelan solo en la memoria, quedan-
do asi confundido o disperso el resultado entre la cuenta de resultados, el diferimiento de partidas en
el balance o el reflejo de notas explicativas en la memoria.

CUADRO 1. Configuracién del resultado global en el Marco Conceptual .

Valoracién auténoma de activos/pasivos Variaciones en la valoracion
que afectan al neto auténoma de activos/pasivos

Neto al inicio del periodo # (V,_;)
+ Incremento en el valor de los activos en el periodo , |:> [Aumentos de neto (INGRESOS *)]
+ Disminucion en el valor de los pasivos en el periodo ,
— Disminucion en el valor de los activos en el periodo , I:> — [Disminuciones de neto (GASTOS *)]

— Incremento en el valor los pasivos en el periodo ,

= Neto al final del periodo 7 (V) + Dividendos repartidos en el periodo ,
d:d 4 Retiro de fondos por los propietarios ,
— Aportacion de fondos de los propietarios ,

= RESULTADO GLOBAL
[RG,= (N,=N,_;) +d,]

* Resulta obvio que los dividendos y los retiros de fondos por parte de los propietarios no representan gastos, ni tampoco
ingresos las aportaciones de fondos de los mismos. Asi, aparecen después ajustados para poder cumplir con la condicion
de excedente limpio planteada por FELTHAM y OHLSON (1995, pag. 694), que acabamos de referir.

FUENTE: Elaboracion propia.

GONzALO (2000, pag. 252) refiere que «el marco conceptual, y la preocupacion de los tedricos y practicos, han hecho
virar ciento ochenta grados la atencion tradicional hacia el resultado de las empresas, cambiandola por un énfasis mucho
mas pronunciado por las valoraciones contenidas en el balance de situacion, en otras palabras, ahora se tiende a valorar
los activos y pasivos autonomamente, y algunas de sus variaciones se incluyen como ingresos y gastos para determinar
el resultadoy.
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De ahi, su calificativo peyorativo en la literatura y regulacion contables en el ambito anglo-
sajon, que evidentemente conducira a que la suma de los resultados de cada ejercicio, desde que se
inicia la vida de la empresa hasta su liquidacion, no coincidira con la cifra de resultados correspon-
dientes a la vida total de la empresa.

En definitiva, nos encontramos ante dos concepciones enfrentadas con respecto a la determi-
nacion del resultado empresarial, una globalizadora, que en su concepcién mas genuina incluye todos
los cambios en el valor de activos y pasivos que afectan a neto (RG,), la otra mas restrictiva, que se
limita a captar los resultados realizados tradicionales (RT,), relacionadas evidentemente a través de
la siguiente expresion, en la que AV N, representa los cambios de valor de activos y pasivos que afec-
tan al resultado y no incluidos en el resultado realizado tradicional:

RG,= RT,+AV N,

En la Introduccién a la NIC 1 (revisada en 1997) ya se justificaba la inclusion del resultado
global dentro de los estados financieros para atender las necesidades de los usuarios desde una pers-
pectiva integral, en particular las de los inversores, considerados en el Marco Conceptual como usua-
rios de referencia (CANIBANO y MORA, 2000, pag. 131).

Esto es, se consideran necesarias unas bases de medida mas amplias que las contempladas para
la cuenta de pérdidas y ganancias tradicional, cuales son las de reconocer en resultados los cambios
en el valor de determinados activos y pasivos registradas en el periodo correspondiente, para asi estar
ante una configuracion del resultado de las unidades econdmicas no basada fundamentalmente en las
operaciones y excluyendo sucesos de caracter inusual o no recurrentes, como ha venido ocurriendo
hasta fechas recientes.

De acuerdo con estos planteamientos, en el cuadro 2 aparece contextualizado el comprehen-
sive income, donde se observa su adscripcion a los sistemas contables de corte anglosajon, a los que
tendemos, orientados a la proteccion del mercado, en los que prima la relevancia de la informacion
financiera sobre la fiabilidad, frente a los sistemas orientados al control, con mas peso de la fiabili-
dad, y por ello, mas inclinados a la proteccion patrimonial.
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CUADRO 2. El comprehensive income: un resultado contable orientado a los suminis-
tradores de capital-riesgo.

RESULTADO GLOBAL
— COMPREHENSIVE INCOME-

ORIENTADO A LOS INVERSORES
(Usuarios de referencia en el Marco Conceptual)

ORIENTACION DE LOS SISTEMAS CONTABLES

Sistemas contables orientados al CONTROL
(Espaiia y otros paises de la Europa Continental)

CONTROL FIABILIDAD

» Informacion dirigida a propietarios y acreedores.

» Objetivo: rendicion de cuentas y control.
» Influencia fiscal.
» Proteccion patrimonial.

Sistemas contables orientados a la PREDICCION
TASB (internacional), FASB (USA), ASB (Gran Bretaiia), entre otros

PREDICCION » Informacion dirigida a inversores y analistas. RELEVANCIA
P Objetivo: evaluacion de la situacion presente y futura de la empresa.
P Separacion contabilidad/fiscalidad.

» Proteccion del mercado.

FUENTE: Elaborado a partir de GonzaLo y Tu4 (2001) y ASEPUC (2007).

En definitiva, con la adopcion del comprehensive income estamos ante un acercamiento al
concepto de resultado econémico propugnado por los autores de la escuela clasica normativo deduc-
tiva (MACNEAL, 1939; EDWARDS y BELL, 1961; ALEXANDER, 1950; MOONITZ, 1961 y SPROUSE y
MooniItz, 1962, entre otros), pero no concebido como una magnitud a priori unica e incontestable,
sino pensado para satisfacer las necesidades de los usuarios, en particular las de los inversores, dado
que con el mismo se contribuye al funcionamiento eficiente del mercado y a la utilidad de la infor-
macion contable para la valoracion de las empresas en los mercados (MoRra, 2004, pag. 10).

3. LA DETERMINACION Y PRESENTACION DEL COMPREHENSIVE INCOME EN LA
NIC 1 DEL IASB

Después de revisados los fundamentos tedricos esenciales sobre los que descansa el resultado
global, queremos estudiar ahora su regulacion en el cuerpo normativo del IASB, en concreto, aque-
llos aspectos que inciden en su determinacion y presentacion en la NIC 1 (2003) y en la Guia para
su Implementacion, haciendo referencia también a lo contemplado al respecto en la Circular 4/2004
del Banco de Espaia y en el Plan General de Contabilidad 2007.
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Segun se establece en los parrafos 96-101 de la NIC 1 (2003), la empresa ha de informar del
resultado global en el Estado de Ingresos y Gastos Reconocidos (cuadro 4), o bien en su formato
alternativo el Estado de Cambios en el Patrimonio Neto (cuadro 5) °, para lo que en todo caso, tal
como explicamos en el cuadro 3, se ha de mostrar detalladamente:

» El resultado del ejercicio —net income— [pfo. 96 a)].

Cada una de las partidas de gastos e ingresos que segun lo establecido en las Normas e Inter-
pretaciones deban reconocerse directamente en el patrimonio neto, asi como el total de las mismas
[pfo. 96 b)].

El total de ingresos y gastos reconocidos del periodo —comprehensive income—, determinado
por la agregacion de las partidas sefialadas en los parrafos 96 a) y 96 b), diferenciando la parte atri-
buible a la sociedad dominante y a los minoritarios [pfo. 96 c)].

CUADRO 3. La determinacion del resultado global en la NIC 1 (2003) y la Guia para
su Implementacion.

RESULTADO NETO O RESULTADO DEL EJERCICIO (NVET INCOME)
(CUENTA DE PERDIDAS Y GANANCIAS)
—NIC 1 (2003), parrafo 96 a), y Guia para su Implementacion—

+ Ingresos y gastos que deban reconocerse directamente en el patrimonio neto, asociados a activos y

pasivos especificos, segiin se regula en la correspondiente NIIF/NIC —NIC 1 (2003), parrafo 96 b), y
Guia para su Implementacion '°:

» Diferencias de conversion en moneda extranjera. Surgen al convertir los correspondientes activos y
pasivos de la moneda funcional a la moneda de presentacion. Caso excepcional en cuentas individua-
les y circunstancia habitual en cuentas consolidadas (NIC 21).

P Instrumentos financieros («activos financieros clasificados como disponibles para la venta») (NIC 39).
» Coberturas («coberturas de flujos de efectivo» y «cobertura de inversion neta en el extranjero») (NIC 39).
» Inmovilizado material e intangible si la empresa ha optado por el fair value model (NIC 16 y NIC 38).
» Planes de pensiones de prestaciones definidas (NIC 19).

+ Efecto impositivo de los anteriores cambios de valor (NIC 12).

Como resulta conocido, el IASB no contempla formatos obligatorios de estados financieros, y se limita a exigir un con-
tenido minimo en los mismos. Por ello, estos formatos que aparecen en la Guia para la Implementacion de la NIC 1 (2003)
se muestran a los unicos efectos ilustrativos u orientativos, pudiendo por lo tanto las empresas adoptarlos o decidir otros
que consideren mas adecuados, siempre que asuman el contenido minimo exigido.

De acuerdo con la NIIF 5, parrafo 38, han de presentarse de forma separada los importes acumulados de los ingresos y
gastos que se hayan reconocido directamente en el patrimonio neto y se refieran a activos no corrientes o grupos enaje-
nables de elementos clasificados como mantenidos para la venta.

REVISTA DE CONTABILIDAD Y TRIBUTACION. CEF, nim. 309 173

Esta obra esta bajo una Licencia Creative Commons BY-NC-ND 4.0



Francisco Sousa Fernandez COMPREHENSIVE INCOME VERSUS NET INCOME

cd

+ Reclasificaciones o Transferencias a la cuenta de pérdidas y ganancias de los anteriores cambios de valor,
cuando se realicen los mismos por baja, deterioro o enajenacion de los correspondientes activos y pasivos
asociados (Reguladas en la correspondiente NIIF/NIC) !

+ Efecto impositivo de las transferencias a la cuenta de pérdidas y ganancias (NIC 12).

= TOTAL INGRESOS Y GASTOS RECONOCIDOS DIRECTAMENTE EN EL PATRIMONIO
NETO
—NIC 1 (2003), parrafo 96 b), y Guia para su Implementacion—.

= RESULTADO GLOBAL O TOTAL DE INGRESOS Y GASTOS RECONOCIDOS (COMPREHEN-
SIVE INCOME). (ESTADO DE INGRESOS Y GASTOS RECONOCIDOS / ESTADO DE CAM-
BIOS EN EL PATRIMONIO NETO)

» Agregacion del RESULTADO NETO al TOTAL DE INGRESOS Y GASTOS RECONOCIDOS DIRECTA-
MENTE EN EL PATRIMONIO NETO segtin la NIC 1 (2003), parrafo 96 ¢), y la Guia para su Implementacion.

— Atribucidn del resultado global a la sociedad matriz.

— Atribucion del resultado global a los intereses minoritarios.

FUENTE: Elaboracion propia, a partir esencialmente de la NIC 1 (2003)
v la Guia para su Implementacion.

CUADRO 4. Estado de Ingresos y Gastos Reconocidos. Statement of Recognised Income
and Expense. NIC 1 (2003) Presentacion de Estados Financieros.

200N+1 200N

— Beneficio/pérdida en la revaluacion de inmovilizado X) X
— Inversiones financieras disponibles para la venta (available-for-sale inves-
tments):
Valoracion de beneficios/pérdidas reconocidas en neto X) X)
Traspasos a la cuenta de pérdidas y ganancias en el momento de la venta X X)

— Instrumentos de cobertura de flujos de caja (cash flow hedges):

Beneficios/pérdidas reconocidos en neto X X
Traspasos a la cuenta de pérdidas y ganancias del periodo X) X
Traspasos al valor reconocido inicialmente en los elementos cubiertos X (X)

Los cambios en el superavit por revaluacion de un inmovilizado material, reconocidos en el patrimonio neto, no se recla-
sifican, y los mismos pueden ser transferidos a una cuenta de reservas en el momento en que se produzca la baja del
correspondiente activo (NIC 16, pfo. 41). Asimismo, tampoco se reclasifican o transfieren a la cuenta de resultados las
pérdidas y ganancias ocasionadas por planes de pensiones de prestaciones definidas que se hayan registrado fuera de la
cuenta de resultados segun el parrafo 93 a) de la NIC 19, tal como se justifica en el parrafo 48 r) de dicha norma.

Puede verse el controvertido debate en el panorama internacional sobre la «reclasificacion» en el documento sobre pre-
sentacion del rendimiento del EFRAG-ICAC (2006, apartados 3.2 y 3.3).
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VA
— Diferencias de cambio en la conversion de operaciones extranjeras X) X)
— Impuestos sobre los elemgntos reconocidos directamente en los fondos propios X )
o traspasados desde los mismos
BENEFICIO NETO RECONOCIDO DIRECTAMENTE EN LOS FONDOS x) X
PROPIOS
BENEFICIO DEL PERIODO (cuenta de pérdidas y ganancias) X X
INGRESOS Y GASTOS TOTALES RECONOCIDOS DEL PERIODO X X
—TOTAL RECOGNISED INCOME AND EXPENSE FOR THE PERIOD-
Atribuible a:
Titulares de los fondos propios de la sociedad matriz X X
Intereses minoritarios X X
X X
Efectos de los cambios en las politicas contables: X)
Titulares de los fondos propios de la sociedad matriz X)
Intereses minoritarios X)

FUENTE: Adaptado y traducido de la Guia para la
Implementacion de la NIC 1(2003), modelo ilustrativo, pag. 72.

Queremos destacar que si la empresa opta por el formato recogido en el cuadro 4, ha de reve-
lar el resto de cambios en el patrimonio neto en las notas. Alternativa por la que ha optado el Banco
de Espaia en la Circular 4/2004, pero con la denominacion Estado de Cambios en el Patrimonio
Neto, que siguiendo la tradicion contable espafola ha optado por un formato rigido y obligatorio,
con lo que las entidades financieras espafiolas desde la entrada en vigor de dicha Circular vienen
revelando el resultado global en un formato similar a este y explicando el resto de los cambios en el
patrimonio neto en la memoria.
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Después de esta revision de los aspectos concretos que regulan la revelacion del resultado glo-
bal en la NIC 1 (2003) se hace necesario referirnos al hecho de que el IASB ha revisado en septiem-
bre de 2007 la referida norma, que entrara en vigor el primero de enero de 2009, pudiendo ser
aplicada de forma anticipada.

Larevision de la misma aparece contextualizada dentro del proyecto Financial Statement Pre-
sentation que estan desarrollando conjuntamente el IASB (2008) y el FASB (2008) en distintas fases,
que tiene como objetivo esencial establecer normas comunes de alta calidad para la presentacion de
los estados financieros, para asi reportar una mayor utilidad a los usuarios.

Con respecto a la todavia vigente NIC 1 (2003) en el aio 2008, estamos ante determinados
cambios que podemos calificar como sustanciales, en particular, en lo que respecta al estudio de la
misma que hemos efectuado con anterioridad, dado que la version revisada en 2007 elimina la alter-
nativa de presentar el resultado global en el Estado de Cambios en el Patrimonio Neto, pasando a ser
obligatoria su revelacion en detalle en el Estado de Resultados Globales —Statement of Comprehen-
sive Income—, con autonomia propia dentro de la unidad que deben representar los estados financie-
ros periodicos de proposito general.

Para ello, las empresas podran optar por presentar inicamente el Statement of Comprehensive
Income, que engloba evidentemente los gastos ¢ ingresos reconocidos en la cuenta de pérdidas y
ganancias, o bien presentar este Gltimo estado contable de forma independiente y seguidamente el
Statement of Comprehensive Income, elaborado partiendo del resultado de la cuenta de pérdidas y
ganancias, al que se le agregan los gastos e ingresos que de acuerdo con las normas e interpretaciones
deban reconocerse directamente en el patrimonio neto, para llegar definitivamente asi al comprehen-
sive income del periodo, de una forma similar a lo explicado en el cuadro 3.

Por todo ello, desaparece la denominacion de «Estado de Ingresos y Gastos Reconocidosy»
(cuadro 4) pasando a denominarse Estado de Resultados Globales —Statement of Comprehensive
Income—, y ademas su formulacion es obligatoria, de tal modo que el Estado de Cambios en el Patri-
monio Neto (cuadro 5) no podra utilizarse en el futuro como alternativa para la revelacion del com-
prehensive income ya que este ha de quedar reflejado en el mismo unicamente en un epigrafe de
forma sintetizada, junto con el resto de epigrafes destinados a informar de los cambios en el patri-
monio neto relacionados con operaciones con los propietarios como los aumentos o reducciones de
capital, la conversion de obligaciones en acciones, o el pago de dividendos.

Asimismo, queremos destacar que la denominacion de Statement of Comprehensive Income
adoptada por el IASB es la utilizada por el FASB en el SFAS 130 en una de las alternativas que pro-
pone para la revelacion del comprehensive income, y como consecuencia del proyecto que estan
desarrollando conjuntamente, al que nos hemos referido, resulta previsible que el FASB elimine tam-
bién las alternativas para informar del mismo, lo que esta sefialando un proceso de convergencia entre
los cuerpos normativos de ambos organismos, que resulta totalmente necesario para favorecer la
comparabilidad de la informacion financiera a nivel internacional.

Teniendo en cuenta la revision en 2007 de la NIC 1 que acabamos de analizar en aquellos
aspectos que afectan a nuestra investigacion, el European Financial Reporting Advisory Group
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(EFRAG, 2007) ha remitido una comunicacién a la Comision Europea en la que se refleja su opi-
nioén sobre la referida NIC 1 revisada, en el sentido de que la misma retne todos los requisitos del
Reglamento (CE) n.° 1606/2002 del Parlamento Europeo y del Consejo con respecto a la aplica-
cion de las normas internacionales de contabilidad, por lo que resulta previsible su préxima adop-
cion por la Unidon Europea para que pueda ser aplicada a partir del primero de enero de 2009, fecha
prevista por el IASB para su entrada en vigor.

Por otra parte, el modelo adoptado en el Plan General de Contabilidad 2007 para la determi-
nacion y presentacion del comprehensive income resulta en lineas generales coincidente con el con-
templado en la NIC 1 (2003) y en la Guia para su Implementacion que hemos analizado con
anterioridad, lo que es natural al haber convergido esencialmente el texto basico de nuestra norma-
lizacién contable con las normas internacionales.

De este modo, el legislador espaiiol ha habilitado en el nuevo plan contable los grupos 8§ y 9,
destinados a recoger respectivamente los gastos e ingresos reconocidos en el patrimonio neto, los
cuales se toman como referencia para la formulacion del Estado de Ingresos y Gastos Reconocidos,
que es el estado contable en el que se explica y determina el «total de ingresos y gastos reconocidos»
o comprehensive income, pero no considerado con autonomia propia, sino como una parte integran-
te del Estado de Cambios en el Patrimonio Neto '2.

Asimismo, los gastos e ingresos reconocidos en las cuentas de los referidos grupos, han de
regularizarse con las correspondientes cuentas del subgrupo 13 para con ello determinar sus saldos
finales por los que han de figurar en el Balance, asi como explicar de forma sintetizada los cambios
de valor en el ejercicio que capturan las mismas en el Estado Total de Cambios en el Patrimonio Neto,
junto con el resto de cambios en el neto.

No obstante lo anterior, aunque hayamos convergido esencialmente con el modelo IASB, hemos
de tener en cuenta que en esta parcela concreta de la informacion financiera estamos ante diferencias
significativas, cual es el caso de que el legislador espafiol ha considerado obligatorios tanto el Esta-
do de Ingresos y Gastos Reconocidos como el Estado Total de Cambios en el Patrimonio Neto, a
elaborar de acuerdo con un formato rigido bajo la denominacion que engloba a ambos de Estado de
Cambios en el Patrimonio Neto, mientras que en la aun vigente NIC 1 (2003), como vimos, son alter-
nativos y pueden formularse en formatos flexibles.

Por otra parte, caben destacar otras diferencias como el hecho de contemplar el legislador
espaiiol una agrupacion en el balance dentro del patrimonio neto para las subvenciones, donaciones
y legados, formando parte cuando proceda del «total de ingresos y gastos reconocidos», ademas de
no haber adoptado un modelo alternativo de valoracion fair value model/cost model para los inmo-
vilizados materiales e intangibles.

Consideramos que estas alternativas que plantea el cuerpo normativo del IASB tanto con res-
pecto a algunos elementos para determinar el comprehensive income como a los formatos flexibles

12 En el Plan General de Contabilidad para PYMES no se han habilitado los grupos 8 y 9, por lo que tampoco se contempla
la formulacion obligatoria del Estado de Ingresos y Gastos Reconocidos, ni en consecuencia la revelacion del compre-
hensive income, pero si la formulacion del Estado de Cambios en el Patrimonio Neto, mas simplificado.
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alternativos para su presentacion en la NIC 1 (2003), aun reconociendo que las NIIF han de aplicar-
se en entornos con tradiciones y culturas contables muy diversas, dificultan la comparabilidad, con
el consiguiente perjuicio para los usuarios, como ha sido el caso de una elevada inversion en tiempo
para la captura y disposicion de los datos de forma ordenada y sistematizada para nuestra investiga-
cioén empirica, tal como veremos mas adelante.

No obstante lo anterior, segiin hemos sefialado, la eliminacion de los formatos alternativos para
la presentacion del comprehensive income en la NIC 1 revisada en 2007, no cabe duda de que supon-
dra un avance significativo para la comparabilidad de la informacion financiera a nivel internacional
en una parcela tan significativa como es la comunicacion del resultado contable a los mercados.

4. EL COMPREHENSIVE INCOME EN LA LITERATURA CONTABLE EMPIRICA

Como paso previo al desarrollo de nuestra investigacion empirica, se hace necesario revisar
los distintos trabajos que se han realizado en el panorama internacional, fundamentalmente en los
paises del area de influencia anglosajona, sobre todo a partir de la década de los noventa del siglo
XX, cuando, como ya hemos visto, los organismos emisores de normas mas relevantes en el concier-
to mundial incorporaron a sus respectivos cuerpos normativos el comprehensive income.

Dados los distintos objetivos y metodologias, asi como el diferente alcance de las correspon-
dientes investigaciones, para llevar a cabo dicha revision de una forma ordenada, hemos decidido
agrupar las mismas en tres grandes grupos:

» Estudios de contenido descriptivo divulgativo.

» Trabajos de caracter experimental tendentes a evaluar el impacto de los formatos de pre-
sentacion del comprehensive income sobre los usuarios.

 Investigaciones orientadas al mercado de capitales.

4.1. Estudios de contenido descriptivo divulgativo.

La practica totalidad de estos trabajos (BEALE y DAVEY, 1997; LUECKE y MEETING, 1998; BHA-
MORNSIRI y WIGGINS, 2001; MAZzA y PORCO, 2004, citados en HUNTON ef al. 2006; PANDIT, RUBENFIELD
y PHILLIPS, 2006; entre otros) se desarrollaron en Estados Unidos a proposito de la emision del SFAS
130 del FASB, publicados normalmente en revistas de tipo profesional, y plantean con caracter general
como objetivos esenciales con un propoésito descriptivo divulgativo, el analisis de los formatos por los
que han optado las empresas para la presentacion del comprehensive income destacando su relevancia
informativa para los usuarios, la consideracion de casos hipotéticos o reales sobre el impacto de este o
de algunos de sus componentes en los estados financieros, o el poner de manifiesto su incidencia cuan-
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titativa asi como los elementos novedosos que incorpora en resultados frente al net income, en algunos
casos con caracter general y en otros discriminando por sectores de actividad econémica.

4.2. Trabajos tendentes a evaluar el impacto de los formatos de presentacion del comprehensive
income sobre los usuarios.

Después de esta breve referencia a los trabajos de naturaleza descriptivo divulgativa, queremos
ahora resefar un conjunto de investigaciones destacadas (HIRST y HOPKINS, 1998; MAINES y MCDA-
NIEL, 2000; y HUNTON et al., 2006) llevadas a cabo en Estados Unidos después de la entrada en vigor
del SFAS 130 del FASB.

En dichos trabajos, adoptando una metodologia de caracter experimental, incluyendo aportaciones
de la Psicologia a la Contabilidad, y utilizando como herramienta de contraste un conjunto de regresiones
lineales, prueban desde distintas opticas que de los formatos propuestos en el SFAS 130 para la revela-
cion del comprehensive income el que impacta en los analistas e inversores es el Estado de Resultados
Globales —Statement of Comprehensive Income—y no el Estado de Cambios en el Patrimonio Neto, en
el sentido de que al revelar el resultado global en el referido estado de resultados se facilita la deteccion
de practicas de manipulacion o de gestion del resultado, se favorece la inclusion en las estimaciones sobre
el resultado contable de la volatilidad que incorporan los cambios en el valor razonable, y se estiman los
precios de las acciones de una forma mas consistente con la realidad de los mercados 3.

Por todo ello, los autores sugieren al FASB y al IASB que reconsideren los formatos de presen-
tacion del resultado global, para que este sea revelado en el Estado de Resultados Globales —Statement
of Comprehensive Income—, que como vimos es lo que ha hecho recientemente el IASB al revisar la
NIC 1. De este modo, el comprehensive income sera revelado en un estado con autonomia propia den-
tro de la unidad que han de representar los estados financieros de propdsito general, y no de forma
mucho menos prominente «escondido» junto con el resto de cambios en el patrimonio neto '4.

4.3. Investigaciones orientadas al mercado de capitales.

Este conjunto de trabajos (CHENG et al., 1993; DHALIWAL et al., 1999; O’HANLON y POPE, 1999;
CAHAN et al., 2000; WANG et al., 2003; y HODDER et al., 2006, entre otros), a través de una metodo-
logia de regresiones univariantes y multivariantes pretenden contrastar, segun los casos, si el com-
prehensive income 'y los elementos novedosos que incorpora en resultados presentan un mayor poder
explicativo del valor de la empresa o valor de mercado de los fondos propios, de los precios de los
titulos, la rentabilidad o la rentabilidad anormal de estos; que los cash flow o las medidas mas tradi-
cionales del resultado como el operating income o el net income.

13 En el reciente trabajo de BAMBER ef al. (2007) con un modelo /ogit se prueba que los CEO (Chief Executive Officers) mas

proclives a ser afectados negativamente por la volatilidad percibida del comprehensive income, son mas propensos a optar
por revelar el mismo en el Estado de Cambios en el Patrimonio Neto y no en el Estado de Resultados Globales.

Puede consultarse, entre otros, el documento del EFRAG-ICAC (2006) sobre el debate de presentacion del rendimiento,
ya citado.
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En estas investigaciones nos hallamos ante evidencias empiricas desiguales, si bien aprove-
chando la generalizacion en curso del modelo IASB a escala mundial, entendemos que quedan abier-
tas nuevas lineas de investigacion para el futuro, que nos puedan permitir encontrar evidencias mas
solidas en una u otra direccion.

De acuerdo con la revision de la literatura empirica que hemos efectuado con anterioridad, un
conjunto de trabajos se limitaron a estudiar a través de una metodologia descriptiva el impacto del
comprehensive income y de los elementos novedosos que incorpora frente al net income, otros estu-
dios se dirigieron hacia el analisis del impacto sobre los usuarios de los formatos de presentacion del
resultado global, mientras que algunas investigaciones se enfocaron hacia el mercado de capitales.

Pero no contamos con trabajos que hayan investigado con el objetivo y la metodologia que plan-
teamos si el comprehensive income impacta significativamente frente al net income para un conjunto de
entidades empresariales, o si se presentan diferencias significativas entre los distintos sectores a los que
quedan adscritas las empresas con respecto a la discrepancia relativa entre ambos tipos de resultado.

5.IMPACTO DEL COMPREHENSIVE INCOME FRENTE AL NET INCOME EN LOS GRU-
POS EMPRESARIALES ESPANOLES COTIZADOS EN LA BOLSA DE MADRID

Una vez que han quedado acotados los fundamentos teéricos esenciales sobre los que descan-
sa el comprehensive income, asi como los rasgos caracteristicos del modelo adoptado para su deter-
minacion y presentacion en la NIC 1, junto con la revision de la literatura empirica, abordamos el
estudio que nos hemos planteado al inicio de nuestro trabajo.

5.1. Objetivo.

Como ya quedo sefialado, nos planteamos como objetivo esencial investigar como impacta el
comprehensive income frente al net income los anos del periodo 2004-2007 en los grupos empresa-
riales espafioles cotizados en la Bolsa de Madrid.

En concreto, por una parte, pretendemos evidenciar si el comprehensive income presenta un
impacto material o significativo frente al net income para el conjunto de las cotizadas de la muestra
en los afos estudiados y, de otra, constatar si se presentan diferencias significativas entre los distin-
tos sectores a los que quedan adscritos las cotizadas con respecto a la discrepancia relativa entre
ambos tipos de resultado.

Con todo ello, queremos incorporarnos al debate suscitado a nivel internacional sobre la rele-
vancia informativa del resultado global frente al resultado neto, en el sentido de que los responsables
de la elaboracion de los estados financieros ejercieron fuerte presion, en particular en Estados Uni-
dos, para que no se aprobase el SFAS 130 del FASB, norma que obliga a revelar el comprehensive
income, por temor a que este pudiese lastrar sus cuentas de resultados por la volatilidad que incor-
pora en las mismas dada su mayor conexion con los mercados que el net income; sin olvidar también
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la fuerte oposicion a la aprobacion de la controvertida NIC 39 Instrumentos Financieros por parte
de determinadas empresas de la Union Europea, en particular las del sector financiero, para intentar
desvincular o proteger sus cuentas de resultados del impacto del mercado al contar con fuerte peso
en sus balances de activos y pasivos financieros.

Pero mientras se daba esta fuerte oposicion por parte de las entidades responsables de formu-
lar las cuentas, los analistas e inversores, entre los que cabe destacar la AIMR (1993), en la actualidad
el CFA Institute, asociacion lider de los analistas financieros en Estados Unidos, abogaron por reve-
lar el comprehensive income dentro de los estados financieros de propoésito general, aduciendo como
motivo esencial el incremento de la relevancia informativa para los suministradores de capital-riesgo,
postura esta que al final prevalecio al ser aprobadas las normas sobre el resultado global por parte de
los principales organismos emisores a nivel internacional.

Por otra parte, segun vimos al revisar la literatura empirica sobre el comprehensive income a
nivel internacional, no contamos con estudios que hayan investigado el impacto del comprehensive
income frente al net income asumiendo el objetivo y la metodologia de nuestra investigacion, por lo
que nos encontramos ante un trabajo pionero tanto a nivel nacional como internacional.

Por todo ello, este conjunto de circunstancias dotan a nuestro estudio de especial interés, maxi-
me en estos momentos en los que la comunidad contable a escala mundial esta convergiendo con el
modelo IASB, en el que una de las novedades mas destacadas es la concepcion del resultado empre-
sarial desde una Optica mas integral que el resultado contable construido sobre los principios tradicio-
nales de prudencia y del coste historico, que como ya hemos sefalado se ha asumido recientemente
por el legislador espaiiol con la aprobacion del Plan General de Contabilidad 2007, en el que en su
Parte Tercera se contempla la revelacion del «total de ingresos y gastos reconocidos» o comprehensi-
ve income en el Estado de Ingresos y Gastos Reconocidos, como una parte integrante del Estado de
Cambios en el Patrimonio Neto.

5.2. Muestra y configuracion de la base de datos.

Para el contraste de las correspondientes hipotesis, que formulamos mas adelante, hemos con-
figurado una base de datos con los grupos empresariales espanoles cotizados en la Bolsa de Madrid
los afios del periodo 2004-2007 por ser las primeras empresas de Espafia que revelan el comprehen-
sive income de acuerdo con el cuerpo normativo del IASB por mandato de la Union Europea para la
formulacién de sus cuentas consolidadas desde el primero de enero de 2005, incluyendo también
como resulta natural los grupos bancarios cotizados, a los que como vimos resulta de aplicacion la
Circular 4/2004 del Banco de Espafia adaptada a las normas internacionales.

Para ello, hemos partido del listado de todas las cotizadas en dicho mercado a 1 de septiembre
de 2007, y de los Informes Anuales Consolidados de los anos 2005, 2006 y 2007 formulados a 31 de
diciembre, disponibles en la CNMV, y ademas hemos podido considerar el afio 2004 al ser presen-
tada la informacion comparativa para ese afio en el Informe Anual del afio 2005, primer afio de apli-
cacion obligatoria de las NIIF para formular las cuentas consolidaos de las cotizadas de la Union
Europea.
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De los referidos Informes Anuales hemos tomado el net income y el comprehensive income
consolidados para cada grupo empresarial en cada uno de esos afios, por lo que ambas medidas del
resultado integran la parte atribuida a la sociedad dominante y a los intereses minoritarios.

Tal como se recoge en la tabla 1, el total de empresas listadas a 1 de septiembre de 2007
asciende a 193 y tras practicar las correspondientes exclusiones para homogeneizar y acotar la mues-
tra, llegamos a un total de 92 grupos empresariales.

Por otra parte, la capitalizacion a 31 de diciembre de 2007 de los grupos empresariales integrantes
de la muestra, ultimo afio para el cual se han considerado los datos de nuestra investigacion, asciende al
60 por 100 de la capitalizacion total en la Bolsa de Madrid, y al 90 por 100 de la capitalizacion de todas
las cotizadas espafiolas a dicha fecha en ese mercado, por lo que estamos ante una alta representatividad
del conjunto de los 92 grupos considerados en nuestra investigacion.

Como ya indicamos, en el proceso de captura en los Informes Anuales Consolidados de los
datos correspondientes al «total de ingresos y gastos reconocidos» o comprehensive income para cada
uno de los grupos empresariales en los aios estudiados nos hemos encontrado con bastantes dificul-
tades, derivadas por una parte de las opciones de presentacion del resultado global en la NIC 1 (2003),
que segun vimos hasta que no entre en vigor la NIC 1 revisada en 2007, pueden hacerlo bien en el
Estado de Ingresos y Gastos Reconocidos o en el Estado de Cambios en el Patrimonio Neto, y de
otra debido a los formatos flexibles que contemplan las normas internacionales, lo que nos ha entor-
pecido como investigadores en el proceso de obtencidon de la correspondiente informacion, al no
poder hacerlo de forma sistematizada, clara y agil.

TABLA 1. Configuracion de la muestra de los grupos empresariales esparioles cotiza-
dos en la Bolsa de Madrid los arios del periodo 2004-2007 para los que fue posible
identificar o, en su caso, determinar el comprehensive income de acuerdo con la infor-
macion contenida en sus Informes Anuales Consolidados.

Motivo de exclusion Numero de cotizadas

Entidades listadas no espafiolas, atendiendo al Codigo ISIN (International Securities
Identification Numbering system) que figura en la web de la Bolsa de Madrid en la 40
correspondiente pagina informativa de cada cotizada.

Cotizadas que presentaron unicamente estados financieros individuales en todos o
en algunos de los afios del periodo 2004-2007, con lo que al no estar obligadas a

formular sus cuentas conforme a las NIIF del IASB, no se dispone evidentemente 28
de informacion del comprehensive income.
Entidades que no cotizaron en alguno de los afios del periodo estudiado. 21

Grupos empresariales espafioles que revelaron el comprehensive income de forma
confusa u omitieron informacion para poder identificarlo, una vez revisados de
forma pormenorizada tanto el Estado de Ingresos y Gastos Reconocidos o, en su 9
caso, el Estado de Cambios en el Patrimonio Neto, seglin la alternativa por la que
optaron, asi como las notas.
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cd

Cierre de ejercicio distinto de 31 de diciembre, dado que al estar vinculado el
comprehensive income a las oscilaciones de los precios de los titulos y de los
mercados de divisas, resulta determinante trabajar con una fecha homogenizada 2
para toda la muestra al objeto de que puedan ser consistentes las comparaciones
en los contrastes de las hipotesis.

Grupos empresariales que en el periodo 2004-2007 se fusionaron dando lugar a
una nueva sociedad.

Total entidades excluidas del listado a 1 de septiembre de 2007. 101
Total entidades listadas a 1 de septiembre de 2007. 193
MUESTRA 92

FUENTE: Informacion elaborada a partir de la web de la Bolsa de Madrid
v los Informes Anuales Consolidados en la web de la CNMV.

A todas estas circunstancias hemos de afiadir otra de mas gravedad, como es el hecho de que
la mayoria de los grupos empresariales para los afios estudiados incumplieron con determinados
preceptos de la NIC 1 (2003), que quedaron recogidos en el cuadro 3, al no revelar el importe total
de los elementos novedosos que incorpora el comprehensive income en resultados, y consecuente-
mente tampoco informaron sobre el propio resultado global o el «total de gastos e ingresos recono-
cidos».

No obstante lo anterior, para poder contar con una muestra con suficiente representatividad,
en aquellos casos en los que los grupos empresariales no revelaron el resultado global, hemos deter-
minado el mismo capturando en el Estado de Cambios en el Patrimonio Neto, con apoyos en algunos
casos en las notas, el resultado neto —net income— junto con los ingresos y gastos reconocidos en el
patrimonio neto, que estaban dispersos en la mayor parte de los Informes Anuales Consolidados por
el referido estado mezclados con el resto de cambios en el patrimonio neto, para proceder en un
momento posterior a su agregacion, y llegar asi al comprehensive income.

Asimismo, tal como recogemos en la tabla 1, nueve grupos empresariales revelaron al menos
en un afo de los estudiados el comprehensive income y los elementos novedosos que lo integran de
forma confusa u omitieron informacién para poder identificarlo, con lo que nos hemos visto en la
necesidad de excluirlos de la muestra.

Constatamos estos hechos después de haber revisado para cada uno de los grupos empresaria-
les de forma exhaustiva tanto el Estado de Ingresos y Gastos Reconocidos o, en su caso, el Estado
de Cambios en el Patrimonio Neto, segun la alternativa por la que optaron, asi como las notas.

Este cimulo de circunstancias que hemos detectado en el proceso de obtencidn de la informa-
cion para nuestra investigacion no hacen sino poner de manifiesto una clara pérdida de relevancia y
también de fiabilidad de la informacién financiera, precisamente en una parcela tan esencial como
es la comunicacion del resultado contable a los mercados, por lo que se hace necesario que tanto los
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responsables de la formulacion de los estados financieros como los que tienen encomendada la res-
ponsabilidad de auditarlos, subsanen estas deficiencias para que se pueda suministrar una informacion
realmente 1til a los usuarios, en particular a los inversores, y de este modo se potencie la necesaria
proteccion del mercado, finalidad esencial sobre la que se sustentan las normas internacionales.

Por ultimo, como para el contraste de una de las hipdtesis que formulamos se requiere incor-
porar la variable sector, en la tabla 2 recogemos la adscripcion de los grupos empresariales integran-
tes de la muestra a cada uno de los sectores de acuerdo con la clasificacion sectorial empleada por la
Bolsa de Madrid, donde observamos una alta representatividad de los grupos empresariales de nues-
tra muestra sobre los totales que quedan adscritos a cada sector.

TABLA 2. Adscripcion de los grupos empresariales espariioles de la muestra a los dife-
rentes sectores de acuerdo con la clasificacion sectorial de la Bolsa de Madrid.

Namero de Porcentaje de grupos
Descriptores de los subsectores de la muestra sobre el

Rectey asociados a cada sector (AT Gl ey total de cotizadas en
muestra
cada sector *
. , Petroleo. Electrici .
Petréleo y Energia etroleo. Electricidad y Gas 9 82%

Agua y Otros. Energias Renovables.

Mineral, Metales y Transformacion.
Fabricacion y Montaje de Bienes de
Materiales Basicos Equipo. Construccion. Materiales 25 78%
de Construccion. Industria Quimica.
Ingenieria y Otros. Aerospacial.

Alimentacion y Bebidas. Textil, Vestido
y Calzado. Papel y Artes Graéficas.
Automovil. Productos Farmacéuticos y
Biotecnologia. Otros Bienes de Consumo.

Bienes de Consumo 22 82%

Ocio, Turismo y Hosteleria. Comercio

Minorista. Medios de Comunicacion y

Servicios de Consumo Publicidad. Transporte y Distribucion. 12 67%

Autopistas y Aparcamientos. Otros
Servicios.

Banca. Seguros. Cartera y Holding.
SICAV. Inmobiliarias y Otros. Servicios 19 58%
de Inversion.

Servicios Financieros
e Inmobiliarios

Tecnologia y Telecomunicaciones y Otros. Electronica

V)
Telecomunicaciones y Sofiware. 3 83%

* De acuerdo con los criterios seguidos para la homogenizacion de la muestra, se han excluido en cada sector para el calculo
de los correspondientes porcentajes las entidades extranjeras y las espaflolas que solo presentaron cuentas individuales.

FUENTE: Elaboracion a partir de la Base de Datos y de informacion obtenida
en la web de la Bolsa de Madrid.
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5.3. Formulacién de hipétesis y metodologia de contraste.

Tal como hemos indicado, en primer lugar queremos evaluar el impacto del resultado global
frente al resultado neto los afios del periodo 2004-2007 tomando como referencia la muestra de gru-
pos empresariales cotizados en la Bolsa de Madrid que acabamos de configurar, para lo que formu-
lamos la siguiente hip6tesis nula junto con su correspondiente hipétesis alternativa:

H,1: El comprehensive income (CI) no presenta un impacto significativo con respecto
al net income (NI) los afios del periodo 2004-2007, determinados ambos conforme a las
NIIF del IASB, para el conjunto de los grupos empresariales espaiioles cotizado en la
Bolsa de Madrid.

0 C12004 ~ 0 NI 2004

0 C12005 = 0 NI 2005
0 CI2006 — 0 NI 2006

9 C12007 = 0 NI 2007

H,1: Hipotesis alternativa: & ; # 6 5, para al menos un afio &.

Para el contraste de esta hipotesis y su correspondiente hipdtesis alternativa, podria resultar
adecuado la comparacion de medias entre el comprehensive income 'y el net income en los afios del
periodo 2004-2007 a través de la herramienta paramétrica de la T de Student para muestras relacio-
nadas, pero segiin recogemos en la tabla 3 de acuerdo con la prueba de Kolmogorov-Smirnov para
una muestra, rechazamos la hipétesis nula de normalidad para las variables formadas por las dife-
rencias entre ambos tipos de resultado en cada uno de los afios estudiados, con lo que al no adaptar-
se los datos a una distribucidon gaussiana, hemos de adoptar para el contraste la herramienta no
paramétrica alternativa de la Prueba de los Rangos con Signo de Wilcoxon, con un nivel de confian-
za del 95%, por lo que la significatividad es p < 0,05.

TABLA 3. Contraste de la normalidad de las variables formadas por las diferencias
entre el comprehensive income (CI) y el net income (NI) en los aiios del periodo
2004-2007 para los grupos empresariales espaiioles cotizados en la Bolsa de Madrid.
(Valores de las variables consolidados y expresados en millones de euros).

CI12004-N12004 | C12005-N12005 | C12006-N12006 | C12007-N12007

N 92 92 92 92
Media —4,41 111,80 -32,98 -65,61
Parametros normales ?
Desviacion tipica 92,21 360,50 171,78 301,46
s
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ol
Absoluta 0,35 0,37 0,32 0,34
Diferencias mas | o0 ivn 0,35 0,37 0,27 0,29
extremas
Negativa -0,33 -0,31 -0,32 -0,34
Z de Kolmogorov-Smirnov 3,33 3,59 3,02 3,24
Significatividad asinté6tica (Bilateral) 0,000 0,000 0,000 0,000
2 La distribucion de contraste es la normal.

FUENTE: Elaboracion propia, a partir de la Base de Datos y SPSS v.15.

Esta prueba no paramétrica contrasta la hipdtesis nula de que las medianas de dos variables
relacionadas son iguales, lo que cefiido al terreno concreto de nuestra investigacion nos permitira
evidenciar si el net income difiere significativamente del comprehensive income, ambos determina-
dos de acuerdo con el cuerpo normativo del IASB, para el conjunto de los grupos empresariales
espafloles cotizados en la Bolsa de Madrid los afios del periodo 2004-2007.

Como resulta conocido, en bastantes areas del conocimiento humano se emplea la prueba de
la T de Student para muestras relacionadas, o su alternativa en herramientas no paramétricas, la
Prueba de los Rangos con Signo de Wilcoxon, que adoptamos en nuestra investigacion, para con-
trastar si existen diferencias significativas entre dos medidas tomadas para cada uno de los sujetos
que integran una muestra, una antes de la introduccion de un determinado tratamiento o estimulo,
y la otra después de haber practicado el mismo, lo que en nuestro estudio se concreta en tomar a
priori el resultado contable consolidado omitiendo los gastos e ingresos que deben reconocerse en
el patrimonio neto —net income—, para después incorporar a posteriori el impacto del mercado que
se concreta en los referidos gastos e ingresos que no se reconocen inicialmente en la cuenta de pér-
didas y ganancias (cuadros 3, 4 y 5) —comprehensive income—.

Con todo ello, pretendemos incorporarnos al debate del contenido informativo adicional
del comprehensive income frente al net income, dado que como hemos sefialado, por una parte
los responsables de formular los estados financieros, en particular las entidades financieras,
ejercieron fuerte presion a los organismos reguladores para que no se aprobasen las normas que
regulan el resultado global por temor a que lastrase sus cuentas de resultados al quedar mas
vinculadas con la realidad de los mercados, y de otra, los inversores y analistas presionaron
justo en sentido contrario, para asi conferir una mayor relevancia informativa en el area de
resultados.

Ademas, segun hemos apuntado, como la mayoria de los grupos empresariales cotizados en
la Bolsa de Madrid incumplié con determinados preceptos de la NIC 1 (2003) en los afios estudiados
al no revelar el «total de gastos e ingresos reconocidos» o comprehensive income, los resultados del
contraste de esta hipotesis aportaran evidencia empirica sobre si han omitido informacion relevante
o significativa en el cuerpo principal de los estados financieros.

188 REVISTA DE CONTABILIDAD Y TRIBUTACION. CEF, nim. 309

Esta obra esta bajo una Licencia Creative Commons BY-NC-ND 4.0



COMPREHENSIVE INCOME VERSUS NET INCOME Francisco Sousa Fernandez

Por otra parte, queremos hacer extensivo nuestro estudio al comportamiento de los diferentes
sectores a los que quedan adscritos los grupos empresariales espafioles cotizados en la Bolsa de Madrid,
con el objeto de evaluar con qué alcance el impacto relativo del comprehensive income frente al net
income presenta un poder de diferenciacion atendiendo a la naturaleza de las actividades que desarro-
llan los mismos.

Para evaluar dicho impacto necesitamos construir la variable CINI = [(CI —NI) /| NI | X 100],
que expresa la discrepancia porcentual del comprehensive income (Cl) frente al net income (NI), y
dado que ambos tipos de resultado pueden presentar tanto valores positivos como negativos, nos
hemos visto en la necesidad de tomar valores absolutos en el denominador para que en todos los
casos se refleje la realidad de la discrepancia, tanto positiva como negativa.

Con todo ello, formulamos la siguiente hipotesis nula y su correspondiente hipotesis alternativa:

H,2: Entre los distintos sectores a los que quedan adscritos los grupos empresariales
espafioles cotizados en la Bolsa de Madrid no existen diferencias significativas con res-
pecto al impacto relativo del comprehensive income (CI) frente al net income (NI),
determinados ambos conforme a las NIIF del IASB los afios del periodo 2004-2007.

0 PETROLEO — 0 MATERIALES — 0 BIENES = QSERVICIOS = 0 FINANCIERO = H TECNOLOGICO
ENERGIA 2004 BASICOS 2004 CONSUMO 2004 CONSUMO 2004  INMOBILIARIO 2004 COMUNICACIONES 2004
6 PETROLEO — 9 MATERIALES — 0 BIENES = 6 SERVICIOS — 6 FINANCIERO = H TECNOLOGICO
ENERGIA 2005 BASICOS 2005 CONSUMO 2005 CONSUMO 2005  INMOBILIARIO 2005 COMUNICACIONES 2005
9 PETROLEO — 0 MATERIALES — 0 BIENES = 9 SERVICIOS — 9 FINANCIERO = 6 TECNOLOGICO
ENERGIA 2006 BASICOS 2006 CONSUMO 2006 CONSUMO 2006 ~ INMOBILIARIO 2006 COMUNICACIONES 2006
0 PETROLEO — 0 MATERIALES — 0 BIENES = 0 SERVICIOS — 0 FINANCIERO = 0 TECNOLOGICO
ENERGIA 2007 BASICOS 2007 CONSUMO 2007 CONSUMO 2007 ~ INMOBILIARIO 2007 COMUNICACIONES 2007

El impacto relativo del comprehensive income (CI) frente al net income (NI) en cada uno de los afios
para cada grupo empresarial integrado en el correspondiente sector, viene determinado por la expresion:
CINI = [(CI—NI) / NIJ] *x100.

H,2: Hipotesis alternativa: 6, # 0; ; para al menos un par de sectores i y j en algin afio £.

Para el contraste de esta hipotesis y su correspondiente hipotesis alternativa, dado que estamos
ante un factor inter-sujetos en el sentido de que no todos los sujetos o grupos empresariales pasan
por los mismos tratamientos, al quedar evidentemente cada uno adscrito al correspondiente sector,
podria resultar adecuado utilizar un modelo ANOVA de una via, que nos permite evidenciar si exis-
ten diferencias significativas entre multiples grupos 3.

Sin embargo, segun recogemos en la tabla 4, de acuerdo con la prueba de Kolmogorov-Smir-
nov para una muestra, rechazamos la hipotesis nula de normalidad para las variables objeto de con-
traste, con lo que al no adaptarse los datos a una distribucion gaussiana, asuncion necesaria para poder

15 Como se toman valores de forma repetida para los mismos sujetos los afios del periodo 2004-2007, cabria emplear tam-

bién un modelo ANOVA de medidas repetidas (CROWDER y HAND, 1990; GIRDEN, 1992; y XIMENEZ y SAN MARTIN, 2000,
entre otros), utilizando como factor intra-sujetos el aio y como factor inter-sujetos el sector.
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aplicar modelos ANOVA, hemos de adoptar para el contraste la herramienta no paramétrica alterna-
tiva de Kruskal-Wallis, también conocida como el analisis de la varianza de una via de Kruskal-Wallis
(SIEGER y CASTELLAN, 1988), que nos permite contrastar si un conjunto de £ muestras independientes
proceden de la misma poblacion, es decir, si un factor, en nuestro caso el factor sector, que subdivi-
de la poblacién de origen, incide de forma significativa sobre el valor central de la misma.

Pero tal como se especifica en SPSS v.15, la referida prueba asume que las variables objeto de
contraste se distribuyan de forma similar entre los distintos grupos, en nuestro caso concreto entre
los diferentes sectores, y de acuerdo con el estudio de los correspondientes diagramas de caja o box-
plots, que queda sintetizado en la tabla 5, estamos alejados de la referida asuncion, dado que pode-
mos observar valores extremos y atipicos u outliers distribuidos de forma bastante heterogénea entre
los distintos sectores y afios.

TABLA 4. Contraste de la normalidad de las variables formadas por el impacto relativo
del comprehensive income (CI ) frente al net income (NI): CINI = [(CI—NI) /| NI | % 100],
en los anos del periodo 2004-2007 para los grupos empresariales esparioles cotizados en
la Bolsa de Madrid. (Valores de las variables consolidados y expresados en millones de

euros).
CINI2004 CINI2005 CINI2006 CINI2007
N 92 92 92 92
Parametros normales * Media -5,93 6,25 -8,68 -105,68
Desviacion tipica 25,16 66,87 41,58 959,21
Absoluta 0,27 0,35 0,22 0,49
Diferencias mas extremas | Positiva 0,23 0,16 0,22 0,42
Negativa -0,27 -0,35 -0,19 -0,49
Z de Kolmogorov-Smirnov 2,58 3,34 2,10 4,66
Significatividad asintotica (Bilateral) 0,000 0,000 0,000 0,000
?La distribucion de contraste es la normal.

FUENTE: Elaboracion propia, a partir de la Base de Datos y SPSS v.15.

Por ello, se hace necesario validar los resultados que obtengamos con el Test de la Mediana,
que como resulta conocido no requiere dicho requisito, pero este, a su vez, presenta la debilidad de
no estar disefiado para tener en cuenta la distancia desde la mediana, lo que si ocurre con la prueba
de Kruskal-Wallis.

En definitiva, de las dos herramientas no paramétricas con las que contamos en SPSS v.15 para
el contraste de estas dos hipdtesis, una exige la distribucion de las variables con una forma similar
entre los grupos, y la otra es mas flexible al prescindir de este requisito pero presenta el punto débil
que hemos indicado, con lo que para robustecer las conclusiones que se extraigan hemos de apoyar-
nos en los resultados de ambas.
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Si con estos dos test a priori resultan diferencias significativas entre los distintos sectores
trabajando con un nivel de confianza del 95%, por lo que la significatividad vendra determinada
por p <0,05; hemos de practicar después las correspondientes pruebas post hoc, y asi conocer entre
qué pares de sectores y en qué afios concretos se producen realmente las referidas diferencias.

Para lo que en principio resulta adecuado practicar la prueba de la U de Mann-Whitney que per-
mite contrastar la hip6tesis nula de que dos muestras independientes proceden de la misma poblacion,
que segin SPSS v.15, junto con la prueba de Kolmogorov-Smirnov para dos muestras, disefiada para
contrastar la hipotesis nula de que dos muestras tienen la misma distribucion, son dos de los test no
paramétricos de uso mas extendido en las comparaciones por pares de dos muestras independientes.

Pero este ultimo test asume también que las variables objeto de contraste tengan una distribucion
de forma similar entre los dos grupos que se comparan, en nuestro caso especifico entre los correspon-
dientes a los diferentes pares de sectores, y por las mismas razones que explicamos con anterioridad a
proposito de las pruebas a priori, nuestros datos se alejan del cumplimiento de dicho requisito.

Asi, de acuerdo también con SPSS v.15, vamos a utilizar la referida prueba de Kolmogorov-
Smirnov para dos muestras con el objeto de validar la asuncion de distribuciones de forma similar, que
al contrario de la U de Mann-Whitney dicho test no asume tal condicion, lo que le confiere flexibilidad,
pero asimismo le convierte en muy sensible a las diferencias tanto de localizacién como de escala.

TABLA 5. Grupos empresariales espaiioles cotizados en la Bolsa de Madrid con valores
extremos (*) y atipicos u outliers (0) por sectores, en relacion con el impacto relativo del
comprehensive income (CI) frente al net income (NI): CINI = [(CI—NI) /| NI | X 100], en
los aiios del periodo 2004-2007 '°. (Valores porcentuales consolidados).

Porcentaje de e Media
Sector grupos sobre e 2004 2005 2006 2007 2004-2007
el sector

] Endesa 13,430 | 37,80 | —22,88 2,27 7,66

Petréleo 33,33% Repsol 115,590 | 3430 | 32,53 | -32,82% | 11,66

y Energia

Unioén Fenosa 3437*% | 51,97 26,20 8,77 30,33

ol

16 Los valores extremos son casos con valores superiores a 3 longitudes de caja desde el borde superior o inferior de la caja,
teniendo en cuenta que la longitud de la misma es la amplitud intercuartil; y los valores atipicos u outliers corresponden
a casos con valores entre 1,5y 3 longitudes de caja desde el borde superior o inferior de la caja, siendo también la longi-
tud de la caja la amplitud intercuartil.

Observamos que un considerable niimero de grupos empresariales de todos los sectores, que supera el 35 por 100 del total
de muestra, presenta valores extremos o atipicos, registrandose en algunos casos una discrepancia porcentual entre ambos
tipos de resultado que podemos calificar de espectacular, lo que nos esta aproximando a la acusada volatilidad que incor-
pora el comprehensive income frente al net income, que podria ser objeto de estudio a través de la prueba F para el con-
traste de la hipotesis nula de igualdad entre dos desviaciones estandares, pero por exceder de los propdsitos de nuestro
trabajo de investigacion, posponemos para un estudio posterior.

Por otra parte, en los trabajos de naturaleza descriptiva de SMITH y REITHER (1996); FRANZ, CRAWFORD y DE LA ROSA
(1998); y Rao y WALSH (1999), entre otros, a proposito de la aprobacion del SFAS 130 del FASB, se revelan para grupos
empresariales concretos del ambito norteamericano discrepancias muy acusadas entre el comprehensive income frente al
net income, similares a los constatadas en nuestra investigacion.
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VI
Azkoyen 0,00 2,75 | 50,37* | 6,09 10,38
Abengoa -35,16% | 52,36 -0,25 95,730 28,17
Acerinox -10,07 | 87,570 | -36,37* | -95,87* | —13,69
ACS -9,86 15,78 —6,61 37,450 9,19
. Elecnor -31,65*% | 30,73 4,11 23,050 4,51
M];‘;‘s’irézlses 44,00% Ercros 0,00 0,10 | 111,96* | —2,99 | 2727
Befesa Medio Ambiente | —5,50 | —65,080 |—324,79*| 231,93* | —40,86
Grupo Ferrovial -0,13 -16,68 10,33 | —53,34* | —14,96
Mecalux 12,980 | 29,12 |-18,640 | -8,55 3,73
Obrascon Huarte Lain | —40,51* | 47,38 | —-59,08*% | —-20,58 | —18,20
Sacyr Vallehermoso 71,07*% | —-13,45 | 28,610 | —12,98 4,01
Campoftio -6,93 13,58 19,400 8,54 8,65
Dogi International Fabrics | —75,92* |-290,00%| -9,68 -10,60 | -96,55
. Grupo Empresarial Ence | —9,98 |-130,78%| —48,71* | -97,93* | —71,85
g‘)‘;‘;‘l’f{:{f 31.81% Natra 2,00 | 722 | 462 | -45590| 1025
Sos Cuétara -16,14 | 67,18* | —11,88 | —36,97 0,55
Tavex Algodonera -9,25 57,34% | —13,59 | —112,5% | —19,50
Viscofan -16,09 | 46,750 4,41 1,73 9,20
sfgﬁﬁfﬂ ie 16.66% |in g;:;ag;g:;‘:;zgm -59,69% | -455,49% 31,60 | -9.200% | -2.436,70
Sol Melia -90,10* | 82,72* | 54,61 —54,36 -1,91
Banco Pastor 7,75 16,05 | 90,97* 23,27 30,64
X . Banco de Valencia 11,20 | 134,03* | —12,16 -3,99 32,27
fI: nma:lfillizziz 21,05% Corporacion Financiera 18 .
Alba 87 114,65*% | —66,950 | 15,28 16,21
Testa Inmuebles en Renta | 0,53 1,83 | 43,560 9,75 -7,86
Tecnologia y Tecn(.)corp
Telecomunicaciones 20,00% Telecorgunlca}cmnes y |-167,43%| -26,42 | -20,59 0,00 -53.,61
nergia

FUENTE: Elaboracion propia, a partir de la Base de Datos y los
diagramas de caja obtenidos en SPSS v.15.

Con todo ello, de las dos alternativas de uso mas generalizado con las que contamos en SPSS
v.15 para llevar a cabo los test post hoc que nos permitan evidenciar entre qué pares de sectores pue-
dan existir diferencias significativas, una exige la distribucion de las variables con una forma similar
entre los grupos, y la otra es mas flexible al prescindir de este requisito pero presenta el punto débil
que hemos indicado, con lo que para robustecer las conclusiones que se extraigan hemos de apoyar-
nos en los resultados de ambas.

Con estos contrastes pretendemos evidenciar como impacta el comprehensive income frente
al net income por sectores para la muestra considerada, en principio, prestando especial atencion al
sector financiero frente al resto, por las particularidades que presentan las empresas del mismo, dado
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que por la naturaleza de las actividades que desarrollan cuentan con un importante peso de elementos
en sus balances con incidencia en el comprehensive income.

5.4. Incidencia del comprehensive income frente al net income los aios del periodo 2004-2007
sobre el conjunto de los grupos empresariales espaioles cotizados en la Bolsa de Madrid.

Entramos ya en el contraste de la primera hip6tesis formulada y su correspondiente hipdtesis
alternativa, no sin antes recoger en el grafico 1 el perfil de las medias del resultado global y del
resultado neto, y en la tabla 6 el conjunto de los estadisticos descriptivos de ambos tipos de resul-
tado para la muestra en los cuatro afios estudiados, que representan las variables con las cuales se
practicaran los correspondientes contrastes empleando herramientas no paramétricas.

GRAFICO 1. Perfil de las medias del comprehensive income (CI) frente al net income
(NI) en los arios del periodo 2004-2007 para los grupos empresariales espaiioles coti-
zados en la Bolsa de Madrid. (Valores de las variables consolidados y expresados en
millones de euros).
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FUENTE: Elaboracion propia, a partir de la Base de Datos y Microsoft Excel.

REVISTA DE CONTABILIDAD Y TRIBUTACION. CEF, nim. 309 193

Esta obra esta bajo una Licencia Creative Commons BY-NC-ND 4.0



Francisco Sousa Fernandez COMPREHENSIVE INCOME VERSUS NET INCOME

TABLA 6. Estadisticos descriptivos del net income (NI) y comprehensive income (CI)
en los arios del periodo 2004-2007 para los grupos empresariales esparioles cotizados
en la Bolsa de Madrid. (Valores de las variables consolidados y expresados en millones

de euros).

. . Desviacion L, . Primer . Tercer , .
Variable N Media . Minimo . Mediana . Maximo

estandar cuartil cuartil

NI2004 92 301,01 702,47 —44,60 10,14 60,55 255,62 | 3.996,23
CI2004 92 296,60 677,31 -71,22 8,41 54,29 258,90 | 3.730,49
NI2005 92 429,56 1.064,75 -39,53 16,89 67,85 392,19 | 6.749,77
CI2005 92 541,36 1.397,12 -58,16 16,72 73,12 456,23 | 8.049,31

NI2006 92 565,56 1.315,53 —49,17 19,40 68,12 527,60 | 8.245,76

CI2006 92 532,57 1.269,19 —-59,57 17,59 59,64 388,18 | 8.039,43
NI2007 92 627,72 1.591,74 -50,70 17,05 99,40 478,28 | 9.636,20
CI12007 92 562,11 1.375,28 —-182,00 13,65 88,15 379,68 | 8.423,00

FUENTE: Elaboracion propia, a partir de la Base de Datos y SPSS v.15.

Podemos observar que para el aiio 2004 el comprehensive income y el net income tomando
la media de los 92 grupos empresariales que integran la muestra estan muy proximos, y para los
afios 2006 y 2007 el resultado neto supera de forma apreciable al resultado global, pero es en el
aflo 2005 cuando este ultimo registra una diferencia positiva bastante notable frente al resultado
neto.

Sin embargo, esta discrepancia y similitud entre dichos valores medios que, por otra parte
incluyen todas las observaciones extremas, aun teniendo un valor descriptivo, en tltima instancia el
contraste con la correspondiente prueba no paramétrica, basada en los rangos, confirmara si existen
o no diferencias significativas entre ambos tipos de resultado.

Por otra parte, debido a la naturaleza de los elementos que incorpora el comprehensive income
en resultados, las diferencias apreciadas en los afios 2006 y 2007, y en particular la evidenciada en
el afio 2005, corresponden como resulta natural a las fluctuaciones de los mercados, entre las que
cabe destacar las diferencias de conversion en moneda extranjera o los cambios en el fair value de
los activos financieros clasificados como disponibles para la venta, que podria resultar de interés
estudiar su impacto individualizado, pero por exceder los limites de nuestro trabajo, pueden ser obje-
to de investigacion en un estudio posterior.

Entrando ya en el analisis de los correspondientes contrastes, en primer lugar en la tabla 7
aparece recogido el analisis de los rangos en las comparaciones del comprehensive income 'y del
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net income en los anos del periodo 2004-2007 para los 92 grupos que integran la muestra, donde
se observa una notable diferencia entre los rangos positivos y negativos, asi como en los rangos
promedios asociados a los mismos, que por otra parte dibujan un panorama de comportamiento
diferente del resultado global frente al resultado neto en los afios estudiados, y obedece como
resulta natural a la distinta forma en que el conjunto de las partidas novedosas que incorpora el
comprehensive income impactan sobre el resultado de los grupos empresariales integrados en la
muestra.

TABLA 7. Rangos con signo de Wilcoxon en la comparacion del comprehensive inco-
me (CI) y net income (NI) en los aiios del periodo 2004-2007 para los grupos empre-
sariales esparioles cotizados en la Bolsa de Madrid.

N Rango promedio | Suma de rangos

Rangos negativos 522 36,53 1.899,50

Rangos positivos 220 39,80 875,50
CI2004-N12004

Empates 18¢

Total 92

Rangos negativos 17 ¢ 30,18 513,00

Rangos positivos 60 © 41,50 2.490,00
CI2005-N12005 Empates 15t

Total 92

Rangos negativos 54¢ 39,44 2.130,00

Rangos positivos 27h 44,11 1.191,00
C12006-N12006 ‘

Empates 11!

Total 92

Rangos negativos 611 39,51 2.410,00

Rangos positivos 19k 43,68 830,00
CI12007-N12007

Empates 12!

Total 92

2 C12004 < NI12004:® C12004 > N12004; ¢ C12004 = N12004; ¢ C12005 < N12005; ¢ CI2005 > N12005; fCI12005 = N12005
212006 < NI12006; ! C12006 > NI12006; | C12006 = NI2006; 1 C12007 < NI2007; ¥ C12007 > N12007; ! C12007 = N12007

FUENTE: Elaboracion propia, a partir de la Base de Datos y SPSS v.15.

Estas discrepancias entre los rangos conducen a diferencias significativas al ser p < 0,05 para
los tres aflos estudiados, tal como recogemos en la tabla 8, lo que nos lleva a rechazar la hipdtesis
nula H 1, y en consecuencia aceptar su hipotesis alternativa H, 1.
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TABLA 8. Estadisticos de contraste de la Prueba de los Rangos con Signo de Wilcoxon en
la comparacion del comprehensive income (CI) y net income (NI) en los afios del periodo
2004-2007 para los grupos empresariales esparioles cotizados en la Bolsa de Madrid.

CI12004 - N12004 | C12005 - NI12005 | CI12006 - N12006 | C12007 - N12007
Z -2,758 2 -5,019° -2,211+2 -3,789 2
Significatividad asintotica (Bilateral) 0,006 0,000 0,027 0,000

# Basado en los rangos positivos.

b Basado en los rangos negativos.

FUENTE: Elaboracion propia, a partir de la Base de Datos y SPSS v.15.

Con los resultados de estos contrastes estamos en condiciones de afirmar que para el conjunto
de los grupos empresariales espafioles cotizados en la Bolsa de Madrid el comprehensive income
difiere significativamente del net income todos los afios del periodo 2004-2007, lo que supone un
impacto informativo material del primero frente al segundo, motivado por la incidencia del mercado
en resultados al valorar activos y pasivos especificos, que se concreta en los gastos e ingresos que de
acuerdo con las normas internacionales deben reconocerse directamente en el patrimonio neto, tal
como ha quedado explicado en los cuadros 3,4 y 5.

Si a estas evidencias empiricas, unimos el hecho ya sefialado de que la mayoria de los gru-
pos empresariales de la muestra incumpli6é con determinados preceptos de la NIC 1 (2003) en los
afos estudiados, al no revelar el «total de ingresos y gastos reconocidos» o comprehensive income
en el cuerpo principal de los estados financieros, nos encontramos ante una clara pérdida de rele-
vancia informativa en un aspecto tan esencial como es la comunicacion del resultado contable a
los mercados.

En este sentido, tal como hicimos referencia a Mora (2004, pag. 10), si con la adopcién del
comprehensive income estamos ante un acercamiento al concepto de resultado econdémico, lo que
segun la autora resulta deseable para el funcionamiento eficiente del mercado y para el papel util de
la informacion contable en la valoracion de las empresas en los mercados, las anteriores deficiencias
en la revelacion del mismo nos alejan a todas luces de estos propdsitos, por lo que se hace necesario
su subsanacion para con ello aproximarnos mas al objetivo primordial de la proteccioén del mercado
propugnado por las normas internacionales.

5.5. Impacto relativo del comprehensive income frente al net income los aiios del periodo 2004-2007
en los diferentes sectores a los que quedan adscritos los grupos empresariales espafioles coti-
zados en la Bolsa de Madrid.

Antes de entrar en el contraste de la segunda hipotesis que hemos formulado y de su hipd-
tesis alternativa, recogemos en el grafico 2 el perfil de las medias por sectores del impacto rela-
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tivo del comprehensive income frente al net income, y los estadisticos descriptivos en las tablas
9y 10.

GRAFICO 2. Perfil de las medias del impacto relativo del comprehensive income (CI)

frente al net income (NI): CINI = [(CI — NI) /| NI | X 100], en los aiios del periodo
2004-2007 para los diferentes sectores a los que quedan adscritos los grupos empresa-
riales esparioles cotizados en la Bolsa de Madrid V. (Valores de las variables consoli-
dados y expresados en términos porcentuales).
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FUENTE: Elaboracion propia, a partir de la Base de Datos y Microsoft Excel.

17" Dado que practicamos los contrastes de las hipotesis con herramientas no paramétricas, que son inmunes a las obser-
vaciones extremas, hemos incluido en toda la investigacion, y particularmente en esta grafica todos los grupos de la
muestra integrados en los correspondientes sectores, con independencia de los valores mas extremos, lo que nos lle-
va para el ano 2007 en el sector de Servicios de Consumo a una observacion negativa muy extrema cercana al 779
por 100.

Teniendo en cuenta lo anterior, hemos practicado un ajuste en el eje de ordenadas para mejorar la visualizacion de la
realidad de la discrepancia relativa del comprehensive income frente al net income para el conjunto de los sectores.
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TABLA 9. Estadisticos descriptivos de las variables formadas por el impacto relativo
del comprehensive income (CI) frente al net income (NI): CINI = [(CI—NI) /| NI | X 100],
los afios del periodo 2004-2007 para los diferentes sectores a los que quedan adscritos
los grupos empresariales espanioles cotizados en la Bolsa de Madrid. (Valores de las
variables consolidados y expresados en términos porcentuales).

- . | Desviacion . Primer . Tercer L.
Sectores Afos N | Media ; Minimo .. | Mediana .. |Maximo
estandar cuartil cuartil

2004 9 0,98 14,84 -15,59 | -7,81 -2,04 7,22 34,37

Petréleo 2005 9 27,42 21,41 0,88 5,12 34,40 | 46,56 56,35
y Energia 2006 9 -5,38 21,29 -32,53 | 23,83 -0,86 | 13,14 26,20
2007 9 -2,85 12,47 -32,82 | 553 -0,25 5,54 8,77

2004 | 25 -2,83 19,74 -40,51 | -7,96 -0,21 0,00 71,07

Materiales 2005 | 25 11,02 29,71 —65,08 | 2,24 0,10 | 29,92 87,57
Basicos 2006 | 25 | —12,50 71,71 -324,79 | —11,46 -0,25 2,70 | 111,96
2007 | 25 5,33 56,81 -95,87 | -10,16 -2,99 0,00 | 231,93

2004 | 22 -8,94 16,46 -75,92 | —11,51 -3,56 0,00 2,61

Bienes 2005 | 22 -7,41 72,79 -290,00 0,00 1,68 | 15,01 67,18
Consumo 2006 | 22 -7,43 12,89 48,71 | —12,31 -422 | -0,08 19,40
2007 | 22 | -15,76 31,95 -112,50 | —18,45 —-,090 0,05 8,54

2004 12 | -14,06 29,51 -90,10 | -8.,35 -4,23 0,43 8,75

Servicios 2005 12 | 26,45 137,04 —-455,49 0,00 2,76 | 13,28 82,72
Consumo 2006 | 12 | —13,81 26,14 -54,61 | -37,90 -8,16 4,08 28,48
2007 | 12 |-778,68 | 2.652,08 [-9.200,00 | -26,30 | —-10,37 | -2,23 10,17

2004 | 19 3,61 9,46 -14,51 | -0,22 0,00 | 11,33 22,84

Servicios 2005 | 19 | 21,98 39,81 -4,16 0,00 1,78 | 29,19 | 134,03

Financieros

e Inmobiliarios 2006 19 -2,85 30,71 -66,97 | 18,38 0,00 2,03 90,97
2007 19 -6,22 14,02 -25,20 | —17,02 -7,07 0,00 23,28

2004 5 -37,37 72,92 -167,43 | -90,67 -5,09 | -0,22 -0,13

Tecnologia y 2005 5 23,10 44,82 26,42 | —13,48 6,22 | 68,12 86,64
Telecomunicaciones | 5096 | 5 | 10,87 14,38 31,15 | 2587 | 444 | 0093 1,73
2007 5 4,27 5,09 -9,39 | -8,51 -6,59 1,13 2,26

FUENTE: Elaboracion propia, a partir de la Base de Datos y SPSS v. 15.
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TABLA 10. Estadisticos descriptivos de las variables formadas por el impacto relativo del
comprehensive income (CI) frente al net income (NI): CINI = [(CI—NI) /| NI | X 100],
los anios del periodo 2004-2007 para los grupos empresariales esparioles cotizados en
la Bolsa de Madrid. (Valores de las variables consolidados y expresados en términos

porcentuales).

Variable N Media Deesst;i:;in Minimo 1;:;::;: Mediana chf;i:; Méximo
CINI2004 92 -5,93 25,16 -167,43| 8,03 0,28 0,00 71,07
CINI2005 92 6,25 66,87 —455,49 0,00 2,94 27,71 134,03
CINI2006 92 -8,68 41,58 -324,79| -18,46 -2,80 0,79 111,96
CINI2007 92 | -105,68 959,21 -9.200,00 | -14,85 -3,59 0,00 231,93

FUENTE: Elaboracion propia, a partir de la Base de Datos y SPSS v.15.

Podemos observar en el grafico 2 y en la tabla 9 que el impacto de las medias por sectores
los afios del periodo 2004-2007 presenta diferencias notables, de tal modo que los sectores Bienes
de Consumo y Servicios de Consumo son los tnicos que registran un efecto negativo del compre-
hensive income frente al net income para los cuatro anos estudiados, mientras que el resto de sectores
presentan tanto impactos positivos como negativos.

Asimismo, cabe destacar que para el afio 2007 se aprecia una discrepancia muy acusada
para el sector Servicios de Consumo motivada por el valor extremo registrado por el grupo empre-
sarial Cintra Concesionario de Infraestructuras y Transporte, tal como ha quedado recogido en la
tabla 5.

Estas diferencias en el comportamiento de los sectores en los afios del periodo 2004-2007, tal
como recogemos en la tabla 10, representan un apreciable impacto relativo del comprehensive inco-
me frente al net income para el conjunto de la muestra, que supone por término medio un empeora-
miento de los resultados de los grupos cercano al 29 por 100, incluyendo como indicamos las
observaciones extremas, pero en ultima instancia sera el contraste con las correspondientes herra-
mientas no paramétricas, que analizaremos a continuacion, el que evidencie diferencias significativas
o no entre los sectores para los aflos estudiados.

Entrando ya en el contraste de la segunda hipotesis que hemos formulado y de su correspon-
diente hipoétesis alternativa, en la tabla 11 quedan recogidos los rangos promedio de la prueba de
Kruskal-Wallis para los diferentes sectores en los afios del periodo 2004-2007 con respecto al impac-
to relativo del resultado global frente al resultado neto.
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TABLA 11. Rangos promedio de la prueba de Kruskal-Wallis con respecto al impacto relati-
vo del comprehensive income (CI) frente al net income (NI): CINI = [(CI—NI) /| NI | X 100],
por sectores, los aiios del periodo 2004-2007, para los grupos empresariales esparioles
cotizados en la Bolsa de Madrid.

Variable Sector N Rango promedio
Petréleo y Energia 9 47,33
Materiales Basicos 25 46,52
Bienes de Consumo 22 37,50
CINI2004 Servicios de Consumo 12 41,96
Servicios Financieros e Inmobiliarios 19 64,08
Tecnologia y Telecomunicaciones 5 28,60
Total 92
Petréleo y Energia 9 65,56
Materiales Basicos 25 41,24
Bienes de Consumo 22 44,18
CINI2005 Servicios de Consumo 12 4483
Servicios Financieros e Inmobiliarios 19 47,63
Tecnologia y Telecomunicaciones 5 48,40
Total 92
Petroleo y Energia 9 49,00
Materiales Basicos 25 49,56
Bienes de Consumo 22 41,36
CINI2006 Servicios de Consumo 12 40,75
Servicios Financieros e Inmobiliarios 19 52,00
Tecnologia y Telecomunicaciones 5 42,20
Total 92
Petroleo y Energia 9 58,22
Materiales Basicos 25 49,60
Bienes de Consumo 22 47,84
CINI2007 Servicios de Consumo 12 33,50
Servicios Financieros e Inmobiliarios 19 42,47
Tecnologia y Telecomunicaciones 5 50,50
Total 92

FUENTE: Elaboracion propia, a partir de la Base de Datos y SPSS v.15.

Podemos apreciar que en el aflo 2004 es donde se registran las medias de rangos con diferen-
cias entre sectores mas acusadas, en concreto, en el sector Servicios Financieros e Inmobiliarios
frente al sector de Tecnologia y Telecomunicaciones y Bienes de Consumo, y ademas el primero es
el que mas impacto positivo ha registrado del comprehensive income frente al net income, al igual
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que ocurrid en el afio 2006; mientras que para los afios 2005 y 2007 el sector de mas impacto posi-
tivo del resultado global frente al resultado neto es el de Petroleo y Energia, con un comportamiento
similar para el resto de los sectores.

Las anteriores diferencias de rangos entre los sectores, tal como recogemos en la tabla 12,
unicamente condujeron a diferencias significativas entre los mismos al ser p < 0,05 para el afio 2004,
y no asi para los afios 2005, 2006 y 2007.

TABLA 12. Estadisticos de contraste de la prueba de Kruskal-Wallis con respecto al impac-
to relativo del comprehensive income (CI) frente al net income (NI): CINI = [(CI— NI) /
/| NI | X 100], por sectores, los arios del periodo 2004-2007, para los grupos empresa-
riales esparnioles cotizados en la Bolsa de Madrid.

CINI2004 CINI2005 CINI2006 CINI2007
Chi-cuadrado 13,437 5,851 2,718 5,528
gl 5 5 5 5
Significatividad asintética 0,020 0,321 0,743 0,355

FuUENTE: Elaboracion propia, a partir de la Base de Datos y SPSS v.15.

Del mismo modo, seglin se contempla en las tablas 13 y 14, al practicar la Prueba de la Media-
na como medida de refuerzo al test de Kurskal-Wallis por las razones que explicamos en su momen-
to, se detectan diferencias significativas entre los sectores iinicamente para el ano 2004 al ser p <0,05;
por lo que los resultados son consistentes al practicar las dos pruebas.

TABLA 13. Frecuencias de la Prueba de la Mediana con respecto al impacto relativo
del comprehensive income (Cl) frente al net income (NI): CINI = [(CI-NI) /| NI | x 100],
por sectores, los afios del periodo 2004-2007, para los grupos empresariales espaiioles
cotizados en la Bolsa de Madrid.

Sectores
Petroleo y Materiales| Bienes de [Servicios de .Serv1.c10s Tecnologia y
2 2 Financieros e SO
Energia | Basicos | Consumo | Consumo ... . |Telecomunicaciones
Inmobiliarios
> Mediana 3 13 8 5 16 1
CINI2004 < Mediana 6 12 14 7 3 4
> Mediana 8 11 10 6 8 3
CINI2005 < Mediana 1 14 12 6 11 2
sl
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o
> Mediana 5 13 8 6 12 2
CINI2006 < Mediana 4 12 14 6 7 3
> Mediana 6 14 13 3 8 2
CINI2007 < Mediana 3 11 9 9 11 3

FUENTE: Elaboracion propia, a partir de la Base de Datos y SPSS v.15.

TABLA 14. Estadisticos de contraste de la Prueba de la Mediana con respecto al impac-
to relativo del comprehensive income (CI) frente al net income (NI): CINI = [(CI - NI) /
/| NI| X 100], por sectores, los aiios del periodo 2004-2007, para los grupos empresa-
riales espanioles cotizados en la Bolsa de Madrid.

CINI2004 CINI2005 CINI2006 CINI2007
N 92 92 92 92
Mediana —0,28 2,94 -2,80 -3,59
Chi-cuadrado 13,704 2 6,660 * 3,303 5,761 2
gl 5 5 5 5
Significatividad asintotica 0,018 0,247 0,653 0,330
 Cuatro casillas (33,3%) tienen frecuencias esperadas menores que 5. La frecuencia de casilla esperada minima es 2,5.

FUENTE: Elaboracion propia, a partir de la Base de Datos y SPSS v.15.

De acuerdo con todo lo anterior, estamos en condiciones de rechazar la hipétesis nula H 2, y
en consecuencia aceptar su hipdtesis alternativa H,2 dado que al menos en un par de sectores para el
afio 2004 existen diferencias significativas.

Con los anteriores test a priori sabemos que existen diferencias significativas entre sectores en
dicho afio, pero no entre qué pares concretos se registran las mismas, para lo que se hace necesario
practicar como test post hoc la prueba de 1la U de Mann-Whitney, reforzada y complementada por los
motivos que indicamos en su momento, con la prueba de Kolmogorov-Smirnov para dos muestras.

De este modo, en la tabla 15 quedan recogidos los rangos de la prueba U de Mann-Whitney
en las comparaciones por pares significativas, unicamente para el afio 2004, en el que como vimos
la prueba de Kruskal-Wallis y de la Mediana evidenciaron diferencias significativas.

Podemos observar que el sector de Servicios Financieros e Inmobiliarios presenta unos rangos
promedio muy superiores a los de los otros cuatro sectores, que condujeron a pruebas significativas
al ser p < 0,05 segun se indica en la tabla 16.
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TABLA 15. Rangos promedio de la prueba U de Mann-Whitney con respecto al impac-
to relativo del comprehensive income (CI) frente al net income (NI): CINI = [(CI— NI) /
/| NI'| X 100 ), por sectores, para los grupos empresariales esparioles cotizados en la
Bolsa de Madprid (Se revelan solo aquellos pares de sectores que conducen a diferencias

significativas, en concreto, para el aiio 2004).

Sectores N Rango promedio Suma de rangos

Materiales Basicos 25 18,76 469,00

CINI2004 Servicios Financieros e Inmobiliarios 19 27,42 521,00
Total 44

Bienes de Consumo 22 15,36 338,00

CINI2004 Servicios Financieros e Inmobiliarios 19 27,53 523,00
Total 41

Servicios de Consumo 12 11,38 136,50

CINI2004 Servicios Financieros e Inmobiliarios 19 18,92 359,50
Total 31

Tecnologia y Telecomunicaciones 5 5,40 27,00

CINI2004 Servicios Financieros e Inmobiliarios 19 14,37 273,00
Total 24

FUENTE: Elaboracion propia, a partir de la Base de Datos y SPSS v.15.

TABLA 16. Estadisticos de contraste de la Prueba U de Mann-Whitney con respecto al
impacto relativo del comprehensive income (CI) frente al net income (NI): CINI = [(CI—NI) /
/| NI'| X 100], por sectores, para los grupos empresariales espafioles cotizados en la
Bolsa de Madrid. (Solo se revelan aquellos pares de sectores que condujeron a diferen-
cias significativas, en concreto, para el aiio 2004).

Aio 2004 Aiio 2004
Materiales Bienes de
Basicos/Servicios | Consumo/Servicios

Financieros e Financieros e

Inmobiliarios Inmobiliarios
U de Mann-Whitney 144,00 85,00
W de Wilcoxon 469,00 338,00
Z -2,233 -3,273
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Aiio 2004
Servicios de
Consumo/Servicios
Financieros e
Inmobiliarios

58,50
136,50
2,259

Aiio 2004
Tecnologia y
Telecomunicaciones/
Servicios Financieros
e Inmobiliarios

12,00
27,00
2,534
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Significatividad
Asintotica (Bilateral) 0,026 0,001 0,024 0,011
Significatividad Exacta
2*(Significatividad 0,023 2 0,009 @
Unilateral)

2No corregidos para los empates.

FUENTE: Elaboracion propia, a partir de la Base de Datos y SPSS v.15.

Por ultimo, como refuerzo a la anterior prueba de la U de Mann-Whitney, en la tabla 17 se
recogen las dos comparaciones por pares de sectores que resultaron significativas para el afio 2004
de acuerdo con la prueba de Kolmogorov-Smirnov para dos muestras.

TABLA 17. Estadisticos de contraste de la Prueba Kolmogorov-Smirnov para dos
muestras con respecto al impacto relativo del comprehensive income (CI) frente al net
income (NI): CINI = [(CI—NI) /| NI | X 100], por sectores, para los grupos empresa-
riales espaiioles cotizados en la Bolsa de Madrid. (Solo se revelan los pares de sectores
que condujeron a diferencias significativas, en concreto, para 2004).

Aiio 2004 Aiio 2004
Bienes de Consumo/ | Tecnologia y Telecomunicaciones/
Servicios Financieros e Servicios Financieros e
Inmobiliarios Inmobiliarios
Absoluta 0,478 0,737
Diferencias mas extremas | Positiva 0,478 0,000
Negativa 0,000 -0,737
Z de Kolmogorov-Smirnov 1,528 1,466
Significatividad Asintdtica (Bilateral) 0,019 0,027

FUENTE: Elaboracion propia, a partir de la Base de Datos y SPSS v.15.

En definitiva, todos estos contrastes conducen al rechazo de la hipétesis nula H,2, y en con-
secuencia a aceptar su hipotesis alternativa H,2, pero de forma muy débil, en el sentido de que de las
60 comparaciones por pares posibles entre sectores para los cuatro afios estudiados, las pruebas a
priori de Kruskal-Wallis y de la Mediana detectaron diferencias significativas solo para el afio 2004,
y en conjunto las pruebas practicadas post hoc de la U de Mann-Whitney y de Kolmogorov-Smirnov
para dos muestras detectaron diferencias significativas tan solo en las comparaciones en cuatro pares
de sectores la primera y en dos la segunda.
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Estas evidencias empiricas nos permiten afirmar que el impacto relativo del comprehensive
income frente al net income en el contexto que lo hemos estudiado apenas presenta un poder de dife-
renciacion por sectores, dado que de las 60 comparaciones por pares de sectores posibles, 15 para
cada afio de los estudiados, tan solo cuatro con una prueba y dos con otro test diferente resultaron
significativas, en concreto en el afio 2004; por lo que nos hallamos ante un fendmeno que en lineas
generales afecta de forma similar a los grupos empresariales, con independencia de la naturaleza de
las actividades que desarrollan.

Bien es cierto que el sector de Servicios Financieros e Inmobiliarios, teniendo en cuenta el
elevado ntimero de elementos en el balance que pueden impactar en el comprehensive income, en
particular los instrumentos financieros en los bancos ¥, es el tinico de los sectores que presenta
diferencias significativas con respecto a otros sectores pero tan solo para el ailo 2004, en concre-
to, frente a cuatro si consideramos los resultados de la prueba de la U de Mann-Whitney, y fren-
te a dos si nos basamos en la prueba de Kolmogorov-Smirnov para dos muestras, con lo que lejos
de lo que se podria prever estamos ante un escaso poder de diferenciacion del impacto relativo
del resultado global frente al resultado neto del sector Servicios Financieros e Inmobiliarios fren-
te al resto.

La razon del escaso poder de diferenciacion por sectores del impacto relativo del resultado
global frente al resultado neto obedece en buena parte al hecho de que al considerar los items nove-
dosos que incorpora el comprehensive income en resultados (cuadros 3, 4 y 5) los de mas impacto
son el correspondiente a las diferencias en el valor razonable de instrumentos financieros clasificados
para la venta y, en particular, en la mayor parte de los grupos empresariales de todos los sectores el
asociado a las diferencias de conversion, al estar ante grupos empresariales con filiales en el extran-
jero que expresan sus cuentas en una moneda funcional distinta del euro, y han de convertirlas a
euros, esto es, la moneda de presentacion de sus cuentas consolidadas, con lo que estas diferencias
de conversion son las responsables en buena parte de homogeneizar el efecto del comportamiento
analizado por sectores.

Por ultimo, antes de extraer las correspondientes conclusiones de nuestra investigacion, que-
remos resaltar que podriamos desarrollar estudios que ampliasen tanto el horizonte temporal como
la muestra con la que hemos trabajado, o extender el estudio a cuentas individuales en lugar de a
consolidadas como hemos considerado.

Para ello, con la aplicacion del Plan General de Contabilidad a partir del primero de enero de
2008, podremos contar en los sucesivos afios con datos para hacer extensivo nuestro estudio a una
muestra de empresas que revelen informacion individual, y también a la misma muestra de empresas
de la Bolsa de Madrid con la que hemos trabajado pero con un horizonte temporal mas largo, o a

18 Para aislar el impacto en los bancos del resultado global frente al resultado neto con respecto al resto de sectores, hemos

practicado contrastes con las mismas herramientas incorporando el desglose del subsector de los nueve bancos de la
muestra integrados en el sector Servicios Financieros e Inmobiliarios, llegando a unos resultados similares.

Asimismo, hemos practicado con la misma metodologia contrastes para detectar diferencias significativas entre el grupo
de los nueve bancos frente al grupo de las entidades no bancarias, es decir, frente al resto, llegando también a unos resul-
tados bastante coincidentes.
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otras muestras cotizadas de toda la Union Europea tomando informacion consolidada elaborada con-
forme a las NIIF del IASB, incluyendo en todos los casos el impacto de cada una de las partidas
novedosas que incorpora el comprehensive income en resultados, que si bien hemos hecho alguna
referencia a las mismas, por exceder de los limites de nuestro trabajo de investigacion, hemos con-
siderado adecuado incluirlas en trabajos posteriores.

Ademas de los anteriores estudios que suscita directamente nuestro trabajo, también podria
resultar de interés iniciar en Espafia lineas de investigacion como las referidas al revisar los trabajos
empiricos desarrollados en los tltimos afios en el panorama internacional con respecto al compre-
hensive income, como es el caso de investigar el impacto en los usuarios de los estados financieros
en los que se revela el mismo, en particular en los analistas e inversores, o estudiar en el marco de la
teoria de la agencia en qué medida la eleccion contable por parte de los administradores del formato
para presentarlo esta asociado a sus planes de remuneraciéon y compensacion, sin olvidar las inves-
tigaciones orientadas al mercado de capitales.

6. CONCLUSIONES

Nos hemos planteado como objetivo esencial de nuestro trabajo estudiar el impacto del com-
prehensive income frente al net income tomando una muestra de grupos empresariales espafioles
cotizados en la Bolsa de Madrid, para lo que se ha hecho necesario subrayar los fundamentos teori-
cos sobre los que descansa el resultado global, estudiar su regulacion en la NIC 1 y revisar los tra-
bajos empiricos mas relevantes desarrollados en el panorama internacional en los tltimos afios que
lo estudian desde distintas opticas.

Hemos constatado que con la adopcion del comprehensive income asistimos a un hecho de
importante calado para la Contabilidad, cual es el acercamiento al concepto de resultado econo-
mico, propugnado por los autores de la escuela clasica normativo deductiva hace ya varias déca-
das, pero no considerado como una magnitud a priori inica e incontestable, sino concebido para
satisfacer las necesidades de los usuarios, en particular las de los analistas e inversores, que
demandan una informacion sobre resultados con mas dosis de relevancia informativa, claramen-
te alejada de la cuenta tradicional de pérdidas y ganancias, configurada sobre la base de los prin-
cipios tradicionales del coste histérico y prudencia, en la que este Gltimo tenia caracter de
preferencial.

Estos planteamientos tedricos ya se vieron esencialmente concretados en normas por los
organismos emisores mas representativos, entre los que destacamos el IASB en la NIC 1 (2003),
en la que se regula la determinacion del «total de ingresos y gastos reconocidos» o comprehensive
income y su presentacion en el Estado de Ingresos y Gastos Reconocidos o alternativamente en el
Estado de Cambios en el Patrimonio Neto, que desde el primero de enero de 2005 por mandato de
la Unién Europea vienen revelando en sus informes anuales consolidados las sociedades cotizadas
de dicho ambito.
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No obstante lo anterior, fruto del proyecto que vienen desarrollando el IASB (2008) y el FASB
(2008), se ha revisado en el 2007 la NIC 1, que supone entre otros cambios significativos en la pre-
sentacion de los estados financieros, la eliminacion de las alternativas para informar del comprehen-
sive income, de tal modo que el mismo ha de revelarse en el futuro obligatoriamente en el Estado de
Resultados Globales —Statement of Comprehensive Income—y no en el Estado de Ingresos y Gastos
Reconocidos o en su formato alternativo, el Estado de Cambios en el Patrimonio Neto, atin vigentes
en lo que respecta a la revelacion del resultado global hasta el primero de enero de 2009, fecha en la
que entrara en vigor la citada NIC revisada.

Con la emision de la Circular 4/2004 del Banco de Espaina, y mas recientemente con la apro-
bacion del Plan General de Contabilidad 2007, Espafia se ha incorporado a estas tendencias en la
informacion financiera internacional, en las que dentro del marco de opciones que se contemplan en
la NIC 1 (2003), el regulador de nuestro sistema financiero exige a las entidades financieras la reve-
lacion del resultado global con caracter obligatorio en el Estado de Ingresos y Gastos Reconocidos,
con la denominacion de Estado de Cambios en el Patrimonio Neto, mientras que en el nuevo texto
basico de la normalizacioén contable espafiola se contempla la revelacion del mismo con caracter
obligatorio en el Estado de Ingresos y Gastos Reconocidos, sintetizado en el Estado Total de Cam-
bios en el Patrimonio Neto, bajo la denominacién que engloba a ambos de Estado de Cambios en el
Patrimonio Neto.

Por otra parte, en el panorama internacional de los ultimos afios, ademas de la tradicional linea
de investigacion orientada al mercado de capitales, han surgido otras investigaciones innovadoras
que adoptando una metodologia experimental prueban empiricamente que de todos los formatos pro-
puestos para la revelacion del comprehensive income, el que realmente impacta en los usuarios, en
particular en los inversores y analistas, es el Estado de Resultados Globales —Statement of Compre-
hensive Income—, el equivalente al Estado de Ingresos y Gastos Recocidos en la NIC 1 (2003), al
contemplado en el Plan General de Contabilidad 2007 con idéntica denominacion, o al regulado en
la Circular 4/2004 del Banco de Espaiia, pero como ya indicamos, con la particularidad que el regu-
lador del sistema financiero espafiol lo denomina Estado de Cambios en el Patrimonio Neto, aun
siendo un estado contable destinado a revelar exclusivamente el resultado global de nuestras entida-
des financieras.

Por todo ello, en dichas investigaciones se aboga por que el Estado de Resultados Globales
cuente con autonomia propia dentro de la unidad que deben representar los estados financieros perio-
dicos de propdsito general y, en consecuencia, como ha hecho recientemente el IASB al revisar la
NIC 1, se elimine la alternativa de presentar el comprehensive income en el Estado de Cambios en
el Patrimonio Neto, lo que conduce a que el mismo quede oculto o confundido junto con el resto de
variaciones en la riqueza neta para la propiedad, como realmente vienen haciendo la mayoria de las
empresas que pueden optar por el mismo de acuerdo con la NIC 1 (2003) del IASB y el SFAS 130
(1997) del FASB.

Con respecto a nuestra investigacion empirica, en el proceso de captura, ordenacion y siste-
matizacion de los datos que sirvieron de base para el contraste de las hipotesis nulas que hemos for-
mulado y de sus correspondientes hipotesis alternativas, hemos detectado que la mayoria de los
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grupos empresariales ha incumplido con los preceptos que regulan la determinacion y presentacion
del comprehensive income en la NIC 1 (2003), y ademas nueve de ellos lo hicieron de forma confu-
sa, con lo que resultd obligatorio excluir a estos ultimos.

Si a estas circunstancias unimos las alternativas y los formatos flexibles que se contemplan en
la NIC 1 (2003) para revelarlo, ha supuesto un trabajo bastante dificultoso para la configuracion de
la base de datos en la que quedaron integrados 92 grupos empresariales espafioles cotizados en la
Bolsa de Madrid, dado que para poder contar con una muestra lo suficientemente representativa
hemos tenido que ir revisando para bastantes grupos empresariales las notas en la memoria y asi dis-
poner de una informacion que deberia haber figurado de forma nitida y clara en el cuerpo principal
de los estados financieros.

En este sentido, la obligatoriedad que contempla la NIC 1 revisada en 2007 para revelar el
resultado global en el Statement of Comprehensive Income, supondra en el futuro un importante
avance al tener que informar del mismo todas las empresas de forma homogeneizada, y asi los usua-
rios de los estados financieros puedan acceder a la correspondiente informacion sin los obstaculos
que hemos tenido que afrontar en el curso de nuestra investigacion.

Por otra parte, en lo que respecta a los contrastes de las hipotesis podria haber resultado ade-
cuado plantear modelos ANOVA, pero al encontrarse los datos claramente alejados de la normalidad
con un elevado nimero de sujetos empresariales de todos los sectores con valores extremos o ati-
picos u outliers debido al impacto acusado del mercado que incorpora el comprehensive income en
resultados, nos hemos visto en la necesidad de emplear herramientas no paramétricas, que como
resulta conocido al basarse en los rangos se elimina el efecto de las observaciones extremas.

Entrando ya en el terreno concreto de los contrastes de las hipdtesis, se rechazé la primera
hipotesis nula formulada, 1o que nos llevd a aceptar su hipotesis alternativa, y de este modo nos per-
mite afirmar que para el conjunto de los grupos empresariales cotizados en la Bolsa de Madrid el
comprehensive income impacta de forma material o significativa frente al net income en cada uno de
los afios del periodo 2004-2007, lo que evidencia un mayor contenido informativo del primero fren-
te al segundo, motivado por la incidencia del mercado en resultados, que se concreta en los gastos e
ingresos que de acuerdo con las normas internacionales deben reconocerse directamente en el patri-
monio neto.

Pero si a estas evidencias empiricas unimos el hecho de que la mayoria de los grupos empre-
sariales integrantes de la muestra incumplié con determinados preceptos de la NIC 1 (2003) al no
revelar el «total de ingresos y gastos reconocidos» o comprehensive income en el cuerpo principal
de los estados financieros, nos encontramos ante una clara pérdida de relevancia informativa en un
area tan esencial como es la comunicacion del resultado contable a los mercados.

Si como hemos visto, con la adopcion del comprehensive income estamos ante un acercamien-
to al concepto de resultado econémico, lo que resulta deseable para el funcionamiento eficiente del
mercado y para el papel ttil de la informacion contable en la valoracion de las empresas en los mer-
cados, las anteriores revelaciones nos alejan a todas luces de dichas finalidades.
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Por todo ello, se hace imprescindible la rectificacion tanto por parte de los responsables de la
formulacion de los estados financieros consolidados como de los que tienen la responsabilidad de
auditarlos, para que con ello se contribuya a la finalidad esencial de la proteccion del mercado pro-
pugnada por las normas internacionales.

Por otra parte, se rechazo la segunda hipotesis nula formulada, lo que nos llevo a aceptar su
correspondiente hipétesis alternativa, evidencidndose asi que el impacto relativo del comprehensive
income frente al net income presenta diferencias significativas por sectores, pero tan solo para el afio
2004 y ademas para un reducido de pares de ellos.

De este modo, estamos ante un rechazo débil de la referida hipotesis, dado que de las 60 com-
paraciones posibles entre pares de sectores, 15 para cada uno de los afios estudiados, inicamente en
cuatro de ellas se han evidenciado diferencias significativas al practicar una prueba, y tan solo en dos
al emplear un test diferente.

Estos hechos que constatamos nos permiten concluir que el impacto relativo del resultado glo-
bal frente al resultado neto es un fendmeno que en lineas generales afecta de forma similar a los gru-
pos empresariales, con independencia de la naturaleza de las actividades que desarrollan, lejos de lo
que se podia prever si consideramos que los grupos adscritos al sector de Servicios Financieros e
Inmobiliarios, en particular, los grupos bancarios y de seguros asi como las sociedades de cartera y
holding, cuentan con un elevado peso en sus balances de instrumentos financieros, con la natural
incidencia en el comprehensive income, frente a otros grupos empresariales como el de Petroleo y
Energia o Materiales Basicos, que tienen evidentemente elementos en sus balances que pueden inci-
dir en el resultado global, pero a priori no son comparables con los que pueden tener las entidades
financieras.

La causa de la homogeneidad en el comportamiento de los diferentes sectores radica en el
hecho de que de los elementos novedosos que incorpora el comprehensive income en resultados,
los de mas impacto cuantitativo son el correspondiente a las diferencias en el fair value de los
instrumentos financieros clasificados como disponibles para la venta, y en particular en la mayor
parte de los grupos empresariales de todos los sectores el asociado a las diferencias de conver-
sidn, dado que los mismos tienen filiales en el extranjero que expresan sus cuentas en una mone-
da funcional distinta del euro, y de acuerdo con las normas internacionales han de convertirlas
a euros, esto es, a la moneda de presentacion de sus cuentas consolidadas, con lo que estas dife-
rencias de conversion son las responsables en buena parte del comportamiento homogéneo por
sectores.

En definitiva, en el contexto que hemos estudiado el impacto del comprehensive income fren-
te al net income, lejos de lo que cabia prever, hemos detectado un escaso poder de diferenciacion por
sectores, pero considerando el conjunto de los grupos empresariales hemos evidenciado un impacto
material o significativo del resultado global frente al resultado neto, que sefiala un mayor contenido
informativo del primero frente al segundo, lo que por otra parte era previsible dada la mayor conexion
del resultado global con la realidad de los mercados.
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Pero para que el referido impacto significativo sea realmente util para los usuarios, en parti-
cular para los analistas e inversores, de acuerdo con estudios empiricos relevantes en el ambito inter-
nacional, se hace necesario informar del comprehensive income de forma clara y transparente en el
Estado de Resultados Globales —Statement of Comprehensive Income—, como ya contempla el IASB
en la NIC 1 revisada en 2007, y no que quede confundido el mismo junto con el resto de cambios en
la riqueza neta para la propiedad en el Estado de Cambios en el Patrimonio Neto como se establece
de forma facultativa en la atn vigente NIC 1 (2003), ni mucho menos omitiéndolo ¢ incumpliendo
de este modo con determinados preceptos de esa norma, como han hecho la mayoria de los grupos
empresariales espafioles cotizados en la Bolsa de Madrid en sus Informes Anuales Consolidados de
los afos 2005, 2006 y 2007.
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